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INTRODUCCION

1. Objetivos de la investigacion

1.1.0bjetivo General

El objetivo principal, es identificar los riesgos y amenazas que se presentarian para el
Ecuador, ante la vigencia del tratado de libre comercio entre Colombia - Estado Unidos y las
posibles alternativas o recomendaciones para que las industrias locales no sientan el impacto

de este TLC.

Luego de reconocer los riesgos y amenazas se plantearan propuestas sostenibles y viables
para minimizar los problemas planteados con los comerciantes tanto nacionales e
internacionales. Estas propuestas estardn enfocadas a solventar las necesidades de las

industrias locales afectadas.

1.2.0bjetivos Especificos

* Identificar el impacto potencial sobre las exportaciones e importaciones ecuatorianas,
en funcion del incremento esperado a través del intercambio comercial entre Colombia
y Estados Unidos.

* Analizar los sectores productivos nacionales que se verian afectados por la firma del
TLC Colombia — Estados Unidos.

* Establecer las amenazas de impacto que podria soportar el Ecuador en el dmbito del
comercio internacional, con la firma del tratado de libre comercio.

* Encontrar soluciones que permitan al pais entablar negociaciones comerciales seguras,
evitando riesgos a futuro para el Ecuador.

» Establecer propuestas que permitan aminorar los riesgos y amenazas planteados.
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2. Estado de situacion

Es importante reconocer también las ventajas de la negociacion, que permitieron al Ecuador
renovar el ATPDEA'hasta el mes de julio de 2013, beneficiando a corto plazo a los
exportadores. Sin embargo, luego del plazo extendido se prevé aparezca un abismo de

incertidumbres que pone en riesgo el futuro de los empresarios.

Se realizard un extenso andlisis del tratado firmado entre las naciones y se identificara los
principales acuerdos que tiene Ecuador con Estados Unidos, indagando cuales podrian ser las
afectaciones que sufriria la libertad comercial entre los dos paises. Para esto es necesario
estudiar detenidamente la balanza de pagos que tiene nuestro pais, sin dejar de lado su

variacion a futuro.

Se podra entender como funcionan las politicas de comercio exterior del Ecuador con el resto
del mundo y se lograra sustentar posibles alternativas de solucion para los sectores afectados.

Se analizara cada sector y se presentara una alternativa por cada uno.

Se planteardn recomendaciones, visualizadas a nuevos horizontes para el comercio
ecuatoriano. Estamos en un mundo globalizado donde muchas otras potencias se encuentran

interesadas en las riquezas que produce nuestro pais.
3. Fundamentos para la eleccion del tema

El Ecuador tiene grandes empresas que se dedican a la exportacion e importacion de bienes y
servicios. La firma del TLC Colombia - EE.UU podria generar riesgos y amenazas para el
comercio exterior ecuatoriano, por lo que es necesario un analisis extenso del tema y el

planteamiento de recomendaciones y posibles soluciones.

Los negocios internacionales no solo involucran al sector privado, sino también al publico. La
firma de los acuerdos dependera de las politicas que tenga cada Estado. Cada pais cuenta con

diferentes barreras comerciales y medidas proteccionistas para su produccion.

Y g ley de preferencias arancelarias andinas y erradicacion de la droga; (ATPDEA); es un programa de comercio
Unilateral otorgado por el Gobierno de Estados Unidos a Ecuador, Colombia, Bolivia y Perti. Mediante esta ley se
renueva y amplia las preferencias comerciales por la Ley de Preferencias Arancelarias Andinas (ATPA). La ley
esta dirigida a propiciar el incremento de los flujos comerciales entre paises beneficiarios y los Estados Unidos de

América” (IBCE, 2008).
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Para evitar que este tipo de barreras afecten negativamente al comercio se crearon los
convenios comerciales, los cuales permiten un mejor manejo de los negocios bilaterales. En
este marco, el presente proyecto de investigacion se enfoca en un prolijo chequeo del tratado

internacional entre ambos paises, y el impacto que tendra éste sobre el Ecuador.
4. Descripcion de la vinculacion de la investigacion

De acuerdo con el enfoque que tiene la investigacion y los objetivos planteados anteriormente

el trabajo ha sido divido en cuatro capitulos:

El primero contiene las definiciones necesarias para entender los aspectos generales del
comercio exterior. También se analizardn los antecedentes historicos del Ecuador y los
acuerdos que tiene el mismo con el resto del mundo. Otro punto importante que se tomara en
cuenta es el fracaso en las negociaciones que tuvo el pais con la firma del TLC con Estados

Unidos.

En el segundo capitulo se analizard a profundidad el tratado comercial entre Colombia y
Estados Unidos y se realizard un planteamiento general del tema donde se identificaran todas
las negociaciones que se han llevado a cabo hasta el momento. Se realizara una investigacion

sobre el estado actual del tratado.

En el tercer capitulo se indagara sobre la situacion actual del Ecuador con relacion a Estados
Unidos y Colombia con Ecuador respectivamente en el ambito comercial, politico y

econodmico. Se estudiara ampliamente las relaciones geopoliticas entre estos paises.

En el cuarto capitulo se plantearan los riesgos y amenazas que tendra que enfrentar el pais en
el ambito comercial, el impacto en la industria local, las implicaciones politicas. Finalmente
se propondran posibles alternativas de solucion y recomendaciones importantes para la

economia ecuatoriana.
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CAPITULO I: ANTECENDENTES Y ACUERDOS COMERCIALES DEL ECUADOR

1. Antecedentes generales

El planeta pasa por un proceso de globalizacion. Las actividades econdmicas de un pais no
solo dependen de sus politicas o tipo de gobierno sino también de las actividades comerciales
de otros Estados. Todos los paises buscan expandir sus inversiones y como consecuencia y a

fin de normarlas, surgieron los tratados o negociaciones entre éstos.

La economia mundial durante los ultimos afios mantuvo una crisis que afectd a grandes
potencias y desestabilizo el crecimiento de las mismas. En el caso de los paises
latinoamericanos la debacle no tuvo un efecto devastador pero se mantiene latente en la
actualidad. El Ecuador report6 un crecimiento en la economia del 5% en 2008 donde ocurri6
el conflicto financiero de Estados Unidos, pero en 2009 este porcentaje decrecio

aproximadamente en un 2%. (Banco Central del Ecuador, 2012)

La reduccién de la economia que present6 el Ecuador en esos afios se dio por la caida de las
remesas de los migrantes que viven la Euro Zona y los Estados Unidos, la inestabilidad del
precio del petroleo y la perspectiva del dolar frente al euro que afectd la competitividad de las

exportaciones en los afios 2009 y 2010.

La crisis financiera de 2008 afectd el comercio exterior debido a la caida de las potencias
mundiales y al descenso del envio de productos. El Ecuador también se vio afectado debido a
que si bien es cierto gener6 una gran produccién en sectores primarios, agropecuarios y
petroleros, la demanda de los mismos fue muy baja. Esto se ve reflejado en datos historicos en
donde las exportaciones ecuatorianas se redujeron en cuatro mil setecientos cuatro millones
de dodlares y la exportacion de petroleo disminuyd de un 57,085% a 46,03%.(BCE, 2008-
2009).
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Hay que tener en cuenta que los principales socios comerciales que tiene el Ecuador son
Estados Unidos y la Uniéon Europea. A pesar de que en la actualidad las exportaciones de
bienes primarios han incrementando en China, el pais necesita acceder a acuerdos comerciales

con estos paises para mejorar el intercambio de bienes.

Las relaciones regionales suramericanas son muy competitivas debido a que se encuentran en
constante busqueda de negociaciones con los mercados globales potenciales. Colombia y Pera
han firmado varios acuerdos con Estados Unidos, lo que asegura a ambas naciones mejorar el

manejo de sus importaciones y exportaciones.

1.1.Definicion de acuerdos comerciales

1.1.1. Definicion general

“Se entiende por "tratado" un acuerdo internacional celebrado por escrito entre
Estados y regido por el derecho internacional, ya conste en un instrumento inico o en
dos o mas instrumentos conexos y cualquiera que sea su denominacioén particular”.

(Endara, 2002)

Los acuerdos comerciales son convenios que firman uno o varios Estados, es decir pueden ser
bilaterales o multilaterales.(Instituto de promocion de exportaciones e inversiones, 2012). Los
tratados permiten los intercambios econdmicos, acuerdos politicos y sociales, pero sobre todo
garantizan los intereses de las partes y de esta manera ayudan al proceso de globalizacion e

incrementan el desarrollo mundial.

“Existen dos tipos de acuerdos comerciales:

De Cooperacién internacional: es un sistema mediante el cual se asocian varios
estados con el fin de alcanzar determinados objetivos comunes que responden a sus
intereses solidarios, sin que la acciéon emprendida, ni las medidas adoptadas para
alcanzarlos, afecten esencialmente a sus jurisdicciones o a sus prerrogativas de estado

soberano.
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De Integracion internacional: es un sistema por el que se unen varios estados,
aceptando no hacer valer unilateralmente sus jurisdicciones y delegando su ejercicio
en una autoridad supranacional, en la que se opera la fusion de sus intereses, y a cuyas
decisiones aceptan someterse mediante el control y los procedimientos adecuados,
para todo aquello que se refiera al sector de actividad encomendado a la alta

autoridad”(Perez Diego , 2002).

1.1.2. Acuerdos bilaterales

Los acuerdos bilaterales comprometen a dos estados que realicen convenios entre si, con el
fin de beneficiarse mutuamente. La etapa de pre-negociacion es muy importante porque las
partes identifican sus fortalezas, evaltan sus intereses y trabajan para entender el contexto

general de la negociacion.

Para un mejor manejo de la negociacioén es prudente poner en practica acuerdos bilaterales
que permitan a los Estados, coordinar eficazmente sus beneficios. Un ejemplo de acuerdo

bilateral es el tratado comercial negociado entre Estados Unidos y Colombia.

Estados Unidos es una potencia mundial que ejerce gran influencia sobre el resto de paises.
Este negoci6 un tratado de libre comercio con Colombia y Pert con el objetivo de eliminar las

barreras arancelarias para el intercambio comercial de productos y servicios.

Con el TLC, los paises esperan mejorar el acceso de sus productos. Sin embargo, la firma de
este convenio puede llegar a afectar las exportaciones que tiene Ecuador con Estados Unidos
ya que generalmente los importadores son los que cubren con los gastos de transporte e
impuestos y los productos colombianos gozaran de preferencias arancelarias para cierto tipo
de productos y esto bajara los costos de exportacion desde Colombia a Estados

Unidos.(Cadena, 2012)
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1.1.3. Acuerdos Multilaterales

Los acuerdos multilaterales comprometen a tres o mas estados que buscan beneficiarse entre
ellos.(Instituto de promocion de exportaciones e inversiones , 2012). Estos acuerdos son mas
complejos porque cada vez que otra parte se incorpore, anade nuevos intereses, posiciones y

prioridades. Este tipo de acuerdos deben tener un equilibrio para beneficiar a todas las partes.

Los acuerdos multilaterales pueden llevarse a cabo segin su grado de implicacion. Los
tratados comerciales preferenciales permiten aminorar la intensidad de los aranceles entre los
Estados involucrados para que exista mayor comercio entre las partes. En el area de libre
comercio se anulan los aranceles para los paises que firmaron el tratado, pero siguen en

vigencia los impuestos que se aplican en el comercio con respecto a terceros. (Nizkor, 1997)

La unién aduanera permite un mayor acceso al libre comercio ya que no existen restricciones
comerciales entre los Estados que forman parte del acuerdo. En el caso del mercado comun,
ademas de no existir aranceles entre las partes, se facilita la libre circulacion del capital, mano

de obra, etc.

También se puede aplicar la union econdmica y monetaria donde se crean instituciones
politicas y juridicas de alcance supranacional. Las normativas fiscales, sociales y monetarias

se implantan para todos los Estados que forman parte del acuerdo. (Ver Anexo 1).
Alrededor del planeta varios paises forman parte de acuerdos multilaterales, que les permiten

modificar sus actividades econdmicas, politicas y sociales con el fin de mejorar la actividad

comercial de los mismos. (Ver Anexo 2).
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1.1.4. El sistema internacional de comercio. La OMC

La OMC es la Organizacion Mundial del Comercio que regula y controla con normas el
comercio entre los paises afiliados. También funciona como mediador cuando existen

discrepancias entre Estados.

Uno de los objetivos primordiales que tiene esta organizacion es ayudar a los exportadores e

importadores de bienes y servicios para el beneficio comun del comercio exterior.

El Organismo fue creado en las negociaciones de la Ronda Uruguay desde 1986 hasta 1994 y
anteriores negociaciones sobre Aranceles Aduaneros y Comercio GATT. Tiene su sede en
Ginebra, Suiza y cuenta con 153 paises miembros al 10de febrero de 2011. Tiene un

presupuesto de 196 millones de francos suizos (OMC, 2011). Sus funciones principales son:

“Administrar los acuerdos comerciales de la OMC, organizar foros para negociaciones
comerciales, tratar de resolver las diferencias comerciales, supervisar las politicas
comerciales nacionales, planificar asistencia técnica y cursos de formacion para los
paises en  desarrollo, tener cooperacion con  otras  organizaciones

internacionales”’(OMC, 2012).

La OMC trabaja para conseguir cada dia un comercio mas justo entre Estados, eliminando
contratiempos y obstaculos que obstruyan la libertad de comercio con normas que se adapten
a las politicas comerciales de cada pais y se cree un beneficio comun entre los negociadores.
Luego de las respectivas normas y soluciones planteadas a los problemas o negociaciones, la
organizacion se encarga de tener un riguroso seguimiento para que se cumpla lo antes

establecido.

Es administrada por los gobiernos o delegados de los paises miembros de la misma. Estos se
retinen por lo menos una vez al afio para coordinar normas de regulacion y solucionar los
problemas latentes del momento. La organizacion tiene una secretaria propia con seiscientos

cuarenta profesionales entre ingenieros, abogados, economistas, financieros, etc.

El Ecuador es miembro de la OMC desde el 21 de enero de 1996 y no forma parte de los
acuerdos plurilaterales voluntarios, como el convenio sobre contratacion publica del

Organismo.
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El pais no ha sido demandado en ningin proceso del Organo de Solucién de Diferencias, pero
ha participado como demandante en el caso vinculado con el régimen discriminatorio de
importacion de banano de la Union Europea. También ha participado en una medida
antidumping impuesta por los Estados Unidas sobre las importaciones de camarones el cuatro

de junio del 2009.(OMC, 2012)

1.1.5. La importancia de los acuerdos bilaterales: ;Qué son los TLC?

Desde la antigiiedad el hombre ha sabido satisfacer sus necesidades mediante el intercambio
de bienes y servicios. Ha solucionado sus problemas llegando a alianzas que beneficien a los
involucrados. Los tratados pueden ser bilaterales o multilaterales. Lo pactado va a depender

de las negociaciones que se realicen.

Los primeros acuerdos celebrados en la antigiiedad fueron posteriores a la Batalla de Qadesh,
donde las fuerzas egipcias del faraon Ramsés II y las hititas del rey Muwatallis combatieron
con infanteria y carros en el siglo XIV A.C. Dicha batalla tuvo su fin gracias a varios
acuerdos celebrados por el intercambio de cartas.(La Enciclopedia Libre Universal en

Espaiol, 2008)

Todos los paises tienen la capacidad de celebrar tratados comerciales. Los representantes de
cada Estado estudiardn los pactos necesarios por medio de un texto. Luego de varias
negociaciones se ratificara el mismo con la firma de la partes. A continuacion de la ribrica, el
tratado entra en vigor y los Estados se obligan a cumplir con lo estipulado en el documento.

(Nizkor, 1997)

Los TLC son acuerdos que obligan a disminuir los obstaculos de intercambio comercial,
eliminar las barreras arancelarias, apoyar a la propiedad intelectual, preocuparse por el medio

ambiente, politicas laborales, generacion de empleo entre otros.

La firma de un tratado puede beneficiar o perjudicar a uno o varios paises dependiendo del

poder de negociacion que tengan las partes.
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2. Acuerdos comerciales del Ecuador

2.1.Historico

Ecuador tiene una poblacion de 14°483.499 habitantes. Es rico en produccion de materia
prima para exportacion.(Ecuador en Cifras, 2012). En los ultimos afios el pais contd con
desequilibrios en su economia, pero al igual que otros en Latinoamérica, no sintid

abruptamente las consecuencias de la crisis mundial.

En cuanto a los indices econémicos generales, el Ecuador tiene una inflacion anual® de marzo
de 2011 a marzo de 2012 del 6,12%. Una inflacion mensual en marzo de 2012 de 0,90%. Una
tasa de desempleo a diciembre de 2011 5,07%. Una tasa de interés activahasta abril de 2012
de 8,17% y una pasiva de 4,53%. Una deuda Externa publica* como porcentaje del PIB’hasta
enero de 2012 de 13,90%.(Banco Central del Ecuador, 2012)

El PIB ha tenido una constante evolucion durante los tltimos cinco afios, segin lo muestra los
cuadros estadisticos del Banco Central del Ecuador donde pasa de veinte mil novecientos
sesenta y seis mil dolares en el 2005 a veinticuatro mil novecientos ochenta y tres mil dolares

en el 2010.(Banco Central del Ecuador, 2012)(Ver anexo 3)

Por otro lado la inflacion ha mostrado un incremento durante los ultimos tres afios.“En el mes
de analisis, las divisiones de consumo de mayor aumento acumulado fueron: Transporte
(2.79%), Bebidas Alcohdlicas, Tabaco, Estupefacientes (2.75%) Restaurantes y Hoteles
(2.68%)”’(Banco Central del Ecuador, 2012). (Ver anexo 4)

?La inflacion es medida estadisticamente a través del Indice de Precios al Consumidor del Area Urbana (IPCU), a partir de
una canasta de bienes y servicios demandados por los consumidores de estratos medios y bajos, establecida a través de una
encuesta de hogares. Es posible calcular las tasas de variacion mensual, acumuladas y anuales; estas tltimas pueden ser
promedio o en deslizamiento. (Definiciona BCE, 2013)

* La tasa de interés activa es la que cobran los bancos por los préstamos a clientes de primera linea. (El Banco Mundial ,
2013)

*Cuando decimos "deuda externa," nos referimos al dinero que un pais debe a otros paises o a acreedores extranjeros, en una
moneda extranjera. Se llama "externa" porque es una deuda que viene desde fuera, desde el exterior, de un pais. Los
préstamos pueden venir de un gobierno nacional, una institucién financiera internacional como el FMI, o de un banco
privado. Por ejemplo, si México pide un préstamo del gobierno de Holanda, entonces eso es una deuda externa para México.
También, si México recibe un préstamo de un banco privado holandés, esa deuda también es externa. La deuda externa de un
pais es la suma de todo el dinero, mas intereses, que ese pais debe a acreedores en el extranjero. (CIEPAC, 2000)

>El producto interno bruto (PIB) es el valor total de la produccion corriente todos los de bienes y servicios de un pais, durante
un periodo de tiempo determinado, que por lo general de es un trimestre o un afio. La formula mas sencilla y comiin para el
calculo del PIB es la siguiente: PIB = C + 1 + G + X — M. De donde C es el valor total del consumo nacional. I es la
formacion bruta de capital también conocida como Inversion. G el gasto publico. X es el valor total de las exportaciones. M
el volumen o valor de las importaciones. (Arenas, 2006)
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“La Balanza Comercial Total, registré un superavit de USD 4.6 millones durante el
periodo enero—agosto de 2012, resultado que al ser comparado con el obtenido en el
mismo periodo del afio 2011 (USD146.9millones), representd una disminucion del
superavit comercial del 96.8%. La Balanza Comercial Petrolera tuvo un saldo
favorable de USD 6,102.7 millones, 13.2% superior al saldo registrado en el mismo
periodo del afio 2011 (USDS, 390.1 millones), principalmente como consecuencia del
incremento del precio del barril de petrdleo y sus derivados (6.1%). La Balanza
Comercial No Petrolera contabilizé saldos comerciales negativos al pasar de USD-
5,243.2 a USD- 6,098 millones, lo que significd un crecimiento del déficit comercial

no petrolero de 16.3%.”(BCE, 2012) (Ver anexo 5).

Las exportaciones ecuatorianas han mostrado un incremento del28,5% desde enero de 2011 a

enero de 2012, en el mismo afo las exportaciones petroleras se incrementaron en 51,2% y en

volumen es decir por barriles en 23%. Pero las no petroleras cayeron en -0,5% y en volumen

es decir toneladas métricas en -4,5%.(Banco Central del Ecuador, 2012)

GRAFICO 1: Ecuador: Exportaciones historico

nou 25,000 3000
= 20000 P30z
Wi =
> - 2000 @
g 1500 3
. [ | - 1500 ;
10,000 )
E Ry
S X1 0 K
0 - 00
2009 2010 1l Ene-Ago09  Ene-Agoll  Eme-Agoll  Ene-Apoll
I Petroleras USD FOB 63645 36732 12943 4193 §,1316 8507 95621
o Petroleras LS FOB §834 78167 83775 44348 1139 £ 1438 5431
mbemTotel Exportaciones USDFOB 138631 174889 223024 85638 12686 147943 160552
Petrolaras an Barriles (gjeder. ) 1333 1363 1350 82 184 95 364
No Petraleras en TM [gje der | 23 17 g5 58 52 57 55

Fuente: Banco Central del Ecuador, Direccion de Estadisticas y Economia

20



Por otra parte en las exportaciones no petroleras el Ecuador tiene como principales socios
comerciales; a la Union Europea y los Estados Unidos. Pero en los ultimos afios el pais se ha
interesado mas por integrarse con paises vecinos de América latina como por ejemplo Chile,
Colombia, Pert, Venezuela y paises emergentes como China; en donde se han visto

incrementos notables en las exportaciones totales.

En cuanto a importaciones; Estados Unidos y China son los mayores proveedores que tiene el
Ecuador y al igual que las exportaciones, la entrada de productos también ha mostrado un
gran aumento. Las importaciones totales ecuatorianas se han incrementado de 22,6% desde
enero del 2011 a enero de 2012, en el mismo afio las exportaciones petroleras sufrieron un

alza en 21,8% y en las no petroleras en 14,3%.(Banco Central del Ecuador, 2012).

GRAFICO 2: Ecuador: Importaciones historico
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2.2.Acuerdos comerciales

“El Ecuador ha firmado un sin nimero de Acuerdos comerciales sean estos bilaterales
o multilaterales como bloque econémico, los mismos que le otorgan el beneficio de
preferencia arancelaria total o parcial para el ingreso de productos ecuatorianos a
muchos de esos paises con que constan en el Acuerdo.

Es por esto que, la politica de comercio exterior ha girado en torno al establecimiento
de convenios y tratados comerciales, ya sea de libre comercio o de tratamiento
preferencial, para eliminar o disminuir la discriminacion en los aranceles aduaneros de
un pais contra los productos originarios de otro, o bien para reducir los tramites de que
deben seguir para ingresar.

Los bloques econdmicos a los cuales pertenecemos son:
Asociacion Latinoamericana de Integracion (ALADI)
Comunidad Andina (CAN)

Sistema Global de Preferencias Comerciales entre los paises en desarrollo
(SGPC)(Instituto de promocidn de exportaciones € inversiones , 2012)

2.2.1. Acuerdos Multilaterales

El Ecuador ha firmado viarios acuerdos multilaterales con organizaciones internacionales y en
especial con sus vecinos regionales. Algunos mandatarios de los paises suramericanos
mantienen la idea de formar un tratado comun que les permita fortalecer las relaciones
econdmicas de este continente para crear una potencia. Pero la falta de convenios no ha

permitido cumplir el desafio.(Instituto de promocidon de exportaciones e inversiones , 2012)
Acuerdos multilaterales:

* La Organizacion Mundial del Comercio (OMC): El Ecuador se integré en la OMC el
21 de enero de 1996.

* La Organizacion Internacional del Café (OIC): La organizacion ha venido funcionado
desde 1962.

* La Organizacion Internacional del Cacao: El Ecuador ratifico su convenio el 8 de

noviembre de 1994.
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2.2.2.

2.2.3.

2.24.

2.2.5.

Acuerdos multilaterales regionales

La Asociacion Latinoamericana de Integracion (ALADI): El Ecuador es miembro
desde el 12 de agosto de 1980.

La union de Naciones Suramericanas (UNASUR): Se creo el 8 de Diciembre de 2004.

La Cooperacion Economica Asia Pacifico (APEC): El Ecuador fue aceptado en 1996

como miembro aplicante del Consejo Econdmico de la Cuenca del Pacifico (PBEC)

Union Aduanera

La Comunidad Andina de Naciones (CAN): El Ecuador ingres6 el 26 de mayo de
1969.

Mercado Comun del Sur (MERCOSUR): El Ecuador ingresoé el 26 de marzo de 1991.

Acuerdos de complementacion econOmica, libre comercio e intercambio

preferencial y alcance parcial.

Acuerdo de Complementacion Econdmica No. 59 entre, Venezuela, Colombia y

Ecuador — Mercado Comun del Sur (MERCOSUR)

Acuerdos bilaterales:

A lo largo del tiempo, el Ecuador ha firmado mas acuerdos bilaterales que multilaterales, con

varios paises de la region y con el resto del planeta como se muestra a continuacioén en el

siguiente cuadro:
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Tabla 1:Ecuador: Acuerdos Bilaterales

Acuerdo/Parte(s) Fecha de suscripcion |Entrada en vigencia
Alemania 21-mar-96 12-feb-96
Argentina 18-feb-94 01-dic-95

Bolivia 25-may-95 15-ago-97
Canada 29-abr-96 06-jun-97
Chile 27-0ct-93 02-ene-96
China 21-mar-94 09-jul-97
Costa Rica 06-dic-01
El Salvador 16-may-94 14-ene-96
Espafia 26-jun-96 18-jun-97
Estados Unidos 27-ago-93 11-may-97
Finlandia 18-abr-01 16-dic-01
Francia 07-sep-94 10-jun-96
Honduras 26-jun-00
Nicaragua 02-jun-00 08-sep-02
Paraguay 28-ene-94 18-sep-95
Pert 07-abr-99 10-dic-99
Paises Bajos
Suecia 31-may-01 01-mar-02
Suiza 02-may-68 11-nov-69
Reino Unido 10-may-94 24-ago-95
Republica Dominicana 26-jun-98
Venezuela 18-nov-93 01-feb-95

Fuente: Elaboracion Propia Elaboracion (Sistema de Informacion sobre comercio exterior)
2.3.Tendencia Actual

Actualmente el pais muestra un crecimiento positivo del PIB hasta el Gltimo trimestre del
2011. En comparacion con otros paises de Latinoamérica, el Ecuador se ubica en el tercer

lugar con mayor variacion de crecimiento del PIB. (Ver anexo 6)
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Tabla 2: Paises de Latinoamérica: Producto Interno Bruto

PAIS PIB
ARGENTINA 8.9
ECUADOR 8.0
COLOMBIA 5.9
CHILE 59
URUGUAY 5.7
BRASIL 2.7

Elaboracion propia, fuente Banco Central del Ecuador, Direccion de Estadisticas y Economia

“En el segundo trimestre de 2012, el valor agregado bruto de las actividades no

petroleras (VABNP) contribuy6 positivamente a la variacion del PIB en 1.48%;
VAB

mientras que el

(VABP)contribuyonegativamenteen-0.14%alavariaciondelPIBdeestetrimestre(t/t-1).”

(Banco Central del Ecuador, 2012)

de

las

actividades

Tabla 3: Contribucion del VABNP y VABP a la variacion trimestral del PIB.

petroleras

2010

2011

2012

Variables
1l 11} " n m A" | 1
Valor agregado petrolero -0.39 0.22 0.50 0.70 0.44 -0.61 -0.13 -0.35 052 -0.14
reducido 2.jpg
Valor agregado no petrolero 0.85 1.31 1.07 1.95 1.97 273 1.79 1.24 049 148
Otros elementos del P.I.B. -0.22 0.38 0.45 0.00 0.02 0.18 0.21 0.00 0.02 -0.16
P.I.B. 024 1.92 2.03 2.64 2.42 2.30 187 0.99 1.03 118

Fuente y Elaboracion: Banco Central del Ecuador, Direccion de Estadisticas y Economia

Hasta el final de 2011 la cuenta corriente muestra un gran déficit que deja un saldo negativo

en la balanza de pagos, como lo demuestra el siguiente grafico:
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GRAFICO 3: Ecuador: Cuenta Corriente y sus componentes 2007-2012
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Fuente y Elaboracion: Banco Central del Ecuador, Direccion de Estadisticas y Economia

Las remesas son un factor importante para la cuenta corriente de Ecuador. Actualmente los
paises con mayor nimero de trabajadores que envian remesas son: EE.UU con 46.5%, Espafia

con 34,6%, Italia con 7,8% y el resto del mundo con el 11,2%.(BCE, 2012)
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Fuente y Elaboracion: Banco Central del Ecuador, Direccion de Estadisticas y Economia

En cuanto a la Inversion Extranjera Directa el pais muestra poca estabilidad politica

econdmica por lo que se ve perjudico en el ingreso de capital extranjero. El primer trimestre

de 2012 la IED disminuy6 86.6 millones de dolares con respecto al afio anterior. (BCE, 2012)
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GRAFICO 5: Ecuador: Inversion Extranjera Directa 2007-2012
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Fuente y Elaboracion: Banco Central del Ecuador, Direccion de Estadisticas y Economia
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El Ecuador en su intento por encaminarse hacia el desarrollo, trabaja en ciertas negociaciones
con los consejos y comités del sistema multilateral de comercio de la OMC para conseguir

acuerdos que beneficien a la economia nacional.

En el proceso de adhesion de nuevos miembros de la OMC el pais ha suscrito protocolos de
acceso a mercados con China, Rusia, Arabia Saudita, Ucrania, Kazajstan y Serbia. El Ecuador
tiene negociaciones bilaterales con Argelia, Bielorrusia, Bosnia-Herzegovina, Libano, Siria,
Libia, Bahamas, Yemen, Montenegro y Uzbekistan. Estas negociaciones han permitido un
incremento en tema de exportaciones referentes a productos tradicionales como: flores,
banano, pifias, cacao, mango, coliflor, palmito, brocoli, madera, concentrados de jugos, etc.

(OMC, 2012)

Por el lado regional y bilateral el pais se favorece de preferencias arancelarias con los Estados
miembros de la Comunidad Andina de Naciones y la Asociacion Latinoamericana de
Integracion. También se beneficia de sistemas arancelarios (ATPDEA) por parte de Estados

Unidos, este ultimo gracias a la firma del tratado de libre comercio entre Colombia y EE.UU.

Ademas el pais cuenta con un Sistema General de Preferencias Arancelarias hasta diciembre
del 2013 con la Unién Europea. Pero este sistema no esta seguro porque el Banco Mundial lo
registra como un pais de renta media alta durante tres afios consecutivos. (Confirmado.net,

2012)

“Algunos de los paises que no contaran con el beneficio son Arabia Saudita, Kuwait,
Bahrein, Qatar, Emiratos Arabes Unidos, Oman, Brunei Darussalam, Macao,
Argentina, Brasil, Cuba, Uruguay, Venezuela, Bielorrusia, Rusia, Kazajistan, Gabon,

Libia, Malasia, Palau.”(Confirmado.net, 2012)

El Ecuador ha firmado y sigue buscando la subscripcion de acuerdos comerciales con grandes
mercados como son México, Corea, China, Iran, India, etc. Estos estan considerados como

importantes por el extenso nimero de consumidores que poseen.

Segun Blasco Penaherrera; Presidente de la Cadmara de Comercio de Quito; aduce “el
Presidente de la Republica no quiere suscribir ningin acuerdo comercial con la Union
Europea porque eso le significa, a ¢l y a sus amigos el control fundamentalmente de las
contrataciones de las compras publicas, yo creo que este es el tema que para ellos es muy

dificil, el ya no poder suscribir contratos a dedo”(Pefiaherrera, 2012)
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Actualmente Colombia y Peri ya tienen un acuerdo comercial con la Union Europea y
Estados Unidos, esto le resta competitividad al Ecuador porque éste no tiene ningun TLC

firmado con éstas potencias.

Al firmar un tratado comercial de libre comercio los costos de exportacion se reducen ya que
se llegan acuerdos dependiendo de las negociaciones planteadas. Estos acuerdos minimizan

barreras comerciales que en la mayoria de veces los cubrian los importadores.

Al reducirse los costos y al tener similares productos de exportacion entre Ecuador, Colombia
y Peru, los importadores van a preferir los productos colombianos y peruanos que tienen
similares caracteristicas a menor precio. Tanto Colombia como Ecuador exportan a Estados

Unidos flores, atun, banano, café, mariscos, productos agropecuarios etc.

Ecuador debe poner un valor agregado a sus productos que llame la atencion del consumidor
para que el precio no sea una variable de eleccion. Es una gran amenaza que Colombia
ofrezca productos con caracteristicas similares y con un tratado de libre comercio con el
principal socio comercial que es EE.UU. Por lo tanto las exportaciones ecuatorianas van a

tener un precio mayor y con ello se perdera mercado.
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CAPITULO II: RELACION COMERCIAL CON LOS ESTADOS UNIDOS,
DIFERENCIAS ECUADOR-COLOMBIA

1. Fracaso negociacion TLC Ecuador — Estados Unidos.
1.1.TLC Ecuador — EE.UU

Desde el siglo XIV el Ecuador y Estados Unidos han llevado una relacién comercial muy
fuerte. Muchos empresarios ecuatorianos dependen de las exportaciones que realizan hacia los
Estados Unidos como Company groups que es una empresa exportadora de esparragos u ORP

Royal Comercializadora, exportadora de productos pesqueros frescos y congelados.

Estos empresarios han formado federaciones como FEDEXPOR para manejar de mejor
manera la logistica de sus mercados. Ademas los ecuatorianos consumen gran cantidad de
alimentos, visten ropa y usan accesorios ¢ implementos traidos del vecino del norte. Es

importante reconocer que tanto Ecuador como EEUU compran productos de cada uno.

Gracias a la suspension de las negociaciones para firmar el acuerdo del Area de Libre
comercio de las Américas (ALCA), el pais y vecino del norte en octubre del afio 2003 decide
iniciar con las negociaciones para sellar un tratado de libre comercio que eliminaria barreras

arancelarias y permitiria un comercio extenso entre ambas naciones.

Las negociaciones del convenio trajeron consigo grandes expectativas positivas y negativas
en la sociedad. Se abrié una gran brecha entre los que estaban a favor y en contra de la firma
del TLC. Los pequefios productores se oponian argumentando que se encontraban
atemorizados por las consecuencias que este podria acarrear. Mientras que los consumidores

apoyaban la aprobacion del mismo.
1.2.Negociaciones

La ronda de negociaciones, que empez6 el 18 de mayo de 2004,termind de la siguiente

mancra:
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Tabla 4: Mesa de Negociaciones TLC Ecuador - EE.UU

MESA DE NEGOCIACIONES
TLC ECUADOR - EEUU
Acceso a mercados

1. Agricola
Comercio de bienes 2. Industrial
2.1.Textil

Medidas no arancelarias
3. Defensa Comercial
4. Medidas Sanitarias y Fitosanitarias
5. Origen y Aduanas
6. Normas Técnicas
7.Servicios Transfronterizos
8. Telecomunicaciones

Comercio de servicios 9. Servicios Financieros
10. Comercio Electronico
Inversiones 11. Inversiones

12. Propiedad Intelectual

Relacionados al comercio 13. Laboral

14. Ambiental

Administracion del trabajo |15. Solucion de controversias y asuntos institucionales
16. Politicas de Competencia

Aplicacion a varios sectores |17. Cooperacion

18. Compras publicas

Fuente: Unidad de promocion y divulgacion del TLC. Elaboracion Propia.

El tiempo de negociaciones fue extenso, las rondas que se llevaron a cabo en varios lugares
no llegaron a concretarse por falta de acuerdos entre ambos paises. Hay que tomar en cuenta
de que tanto Ecuador como EEUU cedieron en temas polémicos porque se involucraron temas

coyunturales que no permitieron la firma del tratado. (Ver Anexo 7)

La agricultura ecuatoriana era uno de los puntos polémicos que desestabilizaban las
negociaciones para la firma del tratado. Estados Unidos gasta millones de dolares en subsidiar
productos agricolas como el algodon o el arroz esto le permite comercializar estos productos a
precios bajos, lo que provocaria que los productos ecuatorianos no puedan competir en el

mismo mercado con €sos costos.
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Sin embargo en las mesas de negociaciones se consiguid doce afios de protecciéon para
productos sensibles. Los productos estadounidenses tendrian que pagar aranceles para
ingresar al pais por este lapso de tiempo. Las exportaciones ecuatorianas no pagarian valores
adicionales y tendrian libre acceso a Estados Unidos. Este tiempo era suficiente para mejorar

competitividad de la produccion de este tipo de insumos.

Otro desacuerdo fue el tema de propiedad intelectual. Hay que tomar en cuenta que Ecuador
ha limitado los parametros de investigacion y desarrollo. Un claro ejemplo es el sector
farmacéutico, que de haberse firmado el tratado, habria permitido que Estados Unidos
patentara sus creaciones farmacéuticas, aboliendo la posibilidad de que el pais pueda producir
el mismo producto, impidiendo incluso la posibilidad de generar marcas genéricas, lo que

acarrearia el alza del precio de los medicamentos y la monopolizacion de los mismos.
1.3.Fracaso

Una causa para que se paralicen las negociaciones fue la reforma a la ley de hidrocarburos
que plante6 el Ecuador en abril de 2004°, ya que con ella aparentemente se verian afectadas
las empresas transnacionales petroleras privadas de los Estados Unidos ubicadas en el pais.

(Ver anexo 20)

Otro inconveniente, fue el escaso apoyo que los ecuatorianos brindaron a la aprobacion de la
firma del TLC. A lo largo de las conversaciones hubieron grupos que se opusieron al pacto,
entre estos estd la comunidad indigena que argumentd que sus productos agricolas se verian
afectados de concretarse ¢l tema ya que los Estados Unidos subsidian cerca de $50.000,00
millones de dolares anuales aproximadamente a sus agricultores, tiene mayor inversion en
investigacion y creacion de nuevas tecnologias, lo que provocaria que el Ecuador no pueda

competir contra estos productos. (Ministerio Coordinador de la Poltitica Econdémica, 2011)

®Art. 2.- (Reformado por los Arts. 1, 18, 19 y 22 del Decreto Ley s/n, R.O. 244-S, 27-VII-2010).- El Estado explorara y
explotara los yacimientos sefialados en el articulo anterior en forma directa a través de las Empresas Publicas de
Hidrocarburos. De manera excepcional podra delegar el ejercicio de estas actividades a empresas nacionales o extranjeras, de
probada experiencia y capacidad técnica y econdmica, para lo cual la Secretaria de Hidrocarburos podra celebrar contratos de
asociacion, de participacion, de prestacion de servicios para exploracion y explotacion de hidrocarburos o mediante otras
formas contractuales de delegacion vigentes en la legislacion ecuatoriana. También se podra constituir compailias de
economia mixta con empresas nacionales y extranjeras de reconocida competencia lega/mente establecidas en el Pais.
(ASAMBLEA NACIONAL, 2010)
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Las microempresas y varios grupos sociales como los campesinos, emprendieron marchas y
protestas en contra de la firma. Mientras un grupo reducido de la poblacion que estaba a favor
hacia fuerza para la aprobacion del TLC. Esto mientras el gobierno hallé como salida viable
la convocatoria a consulta popular simbolica del TLC, con el fin de que sea la sociedad quien

decida si queria o no que los acuerdos se concreten.

“La consulta popular se realiz6 en el mes de septiembre del 2005 y tras un acto masivo
en la plaza de la Independencia en Quito, 2612 votantes expresaron su rechazo a la
firma del Tratado de Libre Comercio entre Ecuador y Estados Unidos. Total
escrutinios: 82 personas votaron SI, 9 votos en blanco, 3 nulos y 2612 votaron NO.”

(Ecuador Inmediato.com, 2005)

Ambos Estados no llegaron a ningin acuerdo en cuanto a la firma del tratado, con esto los
estadounidenses pusieron mayor interés a buscar acuerdos con otros paises latinoamericanos

como Peru y Colombia.

La ruptura de las negociaciones tuvo consecuencias positivas y negativas para el pais. El
Ecuador puede seguir con la produccién y comercializaciéon de sus productos agricolas

normalmente, ya que no ingresaron competencias que minimicen los precios abruptamente.

Pero por otro lado hay que sefialar que la entrada de empresas multinacionales al pais hubiera
permitido el crecimiento de competitividad, mejoramiento de calidad en la produccion
ecuatoriana y mayor inversion extranjera como se ha visto en otros paises como Brasil, Chile

o Argentina.

En conclusion, el fracaso se dio por negociaciones politicas internas que no estuvieron de
acuerdo con la firma del tratado. El presidente Alfredo Palacio dejé que sus asesores
encaminaran las negociaciones y muchos de ellos estaban en contra del acuerdo. Uno de los
ministros que encabezaba las mesas era Rafael Correa quien influyd en la ruptura de las

conversaciones porque no estaba a favor del convenio.
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2. Tratado de Libre Comercio entre Colombia y Estados Unidos. Planteamiento
general del tratado.

2.1.Antecedentes.

Uno de los principales socios comerciales que tiene Colombia es Estados Unidos. Varias de
sus exportaciones son dirigidas hacia ese pais. Los paises decidieron firmar un tratado de libre

comercio para evitar barreras arancelarias y generar un intercambio de forma libre.

Luego de casi dos afios de negociaciones, los consensos entre ambas naciones llegaron a su
fin. El 26 de febrero de 2006, se dio por aprobado la firma del acuerdo. Pero el tramite de
legislacion del pacto y la entrada en vigor del tratado tardé mas de cinco afios, debido a que
una vez que el documento ingres6 al Congreso de Washington fue discutido en medio de

varias discrepancias.

El primero en ratificar la firma fue Colombia el 4 de julio de 2007 y su Corte Constitucional
lo declar6 legal el 24 de julio de 2008. Los Estados Unidos presentaron el texto final en
agosto de 2006 para su respectiva aprobacion. Luego de varios afos de discusiones y
votaciones el congreso estadounidense ratifico la aprobacion del tratado el 12 de octubre de

2011.

“El TLC fue votado en ambas Camaras del Legislativo estadounidense, donde recibio
un comodo apoyo bipartidista. En el caso de la Camara de Representantes, el acuerdo
paso con 262 votos a favor y 167 en contra. De ellos 31 fueron demdcratas y 231

republicanos.

En el Senado el resultado fue 66 votos a favor y 33 en contra. En el voto del TLC con
Colombia también se incluyd la renovacion de ATPDEA, que fue extendido hasta
julio del 2013. Esa fecha, sin embargo, es tentativa y depende de la entrada en vigor

del tratado una vez concluya su fase de implementacion.”(Portafolio.co, 2011)

Luego de la ratificacion de las partes, viene el proceso de traduccion técnica y varias
modificaciones para la aplicacion del texto, esto tardo varios meses mas. Una vez puesto en
vigor el tratado, se deja sin efecto el ATPDEA porque los productos entraran libremente a los

mercados norteamericanos.
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2.2.Negociacion

Tras varios meses de negociaciones Colombia y Estados Unidos, concretaron un texto con los
acuerdos negociados para la firma del tratado. El texto contiene 23 capitulos y varios anexos.

(Ver Anexo 8)

Tabla 5: Contenido TLC Colombia — Estados Unidos

Nimero Capitulos
1 Preambulo
2 Disposiciones generales
3 Trato nacional y acceso de
mercado

4 Reglas de origen

5 Procedimientos aduaneros

6 Medias sanitarias y fitosanitarias
7 Obstaculos técnicos al comercio
8 Defensa comercial

9 Contratacion publica

10 Inversiones

11 Servicios transfronterizos
12 Servicios financieros
13 Telecomunicaciones
14 Comercio electronico
15 Propiedad intelectual
16 Politica de competencia
17 Laboral

18 Medio ambiente

19 Transparencia

20 Administracion

21 Soluciéon de controversias
22 Excepciones

23 Disposiciones finales
24 Anexos

Elaboracion propia. Fuente: Resumen TLC Colombia- Estados Unidos

Gracias a la firma del TLC, Colombia podra exportar a los Estados Unidos, todos sus
productos industriales sin aranceles. Esto provocara un incremento en la produccion por la

demanda de los mismos y generara nuevas plazas de empleo.
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Se incrementard la inversion extranjera por el ingreso de varias multinacionales lo que
evitaran los monopolios. Mejorara la competitividad empresarial y la calidad de los bienes y
servicios. Los inversionistas tendran mayor estabilidad y seguridad juridica gracias a los

acuerdos estipulados en el texto.

El porcentaje de importaciones y exportaciones creceran generando una balanza comercial
mas estable y con menores déficits. Ademds mejorara el desarrollo de tecnologias e

investigacion gracias a la cooperacion de los conocimientos norteamericanos.

Por otro lado los temas de agricultura y propiedad intelectual siguen siendo polémicos porque
los productos perjudicados serdn: el arroz, el maiz, el algoddn, el azucar, el trigo, por los
subsidios que tiene Estados Unidos con estos productos. Esto hace que los productores

trabajen mejor para competir mas y ganar menos.
2.3.Estado actual del tratado

Actualmente el tratado fue aprobado y ratificado por ambas partes. En la VI Cumbre de las

Américas, en donde se ratificd que el acuerdo que entrd en vigencia el 15 de mayo de 2012.

“Estados Unidos constituye un mercado de mas de 310 millones de habitantes, con un
producto interno bruto —PIB- superior a los 15 billones de dolares, y un PIB per céapita
de 46.800 dolares. En 2011, el 38 por ciento de las exportaciones colombianas se
dirigid a ese mercado, es decir, 21.700 millones de dolares, mientras que los productos
estadounidenses que llegaron al pais alcanzaron 13.600 millones de dolares,
principalmente materias primas y bienes de capital, lo cual equivale a un 25 por ciento
del total. Estados Unidos es el principal socio comercial de Colombia, y gracias a las
disciplinas incluidas en el texto del Acuerdo, es de prever un incremento en el
comercio de bienes y servicios y los flujos de inversion.”(Ministerio de Comercio,

Industria y Turismo de la Reptiblica de Colombia, 2012)

Con la firma del tratado, la poblacion colombiana se divide. Muchos estan en contra y otros a
favor, el sector mas favorecido es el textil, debido a que las preferencias arancelarias son

mayores que las actuales estipuladas en el ATPDEA.

36



Actualmente los productores colombianos esperan tener resultados positivos que generen mas
ingresos para el pais, disminuya la pobreza, y se generen mas plazas de empleo e inversion
tanto nacional como internacional. Los inversionistas, se encuentran satisfechos con las

negociaciones planteadas y los resultados de las mismas.
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CAPITULO I1I: TLC, CAMINOS DIFERENTES
1. Ecuador — Estados Unidos

1.1.Historico

Estados Unidos tiene una poblacion de 313°232044 de habitantes. Limita al norte con
Canada, al sur con México, al este con el Océano Atlantico y al oeste con el Océano Pacifico.
En cuanto a lo econémico, el PIB de 2010 es de 14, 620,000 millones. La inflacion al 2010 es
de 1.40%. (PRO ECUADOR, 2010)

La balanza comercial bilateral es de 661 millones. Las exportaciones ecuatorianas hacia
EEUU son de 6,046 millones y las importaciones son del 5,384 millones hasta el 2010. Los
principales productos exportados a Estados Unidos son aceites de crudo de petroleo, banano,
camarones, rosas. Los principales productos importados desde Estados Unidos son: diesel,

nafta disolvente, motores y generadores.(PRO ECUADOR, 2010)

En la década de los cincuenta del siglo XX, empieza el boom del banano ya que las
transnacionales norteamericanas comercializadoras de frutas, se interesan en exportar este
producto de forma masiva. Desde ese momento las relaciones se intensifican entre estos dos

Estados.

Luego de la Segunda Guerra Mundial, Estados Unidos empez6 a representar seguridad para
los paises latinoamericanos. El Ecuador llegd a fortalecer las relaciones politicas con este pais
cuando éste fue garante del Protocolo de Rio de Janeiro de 1941 por el conflicto con Pert.

Desde entonces Estados Unidos ejerce gran influencia en la politica exterior ecuatoriana.

Al término de la Guerra Fria, Estados Unidos cambia su estrategia politica bilateral y
promueve los acuerdos multilaterales con América Latina. Esta distincion se da con el
objetivo de asegurar el cobro de la deuda externa y combatir el comercio de drogas y

narcotrafico.
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Esta nueva estrategia obliga al pais del norte a centrarse en los problemas de caracter social
como la droga, el crimen organizado, la migracion y de paso a enfocarse en la eliminacion de
conflictos entorno a la seguridad interestatal como por ejemplo las disputas fronterizas que

estaban latentes en paises latinoamericanos.

Luego del atentado que sufrié Estados Unidos el 11 de septiembre de 2001, la seguridad
contra el terrorismo se convirtio en prioridad, sin descuidar obviamente el tema del
narcotrafico. Este pais puso en la lista de organizaciones terroristas a varios grupos
colombianos como las FARC’, ELP®. A partir de esto los Estados latinoamericanos llegan a

ser primordiales en la lucha contra el terrorismo.

Con el tiempo, el enfoque multilateral no tuvo el éxito que se esperaba. Las negociaciones
para formar el Area de Libre Comercio para las Américas (ALCA) fueron un fracaso debido a
que este pais no ponia interés en el tema de los subsidios estadounidenses. Muchas naciones
latinoamericanas como Brasil y Argentina pedian negociar el tema pues su permanencia

impedia el libre comercio de productos agricolas.

Ademas de los subsidios, Estados Unidos negd la posibilidad de negociar los temas
relacionados a patentes con instituciones internacionales competentes como la OMC vy la
Organizacion Mundial de Propiedad Intelectual. La intencion era velar por sus intereses, al

final su intransigencia genero6 que la firma del pacto no se concrete.

Luego de este fracaso Estados Unidos toma un nuevo rumbo y decide continuar con las
negociaciones bilaterales, pero esta vez con los paises como Colombia, Pert1 y Ecuador. Por
ello se da inicio a las rondas de negociacion para la firma del TLC. Al final Colombia y Pera

firmaron el acuerdo, pero con Ecuador fracaso.

En el ambito comercial, Estados Unidos sigue siendo el primer destino de las exportaciones
no petroleras para el Ecuador hasta el 2012. Los principales productos exportados son: aceites
de crudo de petroleo, el banano, camarones, rosas, crusticeos en general incluyendo a los
vivos, pelados, congelados. En el caso de las importaciones se incluye al: diesel, nafta

disolvente, aceites de petroleo livianos, motores, generadores.

"FARC: Fuerzas Armadas Revolucionarias de Colombia nace el 11 de abril de 1964, dia en el cual iniciaron los primero
combates de la llamada operacion Marquetalia, ordenada por el presidente Guillermo Leon Valencia. (RADIO CARACOL,
2012).

8 ELP: El Ejercito de Liberaciéon Popular fue un grupo guerrillero colombiano parte de la organizacion armada del partido
comunista de Colombia, nace en 1965, fue considerado como el tercer grupo guerrillero después de las FARC, su ideologia
se basaba en la critica y rechazo a las acciones gubernamentales. (Moncayo, 2011).
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1.2.Situacion actual Ecuador

Se ha notado un crecimiento econdmico en estos tres ultimos afios. Ecuador ha tenido un

incremento d 1334 a 2094 millones de dolares en la Balanza Comercial como lo muestra

PROECUADOR a inicios de 2012. Las exportaciones crecieron un 28% y las importaciones

un 24% entre el 2011 y 2012.(PROECUADOR, 2012) (Ver anexo 9)

Tabla 6: Balanza Comercial Total Millones USD FOB

2010 2011 2012
Exportaciones $1334 millones $1630 millones $2094 millones
Importaciones $1429 millones $1619 millones $2011 millones
Balanza $-94,7 millones $10,3 millones $82,6 millones
Comercial

Elaboracion propia, fuente: Direccion de Inteligencia Comercial e Inversiones de Pro

Ecuador.

“Al realizar el analisis en Balanza Comercial Petrolera y No Petrolera, la primera es

superavitaria en USD 948 millones para el primer mes del 2012, mientras que la no

petrolera es deficitaria en USD 865 millones.”(PROECUADOR, 2012) (Ver Anexo

10)

La Balanza Comercial en los meses de mayo, junio y julio del afio 2012 fue negativa,

obviamente debido a que las importaciones superaron al tema de la salida de productos. Sin

embargo de enero a julio el monto da un total de 196,000 miles dolares.

40



Tabla 7: Balanza Comercial Enero a Julio 2012

siio BALANZA
" | EXPORTACIDIIES (X) IMPORTACIOHIES (M) COMERCIAL
MES
(BE)
| TONELADAS | FOB  [TONELADAS| FOB | CF |XFOB-MFOB

201201 | 267682325| 2121571433 |1 48,131 13| 201142873 | 212027293 | 11014618
201202 | 233044193| 202545449 1,071 286.27 | 1,773,59381 | 187073377 | 251 36058
201203 | 227342251 | 205838533 1,140,959 88 | 1,837,100.35 | 204065998 | 121 27534
201204 | 2304895.18| 206923902 1040594 75 | 1835991 63 | 193592480 | 23324733
201205 | 2809695.71| 214241825 1254997 70| 2,130,015.40 | 228670358 | 37 557,15
201206 | 232633615 | 132399894 120012653 | 2,02970094 | 214700662 -205702.00

201207 | 214315752| 1780,12033 1,197 46 35 | 2,057 46321 | 217009805 | -277 34228

TOTAL
GEMERAL:

‘ 16,263 73337 ‘ 14021 152 38 ‘ 6,163 02313 "I 3,025,303.70 ‘1 4501 ,339.70 ‘ 153 585 58

Fuente y Elaboracioén: Banco Central del Ecuador, estadisticas.

En los tres ultimos afos el total de las exportaciones ha mantenido un crecimiento moderado.
Entre el 2011 y el 2012 la salida de productos primarios crecié un 34%, mientras que los

industrializados solo se incrementaron en un 5%.(PROECUADOR, 2012)

GRAFICO 6: Evolucion Exportaciones Totales Enero 2007 a Enero 2012

B MillonesUsD

2,094

1576 1,630
1,334

" i ' i

2007 2008 2009 2010 2011 2012

Fuente y Elaboracién: Direccion de Inteligencia Comercial e Inversiones de Pro Ecuador.
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Tabla 8: Exportaciones Primarias e Industriales

PRIMARIOS INDUSTRIALIZADOS

2010 $ 1092 MILLOS USD FOB $ 242 MILLOS USD FOB
2011 $ 1294 MILLOS USD FOB $ 336 MILLOS USD FOB
2012 $ 1741 MILLOS USD FOB $ 354 MILLOS USD FOB

Elaboracion propia, fuente: Direccion de Inteligencia Comercial e Inversiones de Pro

Ecuador.

Tabla 9: Evolucién Exportaciones Petroleras y No Petroleras

NO PETROLERAS PEETROLERAS

2010 $ 591 MILLOS USD FOB $ 743 MILLOS USD FOB
2011 $ 714 MILLOS USD FOB $ 915 MILLOS USD FOB
2012 $ 711 MILLOS USD FOB $ 1384 MILLOS USD FOB

Elaboracion propia, fuente: Direccion de Inteligencia Comercial e Inversiones de Pro

Ecuador.

“La Produccion Nacional de Crudo, de enero a agosto del 2012 presenta un
incremento del 1.2% anual con relacion a similar periodo del 2011. En las Empresas
Publicas, se observa que en igual lapso de tiempo se registro un incremento de su
produccion de 2.2% anual, mientras que las Compaiiias Privadas continian con una

reduccidn en sus niveles de produccion (-1.2%anual).”(BCE, 2012)

Ecuador es rico en produccion y exportacion del platano, camaroén, flores y productos
agricolas por el lado no petrolero. Aunque esta producciéon no es proporcional a la petrolera se
necesita trabajar en el desarrollo de la misma para generar mayores fuentes de empleo y

mejorar la economia nacional.

“En enero del 2012 Banano y Platano se constituye en el principal sector de
exportacion con un 29% de participacion del total no petrolero, le sigue Camarén con
una participacion del 15%, en tercer lugar se ubican los enlatados de pescado con el
13% de la exportacion no petrolera, seguidos de flores con un 12%. Sumando estos 4
grupos de productos se tienen cerca del 70% de la exportacion No Petrolera. Al
agrupar los sectores de pesca y acuacultura se obtiene el 32% de la exportaciéon No
petrolera, convirtiéndose en el principal rubro de exportacion no petrolera superando

al banano.”(PROECUADOR, 2012) (VER ANEXO 11).
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Tabla 10: Ecuador: Produccion Petrolera

Millones de Barriles Tasa de Crecimiento

1009 | 010 | 011 | 010 | 011 | W02 | 2010/2008 | 20011/2010 | 2011/2000 2012/ 2011

Produccidn Natianal Cruda en Campa 774 74 W4 1es VA3 128 00% 28 40% 17%
Emresns iblicos mE U0 105 685 8R3 BRT 0% 187% 148 1%
P Petrogcuador [Petraproduccin) €6 497 %3 17 ke WE AW 114% 1.3% 645
Patroamananas EP{R 15) %2 M3 512 M4 B3 k3 155K 367% 6 5% £3%
Opesadora o Napo [Sacha) 30 185 wfeducidnipgps 85 s 2% 44 4%
Compatias Privads [excl. BLS) M6 ET5 E1E 471 M5 M1 sk 0% 26.8% -12%

Miles d Barriles

Ena - Dic Enero - Azosto

005 2010 i | w0 il 2012

Produccion Prom Diaria Crudo en Campo 481 4861 4996 4798 4933 5033
Empresas Publicos BLE 3013 376 MeD 373 3636
£ Petroecuador {Petroproduccion) 1742 13D 1515 1344 1506 1586
Patroamazanas EF (B15) 831 145 1566 1005 178 1487
Operadora Rio Napo (Sacha) 82 507 435 511 433 %62
Companias Privadas (exc! B15) 45 1M45 1420 1938 420 1387

1.3.Situacion Actual Ecuador — EEUU

A pesar de los roces politicos que han tenido estos paises, las relaciones se mantienen fuertes,
siendo EEUU el primer socio comercial para las exportaciones ecuatorianas. En el envio de
productos no petroleros la representacion es del 24,76% con un monto de 175,989 doélares

FOB y en las petroleras un 52% con 721, 406 hasta enero de 2012.(PROECUADOR, 2012)

Independientemente de las relaciones comerciales que tiene el Ecuador con Estados Unidos,
se busca nuevos rumbos para exportar. El gobierno actual sostiene la idea de no depender de
un “pais imperialista”. Por ello ha fortalecido las negociaciones con la Unidon Europea y sobre

todo con China con la cual ya ha firmado varios acuerdos.
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Tabla 11: Principales destinos Exportaciones No Petroleras Enero 2012

ESTADOS LINIDOS 175,989 24, 76%
COLORMBLA 75,924 10.6E8%
RUISIA 55,066 7.75%
VENEFLELS 15,175 b.36%
ITALIA aT.228 E.24%
ALEN AR L 33,135 4. BE%
HOLARNDA 13,29 3. 28%
CHILE 13.074 3.25%
ESPARA 22,635 3.19%
BRASIL 15,994 1.67%
PERL 17,031 2.40%
IAPON 16,404 2131%
BELGICH 15,748 1. 23%
FRAMCIA 13,623 1.92%
ARGENTINA 10,161 1.43%
REIMCH LIMI [0 B.563 1.20%
CHINA 7,885 1.11%
CanADA ¥.344 1.03%
I 5,374 0. 7E%
PAEXICTH 1.054 0.43%
COREA DEL 5UR 1,894 0.27%
G UATEMALA, 1,804 0. 25%
PANARA 1,682 0.24%
MICARAGUA, 1,553 0.27%
TAIWAN 1,424 0,205
BOLIVIA 1,275 0.1E%
URUIGUAY 1,272 0.15%
HONG KEDNG 779 0.11%
HOMDURAS 593 0.08%
CUBA 494 007
EL SALVADOR 25 0.01%
TAILANDIA 76 0.01%
PARAGUAY 21 0.00%
AMGOLA 4 0,00
Otros 81,760 11.51%
Total 710,638 100.00%
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Tabla 12: Principales destinos Exportaciones Petroleras Enero 2012

PAIS MILES $ | %
ESTADOS UNIDOS | 721,406 | 52
PANAMA 154,402 | 11
CHILE 141,179 | 10
CHINA 137,941 | 10
PERU 122,638 | 9
OTROS 38,442 3
EL SALVADOR 36,449 | 3
VENEZUELA 31,182 | 2
COLOMBIA 144 1
CANADA 1 1

Fuente: Direccion de Inteligencia Comercial e Inversiones de Pro Ecuador. Elaboracion

propia.

La balanza comercial bilateral desde el 2006 hasta el 2011 es positiva, debido al crecimiento
en la salida de productos. En el tltimo afio es en donde mas se ha registrado un incremento en

las exportaciones. (Instituto de Promocion de Exportaciones e Inversiones, 2012)

Se muestra claramente que en el afio 2011 la exportacion hacia EEUU fue exitosa para el
Ecuador, ya que se logr6 exportar un aproximado de diez mil millones de doélares
aproximadamente en cambio en el 2010 se export6 seis mil millones de dolares y se importd
desde EEUU una cantidad de cinco mil millones de dolares. En el 2011 la balanza fue

positiva ya que el valor importado fue menor comparado al 2010.

Es importante reconocer que en los ultimos afios la balanza bilateral ha mejorado ya que las
exportaciones muestran un incremento mayor en comparacion al crecimiento de las
importaciones. Esto es bueno para el pais ya que se varias empresas dependen del comercio

entre ambos paises. (Ver anexo 12)
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Tabla 13: Evolucion de la balanza comercial Ecuador — Estados Unidos. Miles de millones de

dolares.
EXPORTACIONES IMPORTACIONES BALANZA COMERCIAL
HACIA EEUU HACIA EEUU HACIA EEUU
2006 56.8 $2.7 $4.1
2007 $6.2 $2.9 $3.3
2008 S$8.41 $3.48 $4.92
2009 S4.60 $3.65 $0.95
2010 $6.05 $5.38 $0.66
2011 S$10.01 $5.78 $4.23

Elaboracion propia, fuente: Banco Central del Ecuador. Elaboracion: PRO ECUADOR

Los productos no petroleros que mas salen hacia los Estados Unidos son las flores, el banano,

el camaron, cacao con un nivel de crecimiento durante los Gltimos afios como lo muestra el

siguiente cuadro:

GRAFICO 7: Exportaciones hacia los Estados Unidos con ventas superiores a 200 millones
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Fuente y Elaboracion: Base de datos del US ITC, PRO ECUADOR

Luego de las exportaciones petroleras, las no petroleras forman parte de la balanza comercial.

Los alimentos son los mas cotizados por los consumidores estadounidenses entre ellos estan

los mariscos como el camaroén, atiin y frutas como el banano y el cacao.

En cuanto a las ventas tradicionales estdn las rosas, preparaciones y conservas de atun,

pescado fresco en filete, otras flores, pescado en filetes de agua dulce con un valor que

asciende a los $40 millones de dodlares.
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GRAFICO 8: Ventas tradicionales de Ecuador a Estados Unidos hasta 2011
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Fuente y Elaboracion: Base de datos del US ITC, PRO ECUADOR

El cuadro muestra el crecimiento de los productos que mas se exporta a EEUU. Las rosas han
tenido un crecimiento sustentable en los afos. Por otro lado la tilapia muestra una caida desde

el 2009 hasta el 2011.

La competencia que tiene el Ecuador es fuerte. En el caso del camarén congelado; con la
partida 03-06-13-00 sin aranceles; el pais que mas exporta a Estados Unidos es Tailandia, el
segundo es Indonesia y como tercero se encuentra Ecuador. A pesar de estar en este puesto
hasta el 2011, el envio de este producto tiene un crecimiento del 70%, con un monto que llegd

a $521,4 millones de dolares.(Instituto de Promocion de Exportaciones e Inversiones, 2012)
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GRAFICO 9:Principales paises que exportan camarén congelado a EE.UU
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Fuente y Elaboracion: Base de datos del US ITC, PRO ECUADOR

En el caso del banano fresco con partida 08-03-00-20, la tendencia de crecimiento hasta
el 2011 es de 53% con valor de $398 millones de ddlares. Ecuador es el segundo pais en
enviar este producto luego de Guatemala que exporta mas de $600 millones. El cacao en
pepa con partida 18-01-00-00 tiene un crecimiento sostenible desde 2007 a 2011 de

287%. (Instituto de Promocion de Exportaciones e Inversiones, 2012)
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GRAFICO 10: Principales paises que exportan bananas frescas a EE.UU
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Fuente y Elaboracion: Base de datos del US ITC, PRO ECUADOR

En los ultimos afios han nacido nuevas ofertas exportables que generaron un gran crecimiento
entre el 2007 y 2011: alcachofas, follaje, sacos para embalaje, productos de pescado no aptos
para consumo humano, pez espada, mangos preservados, manteca de cacao, cables
electronicos no de cobre, medias nylon, gandulas, palmito en conservas, pulpa de

banano.(VER ANEXO 13)

La tendencia actual de los estadounidenses es el consumo de productos naturales y organicos
porque estan consientes del proceso de produccién de éstos. Ademas se ha generado un
incremento en las ventas de specialty foods, que son productos de alta calidad e innovacion.
El pais es rico en la generacion de alimentos naturales, que resulta una ventaja para las

exigencias de los clientes internacionales.

Los specialty foods son productos de calidad con costos de elaboraciéon mayores a los
tradicionales. La presentacion del producto terminado es relevante y se centra en incluir un

valor agregado en general. Incluye a productores artesanales, naturales y locales.
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2. Colombia — Ecuador

2.1.Historico

Colombia es el segundo socio comercial del pais. Esta ubicado al noroccidente de América
del sur, limita con Panama al noreste, Pert y Ecuador al sur, Brasil al sudeste, Venezuela al

este y con el océano Atlantico y Pacifico.

Su capital es Bogota, tiene una poblacion de 44,72 millones de habitantes aproximadamente,
su PIB al 2010 es de 283,2 millones de dolares, su inflacion al 2010 es de 3.10%. Las
exportaciones totales hacia el Ecuador ascienden a los 36,26 millones de ddlares en 2010 y las

importaciones fueron de 793 millones de ddlares en el mismo afio.

Los principales productos exportados a Colombia son: vehiculos, café, atin, aceite de palma y
sardinas. Los importados desde ese pais son: diesel, medicamentos, vehiculos y energia

eléctrica entre otros. (PRO ECUADOR, 2010)

Ecuador y Colombia en 1989 formaron la Comision de Vecindad e Integraciéon Colombo-
Ecuatoriana. En ésta se cre6 la Camara de Comercio Binacional denominada Camecol. Todo
ello para brindar herramientas de apoyo a los inversionistas y facilitar el comercio

internacional. (Castro, 2012)

Ambos paises pertenecen a la Comunidad Andina de Naciones (CAN) desde 1993 al igual
que Pert y Bolivia. Ademas, son parte de la zona de libre comercio de la organizacion. Esto

viabiliza la circulacion de ciertos productos sin restricciones arancelarias.

“Desde finales de los noventa, las relaciones diplomaticas entre Colombia y Ecuador
empezaron a sufrir importantes tensiones. Estas han estado asociadas con la
agudizacion del conflicto armado colombiano y sus conexiones internacionales, a
través de flujos ilegales transfronterizos, la puesta en marcha de operaciones militares
y politicas anti-drogas mas agresivas por parte del Estado colombiano, con ayuda de
los Estados Unidos; el abuso de territorio ecuatoriano por parte de guerrilleros
colombianos, y episodios de persecucion en caliente por parte de la fuerza publica

colombiana.”(Programa corporativo de seguridad nacional , 2006)
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Tabla 14: Las situaciones mas conflictivas que tuvieron Colombia y Ecuador:

Evento : Lugar Ao
Captura de Ricardo Palmera Alias En Quito 2004
Simo6n Trinidad, miembro de las Farc.

Atentado de las Farc a la base militar En el departamento de Putumayo. 2005
de Teteyé

Traspasos involuntarios de las Fuerzas En Ecuador 2006

Armadas Colombianas al Ecuador por

persecucion a las Farc.

Muerte de un ecuatoriano por las En Colombia. 2006
Fuerza Publica Colombianas cuando
evadia un reten.

Gobierno de Colombia bombardeé un En Ecuador 2008

campamento de las FARC en
Sucumbios, esto causé la muerte de 25
guerrilleros entre quienes se
encontraba Raul Reyes el segundo al

mando de las FARC

Fuente: Programa de Cooperacion en seguridad Regional. Elaboracion propia.

Por todo esto, las relaciones de los dos Estados empezaron a decaer. El pais se sentia victima
de los problemas de guerrilla y narcotrafico que no podia combatir Colombia. Para evitar las

discrepancias se crearon salvaguardias que limitaban las relaciones comerciales entre ambos.
2.2. Situacion actual

Luego del bombardeo de Angostura en 2008 en la operacion Fénix en marzo de 2008 el
gobierno Colombiano entr6 a territorio ecuatoriano sin consentimiento para atacar a un
campamento de las FARC, esto provoco rupturas de las relaciones diplomaticas entre ambos
paises. Tras varios encuentros entre presidentes de ambos paises han llegado a acuerdos para

mejorar la situacién territorial y evitar futuros inconvenientes. (EL MERCURIO, 2010)

Actualmente los Estados han fortalecido sus relaciones. Los cancilleres de cada pais han
participado en varias reuniones con la finalidad de impulsar el desarrollo fronterizo. Se planea

construir tres ejes viales para mejorar la conectividad entre las naciones.
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Luego de eliminar las salvaguardias impuestas por Ecuador a Colombia en 2009, mejord la
relacion politica entre los vecinos paises, con lo que se prevé un mejoramiento en los niveles
de exportaciones e importacion. Por todo esto Colombia se ha convertido en un socio

comercial importante.

Ecuador importa méas de los que exporta a Colombia. Los principales productos de
intercambio entre ambos Estados son: vehiculos, productos del mar, medicamentos, textiles y

recursos energéticos.

Tabla 15: Principales productos de Exportacion e Importacion de Ecuador a Colombia.

Exportaciones Importaciones
Vehiculos Ensamblados 1 Energia Electrica
Café sin tostar 2 Medicamentos de uso humano
Aceite de Palma 3 Vehiculos de Carga
Sardinas en conserva 4 Fungicidas
Atin en conserva 5 Tejidos de elastdmero
Harina de pescado 6 Polipropileno
Aleohol etilico 7 Juegos de cables para medios de
transporte
Calzado deportivo 8 Productos de higiene
Cocinas 9 Productos de hierro o acero sin alear
Sacos de polipropileno 10 Papel

Fuente: BCE. Elaboracion: Camara de comercio de Guayaquil

Colombia tiene como primer socio comercial a Estados Unidos con un monto total de
exportaciones de $15,058 millones de dolares hasta enero de 2012. El Ecuador esta ubicado
en cuarto lugar con un valor de $1,368 millones. (Direcion Nacional de Estadisticas de

Colombia, 2012).
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Tabla 16: Colombia: Principales destinos de exportacion

lillones de ddlarez FOB
Destino 2007 2008 2009 2010 2011 20177
Total exportaciones/1 29.991 37.626 32.853 39.820 56.954 39.874
Grupos comerciales de destine
Aladi §.639 10.580 g.3a7 7.261 9.858 7.224
Comunidad Andina de Maciones 2148 2456 2136 3.063 447 2412
WMERCOSUR 553 806 594 1.195 1.710 1113
# Unidn Europea 4.362 4.790 4699 4.976 4.868 5995
Principales paises de destino
Estados Unidos 10.373 14.053 12.679 16.748 21.705 15.053
Venezuela 5210 6.092 4.050 1423 1.750 1.774
Alemania 553 B35 365 250 419 244
Eewadsr | 1216 1500 1267 185 1809 1368
Bélgica 389 460 409 450 621 328
Peri 806 855 788 1.132 1.397 971
Japadn 395 37z 336 511 528 254
Wexico 495 617 536 635 705 533
Resto de paises 10.493 13.041 12.233 16.842 27.919 19.343

Fuente y Elaboracion DIAN-Departamento Nacional de Estadisticas de Colombia.

Colombia exporta a Ecuador un valor de 1,367 millones de dolares aproximadamente. Esto se
debe a la gran necesidad de energia eléctrica en el pais. (Direcion Nacional de Estadisticas de

Colombia, 2012)

En la siguiente tabla se muestra las exportaciones de Colombia a los Paises vecinos.
Colombia exporta en gran cantidad al Ecuador, luego a Pert y finalmente a Bolivia
respectivamente. Ecuador necesita de mas productos colombianos, por lo que la balanza

bilateral es negativa para el Ecuador.

Tabla 17: Exportaciones segun pais de destino

Enero - agoste

Destino Valor FOB {miles de dalares) Toneladas métricas
M M Uana.cmn Contr@uc!?n Parlmamon W M Uar@mon
% alavariacion (%) %
Total .873.646 37,039,666 [ I 100,0 86.236.502 86537674 43
0,0
ALADI 124237 6445600 124 1 18,1 10423.203 9,521,849 .3
Comunidad Andina 2411529 2196917 98 0,8 60 1.323.860 172,551 129
Bolivia 72881 7858 285 01 02 26,397 62,408 T
Ecuador 1367 582 127,050 87 03 14 486573 50207 -1
Per §71.056 i1 S N 03 24 800.589 608,073 HT

Fuente y Elaboraciéon DIAN-Departamento Nacional de Estadisticas de Colombia.
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Colombia importa varios alimentos, combustibles, manufacturas y otros, pero su principal

necesidad se establece en los productos agropecuarios como se muestra en el siguiente

cuadro:
Tabla 18: Principales productos de importacién en Colombia

Julo” Enero - Juio " 12meses a Julio”

Principales grupos de productos faid ibucio Taid ibucio , ihucio
ales grupos (e M Uan?cmn Comnblumlofn WM Uan?cmn Comnblumlofna Varacibn 4 Comnblumlofna

(%)  alavariacion (%) lavariacion |a variacion
Total hA60 4564 130 130 33978 J04dd 16 11,6 104 104
Apropecuarios, alimentos y behidas 463 47 29 0337 333 h4 08 114 12
Camhustihlesg.-'|Jr|Jd.deindustriase:dradivas: 91 47 878 67 42 2833 807 41 546 44
Manufacturas” 407 3711 i 6,7 26135 24220 [ i 173 139
Otros Sectores* 80 A 00 60 58 46 00 421 {2

Fuente y Elaboracion DIAN-Departamento Nacional de Estadisticas de Colombia.

Colombia importa tan solo $576 mil ddlares aproximadamente de Ecuador. Sin embargo
Colombia muestra una balanza bilateral fuerte porque exporta mas de lo que importa al
Ecuador. Esto resulta perjudicial porque existen productos en el pais mal distribuidos por lo
que se necesita importar para compensar las falencias como por ejemplo la energia

eléctrica.(Direcion Nacional de Estadisticas de Colombia, 2012)

Tabla 19: Importacion segun pais de origen:

Enero - Julio
Destino Valor CIF {miles de dolares) Toneladas métricas
2012 2011° Variacion Contribuciona Participacion 2012 20117 Variacion
% la variacion (%) Y

Total 33.978.084 30443753 11,6 11,6 100,0 17.519.164 15.444.693 134
ALADI 9.269.757 8.162.488 13,6 3,6 27,3 71.287.461 6.054.706 204
Comunidad Andina 1.225.834 1.244.852 1.5 01 3.6 784.730 798.607 AT
Bolivia 121.536 65543 804 0,2 04 132334 61.568 1150
Ecuador 576149 580383 -22 0o 17 333.070 334.442 -04
Per 528148 589926 -10.5 0.2 1.6 319.325 402.607 207

Fuente y Elaboracion DIAN-Departamento Nacional de Estadisticas de Colombia.
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Tabla 20: Balanza Comercial por paises.

Exportaciones FOB Importaciones FOB Balanza Comercial
PAIS {miles de US$) (miles de U33) (miles de US$)
2012 201 01 201 02 2011

Total 351]69.86?' 32.0?4.488! 32.339.367 28942532 2.730.500 3131.956
ALADI £.332.295 5586437 8,836,593 7.781.994 -2.504.298 -2.195.557
Comunidad Andina 2142693 1937484 1485719 1.207.035 956,974 730,449
Bolivia £3.393 83.548 115,160 f2427 51767 26121
Ecuador 1207836 1087.002 562178 575474 45,660 511529
Per 871464 761.934 508.383 569,134 363.081 192,800

Fuente y Elaboracion DIAN-Departamento Nacional de Estadisticas de Colombia.

Colombia es un mercado potencial que no se ha explotado de la mejor manera. Se puede
ofertar productos como agropecuarios, alimentos y bebidas que importa Colombia de otros

paises. También importan productos manufactureros para tener productos terminados.

Colombia es un fuerte competidor para las exportaciones ya que éste tiene firmando varios
acuerdos y tratados internacionales que el Ecuador no tiene. Ademas le permite mejorar la
inversion extranjera directa. Este punto es crucial ya que el Ecuador cuenta con falencias en

IED.
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CAPITULO IV: RIESGOS Y AMENAZAS.
1. Planteamiento de los riesgos y amenazas.

1.1.Ambito comercial

Las exportaciones ecuatorianas se benefician de dos preferencias arancelarias que permiten la
entrada de varias partidas Estados Unidos a bajo precio y cero arancel: el Sistema
Generalizado de Preferencias Plus (SGP) que beneficia a 5000 productos y el Acuerdo de
Promocion Comercial Andino y Erradicaciéon de Drogas (Atpdea) que beneficia a 6300

aproximadamente.(Ministerio Coordinador de la Poltitica Economica, 2011),(Cely, 2011).

Estados Unidos tiene dos tipos de tarifas para sus importaciones: la Tarifa Especial que rige
para todos los productos que cuenten con un sistema de preferencias arancelarias y la Tarifa
General que es para el resto de bienes y servicios. Hay que tomar en cuenta de que el vecino
del norte cuenta con ocho tipos de preferencias, pero el Ecuador s6lo forma parte de dos. (Ver

Anexo 7).

A pesar de la extensa cantidad que abarca el Atpdea, el Ecuador s6lo utiliza 1379 partidas es
decir el 21,8% del total. Esto se debe a que el porcentaje de las exportaciones no petroleras
son minimas por su escasa diversificacion. Es decir el Ecuador exporta mas petréleo y
derivados que otros productos.(Ministerio Coordinador de la Poltitica Econémica, 2011) (Ver

anexo &).

Hay que tomar en cuenta de que se exporta 358 partidas con cero aranceles sin pertenecer a
ningin sistema de preferencia comercial. Esto se debe a que el pais forma parte del

tratamiento de la Nacion Mas Favorecida (NMF), normativa por la OMC.
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Tabla 21: Importaciones de Estados Unidos desde Ecuador con arancel cero por NMF

Walor de \F:In'nen—
Adumana -

Camarones y langostinos , cocidos con C3scara o sin cooer,

secos, salados o 2n salmuera, congelados 404 877 E'ul.__lsl'_'r
02030030 Bananas, frescas o secas S TEateT P
1B010000 ‘Cacao en grandg, enters o partido, crido o tostado r s
2 Filetes congelados de pescado de agua dulce, peces planos,
etc. 52 083 7526
Bacalao, congrio, merluza, abadejo, perca del ocgano
03041300 attantico, meruza, otros pescados en filetes o picado, frescos
2 5. 71E 7991
© refrigerados
08030030 Platanos frescos
48 256 107.931

Ckoume, Obeche, Sapelli y otras maderas tropicales, aserrada
43072200 o desbastada longitudinaimente, cortada o desenroflada, de

‘mas de & mm de espesor. NEH s
Funde, congric, merluza, filetes, higados y huevos de
03026850 2:5;::,“:[::05 o r\z‘:‘:gﬂz:is;sagut; escala, o escala en bt e o
27131100 Carbdn de coque, petroleo sin calcinar e 28
el iﬁ;ﬁw;:::mas SR A N 12375 10.0556
09011100 ‘café sin tostar, sin descafemar e e

Total importaciones en la tabla 1.136.424

Total importaciones con 0% Arancel NME 1.378.928

Fuente: Informacion de la Comision de Estados Unidos para el Comercio Internacional
(USITC por sus siglas en inglés) Elaboracion: Ministerio Coordinador de la Politica

Econdmica.

Muchos empresarios ecuatorianos se encuentran atemorizados ante la firma del TLC que tiene
Estados Unidos con Colombia. Su temor se fundamenta en la poca probabilidad de que
renueven las preferencias arancelarias. Colombia ya no tiene de qué preocuparse ya que con la

firma del tratado muchos productos entrardn sin aranceles.

Tanto Colombia como Peru ya han recibido el impacto positivo de la ampliaciéon de mercados
porque estan recibiendo una mayor inversion extranjera a la que tenian antes de firmar el
TLC. Los ecuatorianos producen para aproximadamente trece millones de personas, en
cambio Pert y Colombia produce para mas de cinco mil millones de consumidores porque

tienen acuerdos con la Unién Europea, EE.UU y con varios paises del Asia.
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Esto es negativo para el pais porque los inversionistas prefieren inyectar capital en lugares
donde la produccion va dirigida en mayor porcentaje a los consumidores tanto nacionales
como internacionales y con pocas restricciones arancelarias para las exportaciones. Resulta

mas atractivo producir en lugares donde la inversion directa extranjera es mejor.

Estados Unidos tiene un programa preferencial tinico solo con Haiti y es poco factible que
quieran acceder a otro de los mismos con Ecuador. Miembros de la Federacién Ecuatoriana de
Exportadores (Fedexpor) dicen sentirse solos en la lucha, sin la colaboracion de Colombia,

Pert y Bolivia para la renovacion del Atpdea. (Pefiaherrera, 2012)

En caso de no renovarse el Acuerdo de Promocion Comercial Andino la exportacion petrolera
también se veria afectada ya que ésta no puede beneficiarse del sistema SGP’. Si esto llegara a
ocurrir el pais estaria perdiendo alrededor de cuatro millones de ddlares que actualmente se

ahorra por el Atpdea.

Generalmente son los importadores los que cubren los costos de aranceles en este caso, pero
todo dependera de la negociacion realizada por las partes. Sin embargo el costo del producto
que tiene que pagar el importador serd mayor y esto le quitard competitividad frente al resto.
En el caso de Colombia es diferente porque el precio de sus productos petroleros no

dependera de un sistema preferencial.

La Camara de Comercio de Quito ha realizado una cuantificacion de los indices de Ventajas
Competitivas Exportables (VCE) y dan como resultados que Colombia y Peru duplican los
valores de las exportaciones ecuatorianas en su mayoria. Esto incluye también el petroleo,
aunque Colombia no se caracteriza por exportar crudo, éste tiene mayores ventajas

competitivas en las exportacion de dicho producto. (Penaherrera, 2012).

El riesgo mas grande que corre el pais al perder mercado internacional, es que los
exportadores ecuatorianos dejen de invertir en el pais y busquen otros lugares para comenzar
sus negocios. Ya se ha constatado la migracion de exportadores ecuatorianos que se han

trasladado a Africa donde las condiciones climéaticas son parecidas para comercializar flores.

°El SGP es un programa de preferencias comerciales de los Estados Unidos que tiene por objeto fomentar la diversificacion
de las economias. Este programa otorga un tratamiento arancelario preferencial a mas de 5.000 productos importados
provenientes de casi 140 naciones en desarrollo, que entran exentos de impuestos y derechos aduaneros. Fue adoptado por la
Comunidad Europea el 1 de julio de 1971, y el Congreso de los Estados Unidos le otorg6 autoridad legislativa en el Titulo V
de la Ley de Comercio de 1974 por un periodo de 10 afios, que se fue extendiendo sucesivas veces. Esta autorizacion vencio
el 30 de septiembre de 2001. (Mazon, 2012)
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Un ejemplo es De Ruiter Oriente Ecuador S.A. en Africa la empresa se llama De Ruiter

Oriente Africa Ltd.(Pefiaherrera, 2012)
1.2.Impacto en la industria local

La firma del Tratado entre Colombia y Estados Unidos acarrea varias repercusiones para el
Ecuador. Actualmente el impacto es minimo porque como se menciona anteriormente, se
cuenta con preferencias arancelarias que suavizan la variacion en los precios de las

exportaciones.

“Segun cifras del sector exportador, el 23% de los envios de productos no petroleros
que hasta mayo fueron al mercado estadounidense entraron liberados de aranceles por
estar amparados en el sistema. Ello representa unos $ 230 millones de los $ 989
millones que significaron las exportaciones no petroleras a esa fecha.”(Diario EL

UNIVERSO, 2012)

Si la falta del Atpdea afecta a las exportaciones petroleras, el impacto a las no petroleras es

mayor, porque estos productos cuentan con mas beneficios debido a este sistema.

Tabla 22: Los productos que mas importa Estados Unidos desde Ecuador con Atpdea

Numero de Partida Producto

06031100 Rosa recién cortada.

06031900 Lirios recién cortados.

44123231 Madera contrachapada de hasta 6mm de espesor que

tengan, por lo menos, una hoja externa de madera

distinta de coniferas.

07108097 Hortalizas, aunque estén cocidas en agua o vapor,
congeladas.

08045040 Guayabas, mangos y mangostanes frescos.

07149010 Malanga, fresca o refrigerada.

08043040 Pifias, frescas o secas, no reducidas en tamafo, en cajas
0 paquetes.

17011110 Cana de azucar en bruto, estado solido.

20089915 Banano, excepto pasta, preparado o conservado.
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20098060 Jugos de cualquier fruta, concentrado o no.

20089913 Pulpa de Banana preparada o conservada.

08119010 Bananos y platanos, congelados, en agua o con

adiciones edulcorantes.

69101000 Fregaderos, lavabos, pedestales de lavabos de porcelana
china.
20089100 Palmitos preparados o conservados.

Fuente: Banco Central del Ecuador. Elaboracion propia

A pesar de que no suman el total de las exportaciones no petroleras, éstas representan mas del
80% de las mismas. Si los productos que se miran en la tabla 17 no contarian con el Atpdea,
deberian cancelar 21,6 millones de dolares adicionales por concepto de aranceles. (Ministerio

Coordinador de la Poltitica Econémica, 2011)

“Daniel Legarda, director de la Federacion Ecuatoriana de Exportadores, considerd
que el programa sigue teniendo un peso importante, porque si no se mantiene, los
productos ecuatorianos pagarian un arancel promedio del 10,9%.”(Diario EL

UNIVERSO, 2012)

En conclusion, la pérdida de las preferencias arancelas abarcarian a 572 partidas que estarian
obligadas a pagar un arancel adicional. En términos monetarios se tendria que sumar 25,5
millones de dolares por impuestos con estas partidas. La industria mas afectada es la floricola,
los elaborados de madera, frutas como la pifa, hortalizas como el brocoli y otros alimentos

preparados. (Ministerio Coordinador de la Poltitica Economica, 2011).

“Seglin Javier Diaz, director de la Asociacion de Industriales Textileros, pese a que las
exportaciones de su sector han caido de $ 20 millones a $ 7 millones, Estados Unidos
representa un nicho importante para la venta de medias nailon. “Nos tomd cerca de
trece afos tener una posicion en EE.UU., y explorar un nuevo mercado es dificil para

sustituirlo con otro”.”(Diario EL UNIVERSO, 2012)

El sector floricola seria uno de los mas afectados porque a pesar de que sus productos son de
muy buena calidad por las condiciones climaticas que tiene el pais, éste tiene competencia
colombiana, peruana, asiatica y africana. Los consumidores van a preferir comprar un
producto a bajo precio y la flor colombiana es mas barata porque las tarifas por transporte y

normativa tributaria son ventajosas para el productor.
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Son mas de 960 empresas las que participan en las exportaciones de las partidas mencionadas
anteriormente. Hay que tomar en cuenta que estas exportadoras no sélo mandan sus
productos a Estados Unidos, sino también tienen otros destinos como la Union Europea. Sin
embargo hay empresas que tienen como principal socio comercial a los EE.UU y se les

dificulta encontrar nuevos compradores.

Muchas empresas privadas resultan perjudicadas por la falta de una politica econémica
proactiva para el comercio internacional. Pero las autoridades econdomicas piensan diferente;
segin sus analisis realizados, la mayoria de empresas exportadoras tienen utilidades
millonarias que pueden sustentar la pérdida del Atpdea como lo menciona Juan Pablo Cadena,

Coordinador de la Direccion de Analisis Politico de la Cancilleria del Ecuador.

Segun un estudio realizado por el Ministerio Coordinador de la Politica Econdmica; los
exportadores que asumieran los costos de impuestos por falta de preferencias arancelarias se
verian afectados con tan solo un 3% del total de sus utilidades. Tomando en cuenta que este

tipo de empresas facturan millones de dolares al afo.

Muchos exportadores y empresarios se encuentran molestos con la relacién que esta llevando
el Estado con EE.UU, porque aducen sentirse perjudicados. Segiin Cristian Espinoza, Director
Ejecutivo de la Camara de Comercio Ecuatoriana Americana, menciona que muchas empresas
estan operando a la defensiva por la politica comercial que tiene el pais y que hace falta una

agenda proactiva entre las empresas privadas y el estado. (Espinoza, 2012)

La Cémara de Comercio de Estados Unidos denuncia que Ecuador no estd cumpliendo con
todos los criterios de elegibilidad del Atpdea por la debilidad del régimen de derecho del
Ecuador. Esto afecta al pais porque los flujos de inversién son muy escasos y sin un acuerdo

preferencial el entorno comercial serd desfavorecido.(Espinoza, 2012)

Si el Ecuador perdiera todos los acuerdos con los principales socios comerciales el Estado no
podria tomar como alternativa de solucion, el subsidio a los exportadores como lo ha
mencionado, porque en seguida la Organizacion Mundial del Comercio denunciaria al pais

por Dumping. (Pefiaherrera, 2012)

“El Dumping es una practica desleal del comercio internacional que consiste en que un
producto sea introducido en el mercado de otro pais a un precio inferior a su valor en el pais

de origen, en el curso de operaciones normales.”(Kluger Viviana, 2010)
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1.3.Implicaciones en la relacion politica

Desde la presidencia de Rodrigo Borja, 1988-1992, Ecuador se enfocd en mejorar las
relaciones comerciales con Estados Unidos para que incrementen las exportaciones y se
flexibilice el tema de la deuda externa. El 5de octubre de 1990 en la presidencia de George

Bushentro en vigencia el Atpdea y los beneficios exportables empiezan a crecer.

Luego, en la presidencia de Sixto Duradn Ballén, 1992-1996, se intentd incrementar la
inversion interna mediante el ahorro privado y la inversion extranjera. Esto tuvo su eficacia
ya que las exportaciones empezaron a aumentar. En ese momento el pais se expandié
internacionalmente. Las propuestas de acuerdos empezaban a llegar, como el ALCA, y la

integracion a la OMC.

En la presidencia de Abdald Bucaram, 1996-1997, las relaciones se deterioraron por una
aparente falta de conviccion gubernamental. Los escandalos de corrupcion salieron a la luz y
el pais cayd en crisis. Tras la salida de Bucaram, Fabidn Alarcén intentd mejorar las

relaciones comerciales del pais y logr6 incrementar varios productos al Atpdea.

Pero todo empeord con la llegada de Jamil Mahuad en 1998, y la crisis econdmica que se
presentd en el pais gracias al congelamiento de los depdsitos bancarios y la dolarizacion, que
afect6 a unos, y beneficid a otros, punto detonante que ocasioné la salida de Mahuad y el
ingreso de Gustavo Noboa al poder. Esta crisis vino acompafnada a la debacle economica

asiatica por lo que los precios del petroleo bajaron y por ende las exportaciones también.

Posteriormente el Fondo Monetario Internacional aportd con capital para ayudar a la situacion
monetaria ecuatoriana y gracias a los constantes incrementos del precio del petroleo, los
inversionistas volvieron a confiar en el pais. La politica comercial interna sostenia que la

economia dependia del petroleo.

En 2003 Lucio Gutiérrez, como presidente de la republica, participa en las negociaciones
para la firma del tratado de libre comercio con EE.UU vy los paises andinos. En este tiempo la
economia se estabilizo por las remesas que enviaban los emigrantes de Europa y América del
Norte principalmente. Luego de varios desacuerdos por la forma de gobernar, Gutiérrez es
derrocado del cargo y lo sucede en el sillon presidencial Alfredo Palacio, que tras un corto

periodo permite el ingreso de Rafael Correa.
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La postura del gobierno actual, se ha visto involucrada en el ingreso de grandes flujos de
capital por el incremento en el precio del petroleo. Sin embargo el interés del presidente se ha
fundamentado en cambiar la institucionalidad interna, mediante una nueva Asamblea y

nuevos establecimientos politicos.

Por otro lado en el ambito internacional, las relaciones con Estados Unidos se han deteriorado
por la falta de interés que tiene el pais en negociar con éste y con la Union Europea. Se han
presentado varios problemas con la embajada norteamericana en Ecuador y viceversa. Todo
esto ha provocado que las relaciones politicas entre EE.UU y el pais se quebranten. A pesar

de esto las exportaciones han crecido por los altos precios del petroleo.

Segun Ricardo Patifio, Ministro de Relaciones Exteriores, Comercio e Integracion de
Ecuador, Estados Unidos intenta encaminar de nuevo una firma del TLC pero al gobierno no

le interesa empezar ese tipo de negociaciones, sino mas bien la renovacion del Atpdea.

“Seguimos planteando la posibilidad de desarrollar un didlogo diferente con Estados
Unidos pero sabemos que tampoco hay una decision de EE.UU de firmar un acuerdo
comercial para el desarrollo, ellos han insistido hasta ahora en firmar un TLC y esa no
es nuestra decision de tal manera que estamos en un punto dificil de la negociacion

con ellos.” (Patifio, 2012)

El gobierno ha planteado un cambio en la matriz productiva'® para mejorar la econdémica
endeble del pais, mediante un plan de desarrollo llamado: “Plan Nacional del Buen Vivir”.
Este cambio tiene como finalidad erradicar el sistema actual, en donde existe una sobre
explotacion que acaba con el ecosistema y una alta concentracion de la mano de obra no

especializada con bajos salarios.

Por todo esto la demanda doméstica es inconsistente, ya que el mercado interno no crece y la
produccion depende del sector externo. Esto acarrea que el pais este a expensas de los precios
internacionales para sus exportaciones, convirtiéndose en una economia vulnerable y
dependiente del resto de naciones. Ademas el Ecuador se enfoca en la produccion primaria
que no es mas que la diversificacion limitada de productos tradicionales, que no permite la

expansion de destinos.

La nueva matriz productiva establece directa relacion con las transformaciones en el terreno de las tecnologias y
conocimientos, concebidos como bienes publicos y en perspectiva de diversidad. Se asocia, también, con un sector financiero
que articule el sector publico, privado y popular solidario, cuyo control y orientacion, en calidad de servicio publico, es
indispensable para encauzar el ahorro nacional hacia la produccion en sus diversas formas. (Secretaria Nacional de
Planificacion y Desarrollo — SENPLADES, 2009)
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El cambio en la matriz productiva consiste en la sustitucion selectiva de las importaciones.
Segun el gobierno, se debe explotar la produccidon secundaria y terciaria generando un valor
agregado a los bienes y servicios con mano de obra especializada y con salarios suficientes
para aumentar la demanda doméstica, con ello el mercado interno se desarrolla y la expansion

productiva dependeria del mismo.

Ademas la politica exterior tiene como objetivos: profundizar el desarrollo endégeno con
decisiones estratégicas y nuevas alianzas con los vecinos del Sur con miras hacia el
multilateralismo. Reduciendo los intermediarios y llegando directamente al cliente. El
régimen tiene como prioridad las negociaciones con la UNASUR, ALBA,

OELAC.(Secretaria Nacional de Planificacion y Desarrollo - SENPLADES, 2009)

En conclusién, la politica econdmica intenta cambiar la matriz productiva mediante el
desarrollo endogeno y el equilibrio de la produccion diversificada eco eficiente, distribucion y

consumo. (Secretaria Nacional de Planificacion y Desarrollo - SENPLADES, 2009)

Para el estado, es mejor producir para luego comercializarlo internamente sin depender de los
mercados internacionales que muchas veces ofrecen precios no apropiados para el Ecuador.
Segun la politica econdmica es importante ayudar a los microempresarios para generar mayor

competencia y que la calidad de los productos sean mejores.

Sin embargo es necesario reconocer que un pais globalizado tiene mayor futuro comercial que
uno que prefiere mantener su comercio internamente. Es bueno expandir el mercado al

extranjero ya que eso mejora las condiciones econdmicas de cualquier pais.
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CONCLUSIONES, RECOMENDACIONES Y PLANTEAMIENTO DE
PROPUESTAS

1. Conclusiones y recomendaciones

La economia mundial durante los ultimos afios mantuvo una crisis que afecté a grandes
potencias y desestabiliz6 el crecimiento de las mismas. En el caso de los paises
latinoamericanos la debacle no tuvo un efecto devastador pero se mantiene latente en la
actualidad. El Ecuador no se vio afectado abruptamente con esta crisis, sin embargo en el

campo de las exportaciones éste mostrd un decrecimiento por la baja demanda de los clientes.

Los principales socios comerciales que tiene el Ecuador son Estados Unidos y la Union
Europea. A pesar de que en la actualidad las importaciones de bienes primarios se han
incrementando en China y otros paises, se necesita firmar acuerdos y tratados con estas
potencias para que aumente la inversién y a su vez la produccion en el pais. La inversion

extranjera directa disminuy6 86.6 millones de dolares con respecto al 2011.

Por el lado regional y bilateral el pais se favorece de preferencias arancelarias con la Unidon
Europea, llamada SGP, y con EE.UU a través del ATPDEA. Pero ninguno de estos acuerdos
se muestra estable ya que se encuentran en mesas de negociaciones para analizar su

renovacion en periodos futuros segun varias politicas internacionales.

Es evidente la necesidad de diversificar las exportaciones que produce el Ecuador. Un claro
ejemplo son las necesidades de los Estados Unidos. La tendencia actual de ese pais es el
consumo de productos naturales y organicos porque estan consientes del proceso de
produccion de éstos. Ademas, se ha generado un incremento en las ventas de specialty foods,
que son productos de alta calidad. Ecuador es rico en la generacion de alimentos naturales,

que resulta una ventaja para las exigencias de los clientes internacionales.
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La nacion es rica en produccion de materia prima y explotacion de petrdleo, estos insumos
son muy cotizados en el exterior. Sin embargo la produccion, reproduccion, diversificacion y
distribucion de los bienes y servicios que tiene el pais no demuestran una explotacioén
equilibrada. La sociedad no tiene una capacidad de consumo vasta, para que la fabricacion
dependa del mercado interno, en vez de esto la produccién tiene que depender de las

necesidades de otros paises.

El hecho de estar pendiente del precio internacional del petrdleo hace que el pais se vuelva
vulnerable ante la situacion econdémica externa. Esto provoca un perjuicio en la produccion,
empleo y desarrollo economico del pais. En la actualidad se necesita tener un manejo
proactivo entre las empresas privadas y estatales que conjuntamente trabajen y llegasen a

fomentar el desarrollo comercial de Ecuador.

En la actualidad existen varias asperezas entre el sector privado y el sector publico. En vez de
poner mas trabas al sector privado se debe explotarlo para beneficio del pais. Mientras mas
comercializadoras existan, se evitan los monopolios y mejora la competitividad entre ellas. Se
debe evitar inconvenientes al momento de generar empresas privadas o problemas al

momento de la logistica para el comercio exterior.

Hay que tomar en cuenta que los sectores floricolas, agricolas, pesqueros y madereros,
generan manufacturas livianas que no requieren de mucha especializacion, por lo tanto el
porcentaje salarial que reciben los trabajadores es minimo. Esto perjudica al desarrollo del
bienestar social impidiéndoles obtener un ingreso que les permita ahorrar y consumir

adecuadamente.

Es necesaria la colaboracion de la empresa privada para que cumplan con todas las
normativas legales en beneficio de sus trabajadores y el apoyo sustancial de una politica
comercial que demuestre estabilidad y seguridad juridica tanto para los empresarios

ecuatorianos como para los inversionistas extranjeros.

La balanza comercial ecuatoriana estd compuesta por exportaciones € importaciones
petroleras y no petroleras. En el caso de las petroleras las exportaciones son mayores a las
importaciones pero el panorama es diferente en las no petroleras porque se importa mas de lo
que se exporta. Es decir, la base de la balanza estd conformada por las exportaciones

petroleras. Durante los tres ultimos afos la balanza ha crecido favorablemente.
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Las exportaciones petroleras en el primer semestre de 2012 alcanzaron USD 9,562.1 millones
de ddlares y las no petroleras USD 6,493.1 millones mientras que las importaciones petroleras
sumaron un monto total de USD 3,459.4 millones y las no petroleras USD 12,591.1. Estos
valores muestran un déficit en la balanza comercial no petrolera y dan como resultado la poca

estabilidad en la produccién de los insumos primarios.

Desde el punto de vista macroecondmico el riesgo se minimiza ya que la balanza depende
mas de las exportaciones petroleras. Es preocupante ver que las exportaciones no petroleras
del pais tengan un porcentaje de participacion minasculo en comparacion a otras naciones. La
poca diversificacion de la salida de productos ya es un problema que debe ser resuelto con la

integracion mundial.

La integracion con el resto del planeta es fundamental para el crecimiento econdémico de
cualquier pais. Colombia y Perti, que tienen una extension territorial mayor a la de Ecuador,
ya han firmado TLC con la Unién Europea y EE.UU. Esto los convierte en paises
competentes con mayor produccion y con una inversion extranjera directa mejor a la

ecuatoriana.

Gracias a la competencia regional que tiene el Ecuador actualmente, el comercio se vuelve
poco atractivo para los clientes internacionales que buscan satisfacer sus necesidades a través
de la compra de los productos de las industrias floricolas, los elaborados de madera, frutas

como la pifia, hortalizas como el brocoli y otros alimentos preparados.

Uno de los mayores riesgos que corre el Ecuador con el TLC que tiene Colombia y Estados
Unidos, es la poca probabilidad que tiene el pais para que le renueven el Acuerdo de
Promocion Comercial Andino Atpdea. Este convenio preferencial esta dirigido a los paises
que luchen conjuntamente con EE.UU en contra del terrorismo y el narcotrafico, entre otros.

La recompensa es la anulacion de ciertos aranceles para la exportacion.

Colombia y Peru ya no necesitan del Atpdea, en cambio Ecuador no tiene firmado ningun
TLC que le permita acceder a acuerdos preferenciales. Con estos acontecimientos y la poca
estabilidad de la politica comercial que tiene el pais, se ha provocado que EE.UU pierda el

interés por negociar pactos para el beneficio de ambos paises.
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La anulacion de los acuerdos preferenciales, no trae consecuencias inmediatas con los clientes
internacionales, pero esto provocaria un aumento en los precios al importador que cubra los
costos de los aranceles. Eso incentiva a los clientes a sustituir los productos ecuatorianos por

los de la competencia.

La integracion es fundamental para el desarrollo de los Estados en el ambito social,
ambiental, econdmico y de seguridad. Esto hace que se incremente la inversion extranjera y la
produccion del pais mejore sustancialmente. Todo esto se logra con una politica econdmica

estable que coopere con las comercializadoras para el desarrollo del bienestar social.

El sector privado necesita mayor apoyo por parte del Estado, para generar nuevos negocios
internacionales no s6lo con EEUU si no con el resto del mundo. Si las empresas privadas se
fortalecen con competencia leal y transacciones con el resto de paises, podran generar

inversion extranjera directa que inyectara capital al pais.

No se puede pensar en un Ecuador a corto plazo, se necesita planificar a largo plazo, con
objetivos realizables y un manejo equilibrado de la econémica del pais. Es indispensable
generar seriedad en el control de las politicas publicas y un planteamiento estable de la

politica econdmica.
2. Propuestas para minimizar los riesgos y amenazas
2.1.Propuesta firma acuerdo con EE.UU

El primer riesgo que corre el pais al perder mercado internacional, es que los exportadores
ecuatorianos dejen de invertir en el pais y busquen otros lugares para comenzar sus negocios.
Ya se ha constatado la migracion de exportadores ecuatorianos que se han trasladado a otros

paises como se menciona anteriormente.

Una propuesta realista para evitar la migracion de los exportadores ecuatorianos es la firma de
un tratado de libre comercio con Estados Unidos como se tenia planteado afos atras. Este
tratado debe ser negociado de tal manera que permita mejorar la tecnologia y la investigacion

del pais sin eliminar a las microempresas artesanales ecuatorianas.

El tratado debe permitir un acceso con cero aranceles a los EEUU para toda la oferta
industrial ecuatoriana exportable, el cual debe generar nuevas fuentes de empleo. También
con la firma, se debe generar estabilidad juridica para los inversionistas que hasta el momento

no saben a qué atenerse con la creacion de impuestos y la falta de inversion extranjera directa.
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Este tratado debe mostrar resultados positivos en el crecimiento del volumen del intercambio
internacional tanto en exportaciones como en importaciones. Con esto mejorara la percepcion
internacional que se tiene del Ecuador en el exterior, es decir, se debe reducir el riesgo pais y

el costo de endeudarse en el exterior.

En el tema de agricultura que resulta ser uno de los puntos mas polémicos se debe manejar de
forma preferencial para el Ecuador por los subsidios estadounidenses con los que no puede
competir el pais. Se deben generar mecanismos efectivos para el acceso de los productos

agricolas a EEUU con instrumentos de proteccion para los productos sensibles como el arroz.

Las negociaciones se deben enfocar en el acceso de asistencia técnica, capacitacion y
transferencia de tecnologia que ayuden a fomentar al desarrollo de la produccion nacional y
permita genera nuevas fuentes de investigacion para el crecimiento econdmico y tecnologico

del Ecuador.

La firma de un tratado genera polémica en los ecuatorianos ya que no estan acostumbrados al
cambio y mas si éste puede afectar a un grupo reducido. Pero esta renovacion puede generar
mayores beneficios a futuro ya que se necesitaria un mayor esfuerzo para competir con las
multinacionales que ingresaran al Ecuador, esto provocaria que las empresa ecuatorianas

quieran llegar al nivel de muchas empresas exitosas extranjeras.

Luego de varios anos el Ecuador se inyectaria de varios millones de inversion extranjera
directa que con una buena administracion pudiese mejorar los indices econdmicos del pais.
Ademas se ha demostrado que la globalizacion ha permitido el intercambio de resultados

positivos entre paises.

Por otro lado las multinacionales estadounidenses tendrian acceso preferencial para ingresar al
Ecuador y promocionar sus productos en el pais. Los importadores estadounidenses

incurririan en menos gastos gracias a las preferencias arancelarias pactadas en el TLC.

Los Estados Unidos podrian implementar plantas de investigacion y tecnologia en el Ecuador
que ayudaren al desarrollo de ambos paises ya que los ecuatorianos enriquecerian sus
conocimientos y los estadounidenses tendrian mayores elementos naturales para

investigaciones varias.
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2.2.Propuesta Specialty Foods

Ecuador es rico en la generacion de alimentos naturales, que resulta una ventaja para las
exigencias de los clientes internacionales. Es evidente la necesidad de diversificar las
exportaciones que produce el pais. La tendencia actual es el consumo de productos naturales y

organicos porque los clientes estan conscientes del proceso de produccion de los mismos.

La propuesta consiste en mejorar la inversion para la produccion y exportacion de los
specialty foods. La presentacion del producto terminado es relevante y se centra en incluir un
valor agregado en general. Incluye a productores artesanales, naturales y locales. Los clientes
internacionales, en especial los estadounidenses, han generado una tendencia por

consumirlos.

Las ventas de Specialty Foods en Estados Unidos han crecido 19.21% entre 2009 y 2011, lo
que la posiciona como una de las categorias de rapido crecimiento dentro de los productos
alimenticios. El 13.7% de productos alimenticios que compra el consumidor final en el Retail,
son Specialty foods. Los productos con una creciente aceptacion dentro del mercado
estadounidense provienen de Latinoamérica, Europa e India. El 8.5% de las importaciones

totales que realiza Estados Unidos proviene de Latinoamérica.(Amaluisa, 2011)

Las ganancias que generan los productores de estos productos alcanzan un promedio de 2.2
millones de dodlares en ventas anuales, el importador llega a ganar 2.5 millones de doélares, el
distribuidor es el que se lleva mas ganancias ya que gana en promedio 7.7 millones de dolares
y por ultimo los brokers ganan 2.7 millones de dolares. Estos valores se han mantenido
durante los ultimos tres afios y segin estadisticas estas ganancias creceran con el transcurso

del tiempo. (Amaluisa, 2011)

El sector que debe explotar el Ecuador es el agricola en especial los siguientes productos:
yogurt, café, cacao, nueces, semillas y frutas deshidratadas, condimentos, salsas y aderezos ya
que se ha mostrado un incremento en la demanda de estos productos en los Estados Unidos,

en especial el yogurt.

Ecuador es un pais agricola gracias a que tiene una gran variedad de climas que combinados
con factores eco fisiologicos y fisonomicos producen varios tipos de vegetacion que luego son
elaborados para producir materia prima demandada en el exterior. Mas el pais debe
desarrollar su industria para ofrecer productos terminados con mayor inversion e

investigacion para poder ingresar al sector de los Specialty Foods.
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Los productores ecuatorianos deben empezar implantando certificados de calidad tanto en sus
procesos como en su produccion, ya que esto es un factor que toman en cuentan los
importadores. Los productos deben ser innovadores en la presentacion asi como el producto

final.

Se debe tomar en cuenta que gracias a las ventajas comparativas que posee el Ecuador, es
muy factible que las empresas puedan llegar a formar parte del sector de productos naturales
demandados en los Estados Unidos con mayor inversion y generando productos innovadores

de calidad.

Las empresas pueden ofertar sus productos en varias de las ferias internacionales que
patrocina el Ministerio de Relaciones Exteriores, Comercio e Integracion. En Estados Unidos
hay una oficina comercial de Ecuador en Nueva York que promueve ferias como la Boston

Seafood Show, Fancy food Showentre otras.

A través de estas ferias se puede hacer un estudio de mercado y un analisis de la competencia
para generar nuevas estrategias y mecanismos que permitan la insercion de nuevos productos

y nuevas empresas ecuatorianas al mercado.

2.3.Propuesta inyeccion de capital para mejorar la exportacion de productos no

petroleros.

A pesar de que la balanza comercial depende de las exportaciones petroleras, se necesita
mejorar la tendencia exportable de productos no petroleros. Para ello se debe crear un
proyecto masivo, de aplicaciones de crédito para pequefias empresas que deseen crecer y

expandirse al exterior, ofertado por el estado.

El proyecto va enfocado a facilitar préstamos a pequeias y medianas empresas que deseen
ofertar su producto en el extranjero. Para que una empresa pueda acceder a este crédito
necesitaria presentar un plan de negocio que fundamente la logistica y administracion tanto

para la produccion nacional e internacional.

Los préstamos pueden ser de 10 mil a 100 mil délares dependiendo del plan presentado por
cada empresa y la tasa de interés seria del 8,30% anual. El plazo de pago dependerd de la
cantidad del valor prestado y serd pagado un afio después de la puesta en marcha del plan
entregado. La tasa de interés nominal segiin el Banco Central se encuentra en el 8,37% lo que

resultaria una motivacion para los empresarios el interés planteado anteriormente.
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Los puntos importantes que se tomaran en cuenta para otorgar el préstamo serdn: innovacion
en los productos, los certificados de calidad que tengan las empresas, los procesos que
manejen en cuanto a logistica y distribucion, la presentaciéon del producto terminado, la
antigiiedad de la empresa, los tres ultimos estados de resultados y si generan utilidad y

pérdida, ademas de que todos los documentos de ley estén legalizados y tributados.

El Estado debe delegar al Instituto Ecuatoriano de Pre inversion la funcion de analizar los
planes entregados por cada una de las empresas participantes que quieran ingresar al concurso
para otorgar estos préstamos. Ademas, de los préstamos el Estado otorgara seminarios
publicos gratuitos sobre temas varios como el emprendimiento, manejo de riesgos, marketing,

estrategias de ventas, entre otros, con expertos en el tema.

Luego se realizaria un extenso analisis en donde el Estado tomara la decisiéon de otorgar o
negar los créditos para las empresas que presentaron sus planes. Esta aplicacion de crédito se
pagaria después del primer afio de funcionamiento de la empresa, que para entonces ya

exportase sus productos al exterior.

Este proyecto generaria la diversificacion de productos para ofertarse en el exterior, y ademas
se incrementaria el nimero de plazas de empleo que ayudasen a reducir la pobreza en el pais.
Por otra parte, se lograria en un futuro y de acuerdo al éxito que consiguiese cada una de estas
empresas, equilibrar la balanza comercial con relacion a las exportaciones petroleras y no

petroleras.

Los ecuatorianos son emprendedores innatos que necesitan de motivaciones y capacitaciones
que les permitan desarrollar sus ideas para ponerlas en practica y que las mismas lleguen a ser
sustentables en el futuro. El gobierno deberia generar proyectos que ayudaren a pequefias,

medianas y grandes empresas privadas a obtener mayor capital para su desarrollo.
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ANEXOS:
1. Modalidades de integracion economica.

Modalidades de integracion economica

Modalidad Barreras afectadas | Mercados afectados | Politicas afectadas
ACUERDO Aranceles y cuotas | Bienes Ninguna
PREFERENCIAL | no reciprocas
ZONA DE LIBRE | Aranceles y cuotas | Bienes Reglas de origen
COMERCIO Internas
UNION Aranceles y cuotas | Bienes Politica comercial
ADUANERA Internas y externas
MERCADO Aranceles, cuotas, | Bienes, serviciosy | Politica comercial y
COMUN barreras técnicas y | factores productivos | de la competencia,

subvenciones entre otras
UNION Aranceles, cuotas, | Bienes, servicios y | Todas con
ECONOMICA barreras técnicas, | factores productivos | excepcion de la
subvenciones y monetaria y
politicas economicas cambiaria
UNION Todas Bienes, servicios y | Todas
ECONOMICA Y factores productivos
MONETARIA

Fuente: Hernandez Martin, R.: Integracion econdomica y blogues regionales, en Alonso, JA (director).

2003
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2. Principales acuerdos de integracion en vigor entre paises en desarrollo.

Erincipales acuerdos de integracién en vigor entre paises en desarrollo

Nombre del acuerdo

Paises miembros

Asociacion Latinoamericana de
Integracion (ALADI)

Argentina, Bolivia, Brasil, Colombia,
Chile, Ecuador, México, Peru, Paraguay,
Uruguay y Venezuela (12)

Grupo Andino Bolivia, Colombia, Ecuador, Perd
(4)
MERCOSUR Argentina, Brasil, Paraguay y Uruguay

(4)

Mercado Comun del Caribe (CARICOM)

Barbados, Guyana, Jamaica, Trinidad y
Tobago, Antigua v Barbuda, Belice,
Dominica, granada, Montserrat, Saint
Kitts ¥ Nevis, santa Lucia y San Vicente
y Granadinas (12)

Mercado Comun Centroamericano
(MCCA)

Costa Rica, El salvador, Guatemala,
Honduras y Micaragua (5)

Asociacion de Maciones del Sudeste
Asiatico (ASEAN)

Brunei, Filipinas, Indonesia, Laos,
Malasia, Myanmar, Singapur, Tailandia y
Vietnam (9)

Cnmuwnidad Econdmica de los Estados de
Africa Occidental (ECOWAS)

Benin, Burkina Faso, Cabo Verde, Costa
de Marfil, Gambia, Ghana, Guinea
Bissau, Liberia, Mali, Mauritania, Niger,
Nigeria, Senegal, Sierra Leona y Togo
(16)

Mercado Comun de Africa Oriental y
Occidental (COMESA)

Angola, Burundi, Comores, Congo,
Yibouti, Egipto, Eritrea, Etiopia, Kenia,
Madagascar, Malawi, Mauricio, Namibia,
Rwanda, Seychelles, sudan, swazilandia,
Tanzania, Uganda, Zambia ¥ Zimbabwe
(21)

Comunidad para el Desarrclle de Africa
Mendional (SADC)

Angola, Botswana, Congo, Lesoto,
Malawi, Mauricio, Mozambigue, Namibia,
Sudafrica, Seychelles, swazilandia,
Tanzania, Zambia y Zimbabwe (14)

Consejo de Cooperacion del Golfo (CCG)

Arabia Saudi, Bahrein, Emiratos Arabes
Unidos, Kuwait, Oman y Qatar (6)

Fuente: Organizacion Mundizl del Comercio. Tomado de Hemandez Martin, R.: Integracion econdmica y

blaques regionales, en Alonso, 1A [director]),
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3. Ecuador: PIB, Ingreso per capita anual

millones de USD PRODUCTO INTERNO BRUTO, PIB,
70,000 — {Precios de 2007) - 90

61,121

60,000
50,000
40,000
30,000
e

20,000

10,000

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011

™ R EPI8 (gje izquierdo)  weVariacion anual del PIB (je deracho)

Fuente: Banco Central del Ecuador, Direccion de Estadisticas y Economia

4. Ecuador: Inflacion acumulada en febrero de cada afio.

(Porcentajes, 2007-2012)

2.5

Fuente: Banco Central del Ecuador, Direccion de Estadisticas y Economia
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5. Ecuador: Balanza Comercial historico

BALANZA COMERCIAL (*)
10,000
8,000
939
= 6000 — n
2 2000
S
2 2,000
=1
@ 0
.|
Q -2,000
5 -4000
5 5000
-8,000
-10,000
2008 2010 2011 Ene-Azo03  Ene-Agoll  Ene-Agoll  Ene-Agoll
I Total -1338 -1978.7 -687.2 -288.1 -12053 14659 46
I Petrolera 45263 56304 78583 2,850.7 34657 5350.1 6,102.7
[ No petrolera -4.860.2 -7,608.1 -35455 23,1383 -4675.0 -5.2432 -6,092.0
et Precio del crudo facturado (eje der.) 526 7139 9.9 453 702 94.6 399

Fuente: Banco Central del Ecuador, Direccion de Estadisticas y Economia
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6. Paises de Latinoamérica: Producto Interno Bruto

Argentina

Brasil

5.9

Chile

59

8.0

Colombia

Ecuador

5.7

120

100

20

Uruguay

|PIB

8.9

27

5.9

5.9

8.0

5.7

Fuente: Banco Central del Ecuador, Direccion de Estadisticas y Economia
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7. Ronda de Negociaciones TLC Ecuador- Estados Unidos

RONDA FECHA LUGAR ASUNTOS
TRATADOS
I 18-19 de mayo de 2004 Cartagena - | Inici6 el proceso de
Colombia negociacion.

Planteamiento de
reglas y objetivos.
Definicion las mesas

de negociaciones.

II 14-18 de junio de 2004 Atlanta- EE.UU Métodos de
procedimiento  de
negociaciones.
Arancel base de
productos sensibles.

I 26-30 de julio de 2004 Lima - Peru Presentacion de
ofertas, propuestas y
contrapropuestas.

v 13-17 de septiembre de 2004 | Fajardo - Puerto Rico | Medidas no
arancelarias.
Revision de
propuestas.
Cooperacion por
parte de los
EEE.UU a las
naciones Andinas.

\Y 25 - 29 de octubre de 2004 Guayaquil — Ecuador |El Ecuador expuso

la preocupacion que

tiene por los

problemas que

muestran los

77




agricultores.

VI 30/11 al 5/12 de 2004 Tucson - EE.UU EL Ecuador rechazé
la oferta industrial
porque se no se
permiti6 el libre
ingreso de atun en
lata a los EE.UU.
Estrategia diferente
para los  temas
agricolas. Temas
referentes a
salvaguardias
agricolas.

VII 7-12 de febrero de 2005 Cartagena - | Salvaguardias y

Colombia contingentes. El
Ecuador senalé al
maiz como  un
producto
hipersensible.

VIII | 14-18 de marzo de 2005 Washington DC -|Agricultura. Origen.

EE.UU Propiedad
Intelectual.
Servicios.
Inversiones.

IX 18-22 de abril de 2005 Lima - Peru Cierre de mesas de
Cooperacion y
Comercio
electronico.

X 6-10 de junio de 2005 Guayaquil — Ecuador | Avances con los

temas de agricultura
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e industrias.

XI 19 al 22 de julio de 2005 Miami - EE.UU Cierre de mesas de
Aduana y de
politicas de
competencias.

XII 19 al 23 de Septiembre de|Cartagena - |Cierre de mesas de

2005 Colombia servicios
financieros, defensa
comercial, y normas
técnicas.

XIIT | 14-22 de noviembre de 2005 | Washington DC - |Se pospuso la firma

EE.UU del tratado para el
afo siguiente.

XX Mayo de 2006 Washington DC-|Luego de veinte

EE.UU mesas, Los Estados

unidos dieron por
cerrado el proceso

de negociaciones.

Fuente: Unidad de promocion y divulgacion del TLC. Elaboracion Propia.
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8. Ronda de negociaciones del tratado entre Colombia y Estados Unidos.

RONDA

FECHA

LUGAR

ASUNTOS
TRATADOS

Mayo de 2004

Cartagena —

Colombia

Inici6 el proceso de
negociacion.

Planteamiento  de
reglas y objetivos.
Definicion las mesas

de negociaciones.

II

Junio de 2004

Atlanta- EE.UU

Aspectos

Institucionales  del
tratado: mecanismos
de administracion y
solucion de

problemas.

III

26-30 de julio de 2004

Lima - Pera

Medidas de
proteccion para la
agricultura

colombiana.

vV

13-17 de septiembre de 2004

Fajardo - Puerto Rico

Negociaciones para
bienes

donde

los
Industriales
Colombia pide
acceso preferencial
permanente para
las

del

todas
exportaciones

sector.

25 - 29 de octubre de 2004

Guayaquil - Ecuador

Servicios, compras

publicas, Inversion.
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VI

30/11 al 5/12 de 2004

Tucson - EE.UU

Trataron los
obstaculos técnicos
del comercio, las
reglas de origen, los
procedimientos

aduaneros 'y las

salvaguardias.

VII

7-12 de febrero de 2005

Cartagena

Colombia

Propiedad

Intelectual, Politica
de competencia,
asuntos laborales y

asuntos ambientales.

VIII

14-18 de marzo de 2005

Washington DC
EE.UU

Se crea un margen
de seguridad para
los empresarios
sobre el tema de la
competencia en los

mercados.

IX

18-22 de abril de 2005

Lima - Pera

Aspectos laborales,
se trata de respetar
los derechos de los

trabajadores.

6-10 de junio de 2005

Guayaquil - Ecuador

Temas ambientales,
acuerdos para
protecciones del

medio ambiente.

XI

19 al 22 de julio de 2005

Miami - EE.UU

Planteamiento  de
proyectos para
evitar riesgos con la

firma del tratado.
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XII 19 al 23 de Septiembre de|Cartagena - | Infraestructura,
2005 Colombia formacion de capital

humano,

XIIT [ 14-22 de noviembre de 2005 | Washington DC - |Informacién y TICs,
EE.UU ajustes
institucionales,

acceso a mercados.

XIV  |febrero de 2006 Washington DC-|Consultas con el
EE.UU sector privado.
XX 26 de Febrero de 2006 Washington DC- | Cierre de
EE.UU negociaciones  del
tratado.

Elaboracion propia. Fuente: Resumen TLC Colombia- Estados Unidos

9. Balanza Comercial Total Millones USD FOB

BALAMNZA COMERCIALTOTAL
Millones USD FOB

= 2010 Enerc ® 2011 Enerc @ 2012 Enero

=947

- -
~"  Exportaciones Importaciones Balanza Comercial -~

Fuente y Elaboracion: Direccion de Inteligencia Comercial e Inversiones de Pro Ecuador.
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10. Balanza Comercial Petrolera y no Petrolera Enero FOB 2012

Exportaciones ™ Importaciones ™ BalanzaComercial

yd
(865)
PETROLERA NO PETROLERA

Fuente y Elaboracion: Direccion de Inteligencia Comercial e Inversiones de Pro Ecuador.
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11. Exportaciones No Petroleras del Ecuador Enero 2012

0803.00.12.00 | BANANO TIPO «CAVENDISH VALERY» 166,369 13.41%
l0306.13.91.00 | CAMARONES 8,066 12.11%
[0603.11.0000 | ROSAS 54,287 7.64%|
1604.14.10.00 | ATUNES 49,799 7.01%
1801.00.19.00 |CACAD 25,107 3153%
1604.20.00.00 | LAS DEMAS PREPARACIONES Y CONSERVAS DE PESCADO 19,562 3.75%|
7108.12.00.00 | ORO LAS DEMAS FORMAS EN BRUTO 15,927 1.24%
1511,10.00.00 | ACEITE DE PALMA EN BRUTO 15,249 2.15%|
2101110000 | EXTRACTOS, ESENCIAS ¥ CONCENTRADOS DE CAFE 10,666 I.EEHEJ
[0304.29.50.90 | FILETES CONGELADOS DE LOS DEMAS PESCADOS 9,672 1.36%
2836,50.00.00 | CARBONATO DE CALCIO 9,472 1.33%
1511900000 | LOS DEMAS ACEITES DE PALMA 7,945 1.12%|
7301201100 | HARINA DE PESCADO 7,383 1.04%
[0603.19.10.00 | GYPSOPHILA (LLUVIA, ILUSIGN) 6,696 0.94%
|HEEIB.15.5D.EEI LOS DEMAS FLORES FRESCAS b,443 0.91%|
8703.23.50.90 | LOS DEMAS VEHICULDS ENTRE 1500 ¥ 3000 CC 5,691 0.80%
7321111900 | COCINAS DE GAS 5,646 0.79%
8704.21.1080 | CAMIONES DIESEL DE 4.53 TON 5,337 0.75%|
1604.13.10.00 | SARDINAS EN SALSA DE TOMATE 5,262 0.74%
2008.91.00.00 | PALMITOS 4,903 0.69%
(0304.13.00.10 | TILAPIA 4,748 0.67%|
0803.0011.00 | TIPO aPLANTAINS (PLATAND PARA COCCION] 4,689 0.66%

Los demds productos 183,717 25.85%

Total 710,638 | 100.00%|

Fuente y Elaboracion: Direccion de Inteligencia Comercial e Inversiones de Pro Ecuador
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12. Evolucion de la balanza comercial bilateral en miles de millones de dolares.

2006 2007 2008 2009 2010 20Mm

B Exportacionss hacia EEUU. B Importaciones desde EEUU. B Balanza Comercial

Fuente: Banco Central del Ecuador. Elaboracién: PRO ECUADOR

13. Nueva Oferta Exportable Naciente de 2007 a 2011:
a. Ecuador: Exportaciones hacia EE.UU de Alcachofas del 2007-2011: 500%
solo 2011: 5,4%

4500
4000
3500
3000

2500

2000
500
100

500

2007 2003 2009 200 201

Fuente y elaboraciéon: Base de datos del US ITC, Pro Ecuador.
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Miles

M s

b. Ecuador: Exportacion hacia EE.UU de Follaje 2007-2011 1,008% solo

2500

2000

00

1aa

500

C.

3000

2000

B0

000

500

2011: 760%

2007 2003 2009 a1 201

Fuente y elaboraciéon: Base de datos del US ITC, Pro Ecuador.

Ecuador: Exportacion hacia EE.UU de Sacos de embalaje de polimetro de

etileno del 2001-2011: 801% solo 2011: 22%

2007 008 2002 200 i)

Fuente y elaboracion: Base de datos del US ITC, Pro Ecuador.
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d. Ecuador: Exportacion hacia EE.UU de Filetes de Pez Espada (03-04-21-
00)

Miles

2007 2008 2009 2010 201

m— et 02 PEZespala

Fuente y elaboraciéon: Base de datos del US ITC, Pro Ecuador.

e. Ecuador: Exportacion hacia EE.UU de plantas o sus partes usadas en
perfumes, para productos de Farmacia o Fungicidas (12-11-90-91)
§ 400

200

2007 2003 2009 200 201

—FENE 0 SUS paMes

Fuente y elaboracion: Base de datos del US ITC, Pro Ecuador.



Miles

f. Ecuador: Exportacion hacia EE.UU de Productos de Pescado, Crustaceos

y Moluscos no aptos para consumo humano.

800
600
400

200

2007 2008 2009 200 20m

Fuente y elaboraciéon: Base de datos del US ITC, Pro Ecuador.

g. Ecuador: Exportacion hacia EE.UU de Mangos Preparados o Preservados

8OO
#0o0
o0

000

Miles
g

600
400

200

2007 2008 2008 200 201

Fuente y elaboraciéon: Base de datos del US ITC, Pro Ecuador.

88



h. Ecuador: Exportaciones hacia EE.UU de Cables Eléctricos, no de cobre,

insulados 2007-2011: 212% solo 2011: 768%

4,000

3,000

Miles

2,000

1000

m— ks slectricos, no de cobre, nsulados

Fuente y elaboracion: Base de datos del US ITC, Pro Ecuador.

i. Ecuador: Exportaciones hacia EE.UU de Manteca de Cacao 2007-2011:
880%, solo 2011: 3,3%

000
10,000

EDDOD

&,000

4,000

2000

2007 2003 20oe 201 201

s} anteca de cacao

Fuente y elaboracion: Base de datos del US ITC, Pro Ecuador.



Wi b

Miles

j- Ecuador: Exportaciones hacia EE.UU de Media Nylon (61-15-21-00)
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Fuente y elaboracion: Base de datos del US ITC, Pro Ecuador.

k. Ecuador: Exportaciones hacia EE.UU de Gandules (07-10-29-30)
3500
3,000
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2,000
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— 500U les

Fuente y elaboracion: Base de datos del US ITC, Pro Ecuador.
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Miles

Miles

I. Ecuador: Exportaciones hacia EE.UU de Palmito preparado o preservado
(20-08-91-00)

T7.000

6,000
000 /

4,000

3,000
2,000

1000

2007 2008 2000 i) i 201

s almito preparado o preservado
Fuente y elaboracion: Base de datos del US ITC, Pro Ecuador.
m. Ecuador: Exportaciones hacia EE.UU de Pulpa de Banano preparado o
preservado (20-08-99-13)
7.000
8.000
5,000
4000
300

2000

1000

2007 2008 2009 a0 20m

| loa de banane preparado/presenado

Fuente y elaboracion: Base de datos del US ITC, Pro Ecuador.
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14. Sistemas de Preferencias Arancelarias de los Estados Unidos:

Sistema de preferencias generalizadas plus Ecuador

Ley de comercio de productos automotrices

Acuerdo de Comercio de Aeronaves Civiles

Acuerdo de Crecimiento y Oportunidad para
Africa

Acuerdo de Recuperacion Economica de la

Cuenca del Caribe

Acta de Preferencias Comerciales Andina Ecuador
(Andean Trade Preferences Act ATPA), que fue
enmendada y extendida posteriormente como
Acta de Promocion del Comercio y Erradicacion
de Drogas (Andean Trade Promotion and Drug

Erradication Act ATPDEA)

Tratado de Comercio de Productos

Farmacéuticos

Tratados de libre comercio con naciones
individuales: México y Canada (NAFTA), Chile,
Israel, Jordania, Marruecos, Singapur, Omain
Centro América, Republica Dominicana, Peru y

Colombia

Fuente: Ministerio de Coordinacion de la Politica Economica. Elaboracion Propia.
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En los ultimos afios las exportaciones no petroleras en general han disminuido para todos los

destinos como se lo muestra en el siguiente cuadro:

15. Destino de las exportaciones no petroleras en porcentajes

Cuadro 2. Destino de las exportaciones no petroleras
(Porcentajes y miles de dolares)

1990 2000 2005 2010
Num. de destinos 83 136 143 153
Rotulos de fila % % % FOB %
ESTADOS UNIDOS B0% 28% 20% 1630544 21%
VEMEZUELA 0% 4% 3% B0 edE  11%
COLOMEIA 2% 11% 12% 766.763  10%
RUSIA 0% 5% 1% 594750 B
ITALIA 3% T 9% 581827 B%
ESPANA 5% i 5% 353.088 5%
HOLANDA 2% 4% 5% 328423 4%
ALEMANIA b% 5% 5% 318946 4%
PERU 1% h % 263193 3%
BELGICA 1% i 2% 243842 3%
FRAMCIA 1% 1% 2% 203718 3%
CHILE 2% I % 199323 3%
JAPON 4% 4% 2% 123655 2%
ARGENTINA 1% B 1% 113667 1%
CHINA ] 0% ] 2% i 0 96.779 ] 1%
Total a0% B5% B2% 6.659.165  Bb%

Fuente: Banco Central del Ecuador

Elaboracion: Ministerio de Coordinacion Politica y Econdmica
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16. Principales exportaciones de Ecuador a EEUU

‘ suamnnm‘ ‘ ‘ FOB - ‘momron.
NANDINA DESCRIPCION HANDINA TONELADAS| DOLAR |  DOLAR
'\M IACETES CAUDOS DEETROLED O DE WNERAL BTUMNOSO. 7353 46.4 5 0 21835 770
(B0EI39100  |CANARDNES IEEEED 5 11
B03001200 PO «CAVENDSH VALERYs | B0 2355482 331
IIOGI20000  LAS DENAS FORMAS N BRUTO | 4| mEn) 24
GOSHO00D  |ROSAS | 23?353\ 1850 201
(0TS0 |NAFTADISOLVENTE | Mmm| | 1%
(710192200 FUELOLS (UEL) K 45554\ e 14 144
601001900 L0S DENAS | B0y 82000 087
[ED4141000 TS T 085
(070000 LAS DENAS IEEEEEEE 0
(0319090 L0S DENAS L 5
GIS00100 TP oPLANTANs (PLATANO PARA COCCIN EE 325354\ 04
304190010 | TLAP S e 04
E04758080 05 TEAS ] 045
B026%00%  L0S DENAS | 2s| 2| 12
JA0T20000 VROLA, IBUAY BALSA |4 nua| 030
304990000 L0S EHAS IEEEL 02
GO3191000  [GYPSOPHLA (LLUVIA LUSON)(GYPSOPHLIA PACULATAL | 2466 15158 02
412220000 LAS DEHAS, QUE TENGAY,POR LO HENOS, UNA HOLA EXTERNA D HADERA DISTITADE LA F CONFERAS I EEE 019
S0Z310000  |ALBACORAS 0 ATUNES BLANCOS (THUNNUS ALALUNGA) IECELE 017
IGD4200000 - LAS DEWAS PREPARACIONES Y CONSERVAS DE PESCADO I EEE 014
(TI0E03000  LAS DEWAS IEEE 014
2670000 PECES ESPADA (KPHAS GLADUS) IR 03
12006999000  L0S DEMAS | amn| T4n) X
690900 L0S DENAS IEEGEE 010
(714505000 L0S DENAS IECEEE 00
303780090 L0S DEWAS | B| 8488 00
A1SS00000 |DE LOS DEWAS PLASTOS LR 009
TSR0 PURES Y PASTAS EDEEE 009

Fuente y Elaboracion: Banco Central del Ecuador
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17. Principales importaciones Ecuador a EEUU

Fuente y Elaboracion: Banco Central del Ecuador

95

| stsparTIDA FOB- | CF-  [%/TOTALFOB-
HANDINA DESCRIPCION NANDINA TONELADAS| DOLAR | DOLAR | DOLAR
Tongan oeseL2 ekl e wamn[ e
JT07501000  NAFTADISOLVENTE 3079029 4040678| 4400053 104
711120000 |PROPAND 13148855 107930.05| 1270184 26
2304000000 TORTAS Y DENAS RESIDUOS SOLIDOS DE LA EXTRACCION DEL ACETE DE S0JA (S0YA), NCL 2081083 106,04338) 1502004 23
0900 (LOS DEMAS 12540285 S960763| 10283427 24
71300000 (AQUINAS AUTOHATICAS PARATRATAMENTO O PROCESAHENTO OE DATOS, DIGTALES, PORTA 07| TR0 BN 201
5443000000 |LOS DEMAS: 1183 B2 Xesi 14
BEATIZ00A0  |Los demas 1289| 42649 42%569 104
0220720090 |LOS DEMAS 1624 Q481 L2800 103
710193530 |LOS DEMAS 45| HS808) 43068 10
8517622000 |APARATOS DE TELECOMUNICACION POR CORRIENTE PORTADORA O TELECOMUNICACION DIGTAL W BIWA Qi 0%
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18. Principales Exportaciones Ecuador Colombia

Fuente y Elaboracion: Banco Central del Ecuador
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19. Principales importaciones Ecuador a Colombia
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20. Ley de Hidrocarburos

“El 27 de Julio de 2010 mediante Registro Oficial No. 244, SUPLEMENTO, el
Registro Oficial publicé la Ley Reformatoria a la Ley de Hidrocarburos y a la Ley de
Régimen Tributario Interno.El ex presidente de Ecuador, Lucio Gutiérrez, presentd al
Parlamento la reforma de la Ley de Hidrocarburos, que promueve la participacion
privada en la industria petrolera y que estd vinculada con las negociaciones de un
nuevo acuerdo con el Fondo Monetario Internacional. El Ejecutivo envid con caracter
de "economico-urgente" la Ley de Hidrocarburos para su estudio en el Parlamento,
que debera pronunciarse sobre el tema en un plazo maximo de treinta dias. Se trata del
segundo intento del Gobierno para que se aprueben las reformas, después de que el
jueves pasado fuese rechazado en el Parlamento con 48 votos en contra de los 73
diputados presentes en la sesion. Las reformas a la Ley de Hidrocarburos promovia
contratos de "gestion compartida" entre empresas privadas y la estatal Petroecuador
para la explotacion de cuatro grandes campos petroliferos en la Amazonia, en el este
de Ecuador. Con ese proyecto, el Estado pretendia atraer la inversion privada en esos
cuatro campos petroleros, aunque reducia el margen de beneficio fiscal. Las
exportaciones de petroleo, el principal producto de exportacion de Ecuador, financian
casi el 40% del presupuesto del Estado. La reforma de la Ley de Hidrocarburos
elaborada por el Ejecutivo forma parte de las negociaciones que Ecuador lleva a cabo
con el Fondo Monetario para concretar un acuerdo de contingencia por valor de 121

millones de dolares.”(EL UNIVERSO , 2004)
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