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RESUMEN

A mediados de los años setenta en Bangladesh, Grameen Bank fue el primer banco en otorgar lo que ahora se conoce como “microcrédito”. Su fundador y promotor, Muhammad Yunnus, reconoció la necesidad de crear un organismo (no gubernamental) que ayude a los más vulnerables; de esta manera y con una serie de estrategias enfocadas al desarrollo social, consiguió formar una entidad bancaria sólida y generó un modelo que, a la fecha, sigue vigente en varios países alrededor del mundo.
A raíz de la década de los ochenta, el microcrédito tomó impulso a nivel  mundial, convirtiéndose en una herramienta sumamente importante para el progreso y desarrollo de las personas con bajos ingresos, impulsando sus pequeños negocios o microempresas. En el Ecuador, el mercado de las microfinanzas y la demanda de nuevos servicios empresariales evidencian un gran crecimiento en la última década. Más de dos millones de microempresas conforman este sector trascendental para la generación de empleo y de ingresos familiares; un gran número  de emprendedores ha generado millones de plazas de trabajo, mientras que 76 instituciones financieras reguladas y alrededor de 500 instituciones financieras no reguladas, proveen servicios dedicados solamente al microcrédito. La cartera (microcrediticia) total en el primer semestre de 2012 llegó aproximadamente a los USD 2.603 millones, superando los USD 2.097 millones del primer semestre de 2011. Por otra parte, existe una amplia red institucional local e internacional interesada en el desarrollo y perfeccionamiento de la microempresa ecuatoriana. (Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador, 2012)
Anteriormente, los bancos se enfocaban en otorgar préstamos solamente a grandes empresas puesto que esto significaba menos riesgo para su negocio ya que el índice de morosidad era menor, aunque la situación ha dado un giro todavía existen problemas en el sector; como por ejemplo: las altas tasas de interés, la mora, las barreras de entrada al sistema financiero, entre otros. Debido a esta situación, con el pasar de los años han aparecido varias entidades financieras que se dedican únicamente a otorgar microcréditos, de igual manera, se han creado redes financieras encargadas del estudio y desempeño de las pequeñas y medianas empresas en el Ecuador, generando de esta forma un nuevo mercado financiero en el país que ha encontrado un nicho relativamente nuevo, el cual puede ser explotado y sobre todo que busca el desarrollo de los más necesitados generando préstamos que sirven como inversión para sus propios negocios, empleo para ellos y sus familias y progreso para sus comunidades.



















INTRODUCCIÓN

Esta investigación se realiza con el afán de determinar el crecimiento del microcrédito en el país y cómo esta valiosa herramienta financiera ha generado un impacto en las pequeñas y medianas empresas que obtienen créditos de esta forma, de igual manera, se busca resaltar la importancia que este instrumento tiene frente a la pobreza y la desigualdad.
El trabajo se divide en seis capítulos, los cuales serán explicados de la siguiente manera:
Dentro del Marco Teórico, se denota el tema a tratar, se plantean los objetivos a cumplirse así como el objeto de la investigación y se repasan conceptos necesarios para el desarrollo del estudio. De igual manera, en los Antecedentes, se habla sobre la pobreza y el sobreendeudamiento, también se analiza la cartera microcrediticia y cómo la misma se divide en las diferentes instituciones financieras. Por otra parte, para explicar el Microcrédito y Microfinanzas se utilizan ejemplos a nivel mundial y en el Ecuador; de igual manera, se repasa el desarrollo de la microempresa en el país. Acto seguido, dentro de la Evidencia del Impacto Económico y Social del Microcrédito en el Ecuador, se observa la política económica del microcrédito en el país, de igual manera se realiza un análisis de la participación del microcrédito en el PIB del Ecuador y sus incidencias. Por último se realizan las Conclusiones y Recomendaciones del trabajo y se detallan los Anexos del trabajo.







CAPÍTULO I: MARCO TEÓRICO

1.1 Objetivo general
El objetivo general que tiene este estudio es demostrar el impacto del microcrédito en el desarrollo del Ecuador.

1.2 Objetivos específicos
· Comparar la forma en la que se realiza el microcrédito en diferentes instituciones financieras en el país.
· Analizar la cartera microfinanciera del Ecuador.
· Tomando como evidencia el Producto Interno Bruto (PIB), así como índices de desigualdad y pobreza, analizar el impacto económico y social que esta herramienta financiera ha generado en el Ecuador.

1.3 Pregunta de investigación
Para plantear la pregunta de investigación de este estudio, es necesario realizar un análisis con el cual se permita determinar cómo afecta el microcrédito directamente al desarrollo del Ecuador, es decir su impacto en la economía y la sociedad, identificando específicamente su participación en el PIB y la evolución de los índices de desigualdad y pobreza. Por lo tanto, establecemos lo siguiente: 
“¿Es el microcrédito un instrumento que ha generado mayor desarrollo para el Ecuador?”



1.4 Conceptos claves para el desarrollo del trabajo
· Microempresa: Empresas pequeñas que no facturen más de US$ 100.000 al año y no tengan más de 50 trabajadores, las mismas que tienen como actividades principales la producción, el comercio y servicios. 
· Microcrédito: Créditos otorgados a pequeña escala a microempresarios o personas que no tienen acceso a la banca tradicional, con el cual buscan desarrollar un negocio.
· Microfinanzas: Provisión de servicios financieros a las personas de bajos ingresos en búsqueda de su desarrollo.
· PYMES: Abreviatura del término “Pequeñas y medianas empresas”, que se refiere a las compañías cuyo volumen de ventas no sobrepase los US$ 5´000.000 y 199 trabajadores.
· IMF: Abreviatura del término “Institución microfinanciera”.
· Desempleo: Falta de trabajo, el desempleado es aquel sujeto que pertenece a la población económicamente activa y está en constante búsqueda de trabajo sin conseguirlo. 
· Pobreza: Condición en la cual una persona no tiene acceso a los recursos básicos (salud, vivienda, comida, vestido y educación). Una persona que vive en la pobreza no tiene capacidad de ahorro y vive con menos de USD 1 diario.
· Subempleo: Personas que trabajaron o tuvieron un empleo durante el período de referencia considerado, pero estaban dispuestas y disponibles para modificar situación laboral a fin de aumentar la duración o la productividad de su trabajo, cumpliendo las siguientes condiciones: Haber trabajado menos de 40 horas. Desean trabajar más horas, es decir, tener otro empleo además de su empleo(s) actual(es). Estar disponibles para trabajar más horas. Incluyen adicionalmente otras formas de subempleo.

· PEA: Abreviatura del término “población económicamente activa”, que es aquella parte de la población que está en edad para trabajar y que está buscando trabajo o está trabajando.
· N.B.I: Abreviatura del término “necesidades básicas insatisfechas” 
· Sobreendeudamiento: Incapacidad de pagar todas las deudas íntegramente y a tiempo.
· Sujeto de crédito: Aquella persona que cumple las certificaciones y parámetros establecidos por una Institución Financiera para acceder a un préstamo.















CAPÍTULO II: ANTECEDENTES

Ecuador, al ser un país en vías de desarrollo, tiene varias limitaciones de índole económica, social y tecnológica, las mismas que se hacen visibles gracias a indicadores como el índice de desigualdad; explicado mediante el coeficiente de Gini[footnoteRef:1], en donde el resultado es un número entre 0 y 1 (expresado en porcentaje), siendo 0 la perfecta igualdad (toda la población tiene los mismos ingresos) y 1 la perfecta desigualdad (una personas tiene todos los ingresos). [1:  El coeficiente de Gini es un indicador de desigualdad que mide la manera cómo se distribuye una variable entre un conjunto de individuos. En el caso particular de la desigualdad económica, la medición se asocia al ingreso o al gasto de las familias o personas (Banco Central del Ecuador, 2012). “Una curva de Lorenz muestra los porcentajes acumulados de ingreso recibido total contra la cantidad acumulada de receptores, empezando a partir de la persona o el hogar más pobre. El índice de Gini mide la superficie entre la curva de Lorenz y una línea hipotética de equidad absoluta, expresada como porcentaje de la superficie máxima debajo de la línea. Así, un índice de Gini de 0 representa una equidad perfecta, mientras que un índice de 1 representa una inequidad perfecta.” (Banco Mundial, 2012) ] 


Tabla No. 1
Índice de desigualdad económica del Ecuador
[image: ]

Como se aprecia claramente en la Tabla No. 1, en nuestro país el índice de desigualdad económica ha disminuido cada año (con excepción del periodo 2009 – 2010); la diferencia de este último periodo de 2012 en comparación con el período de 2011 es de 0,003 puntos porcentuales, principalmente gracias al crecimiento del PIB, de los ingresos y a las reformas en los salarios (cifras que se presentarán más adelante). Sin embargo, la desigualdad económica es todavía un problema ya que la distribución de los ingresos en la población no está equiparada y la utopía de una perfecta igualdad es lejana.
De igual manera, otro indicador de gran ayuda para comprender el nivel de desarrollo de nuestro país es el Índice de desarrollo humano[footnoteRef:2], que agrupa aspectos sociales y económicos, como la esperanza de vida al nacer, años promedio de instrucción escolar e ingreso nacional bruto per cápita. Actualmente, “Ecuador está ubicado en el grupo de países con Desarrollo Humano Alto, en el puesto 83 entre 187 países, con una tasa de crecimiento anual en la última década de 0,63%”. Hay que tener en cuenta que este reporte no toma en cuenta un elemento determinante que es la antes mencionada desigualdad. [2:  El Índice de Desarrollo Humano (IDH) es un indicador que mide el desarrollo económico y social mediante la combinación de indicadores de esperanza de vida, logros educacionales e ingresos; definiendo un valor mínimo (0) y un valor máximo (1) para cada dimensión analizada. (Organización de las Naciones Unidas, 2011)] 

Por último, otro factor importante que nos ubica como un país en vías de desarrollo es la Tecnología, pilar de suma importancia para el progreso de una sociedad, puesto que facilita la creación de bienes y servicios necesarios para satisfacer necesidades. Lamentablemente en el Ecuador, “la inversión en ciencia y tecnología llega nada más al 0,55% del total del Producto Interno Bruto (PIB), mientras que en países como Japón llega al 2%”. La inversión en ciencia y tecnología por sí sola no beneficia a la sociedad, es necesario también capacitar a la población sobre el uso de herramientas (como por ejemplo el Internet) para que exista una mayor aceptación y uso de las mismas.
Teniendo en cuenta los indicadores mencionados anteriormente, queda claro que nuestro país está ubicado en el bloque de los países en vías de desarrollo, siendo la pobreza y la desigualdad los principales obstáculos que hay que superar para continuar con el adelanto económico y social.

2.1 Pobreza
Existen varios conceptos de pobreza, dentro de los cuales resaltan el de necesidad e insuficiencia de recursos; la CEPAL define a necesidad como “…una carencia de bienes o servicios materiales que son indispensables para que un individuo pueda vivir y desempeñarse como miembro de una sociedad.” (Comisión Económica para América Latina y el Caribe, 2012) De acuerdo a esta definición se marcan claramente ciertos parámetros de pobreza, como un ingreso limitado y necesidades insatisfechas.
Los niveles de pobreza se dividen en tres:
· Pobreza extrema o indigencia: Son aquellos hogares que no logran cubrir sus necesidades básicas como vivienda, alimentación, servicios básicos y salud. Estas personas viven con menos de USD 1 diario.
· Pobreza media: Son aquellos hogares en los que no se logran los ingresos suficientes para cubrir las necesidades básicas y no tienen capacidad de ahorro, viven con un ingreso de USD 1.25 diario.
· Pobreza: Familias productivas con miras al crecimiento económico que tienen capacidad de ahorro, viven con un ingreso de USD 2 diarios. (Banco Mundial, 2005)
En el Ecuador, el Instituto Nacional de Estadística y Censo (INEC) realiza encuestas trimestrales de condiciones de vida, por medio de las cuales obtienen información estadística; en ésta toman en cuenta varios factores para determinar la condición (pobre o no pobre) de la muestra recogida, a continuación se detallarán los parámetros de las necesidades básicas insatisfechas:
· Abastecimiento de agua potable
· Eliminación de aguas servidas
· Servicios higiénicos
· Luz eléctrica
· Teléfono
· Analfabetismo
· Años de escolaridad
· Salud
De acuerdo a la recopilación de datos de estas encuestas es factible observar los índices de pobreza a través del tiempo en nuestro país, como se puede observar en la Tabla No. 2, en 2012 el porcentaje de pobreza es de 25,3%.

Tabla No. 2
Evolución de la pobreza e indigencia en el Ecuador
[image: ] 

Durante las décadas de los cincuenta y los sesenta hubo una tendencia a enfatizar el crecimiento económico como el principal remedio para aliviar la pobreza, se favorecieron políticas que fomentaban la industrialización, se buscaba generar empleos que absorbieran la mano de obra desplazada del campo a la ciudad para poder quebrantar la gran brecha de desigualdad. A partir de los años setenta, se hizo énfasis en el enfoque de las necesidades básicas dándole mayor importancia a la provisión de servicios de salud, educación y alimentación a aquellos que no tenían acceso. Durante la década de los ochenta, el auge del neoliberalismo económico impulsó nuevamente las políticas macroeconómicas de estabilización y crecimiento, acompañadas por el libre mercado. Hoy en día los analistas concuerdan en que las políticas macroeconómicas que permitan el crecimiento económico con baja inflación son necesarias para combatir la pobreza, pero se le da mayor importancia al papel de las variables endógenas, particularmente el capital humano, haciendo especial énfasis en el incremento de la productividad de los pobres; se buscan políticas que favorezcan los mercados pero combinadas con la intervención del Estado para proveer servicios tales como educación y salud, de esta forma se busca lograr el objetivo del crecimiento económico con equidad. 

Es necesario especificar que la pobreza encierra una serie de problemas sociales y económicos, los cuales limitan las posibilidades de superarla y la vuelven una herencia para las futuras generaciones; el bajo nivel de educación, el número elevado de hijos, la poca o nula capacidad de ahorro, los ingresos inciertos y la dependencia de subsidios son algunos de los inconvenientes que las personas de escasos recursos deben sortear para poder salir de esa situación. Los pobres si tienen capacidad para combatir sus limitaciones, la falta de trabajo bien remunerado, así como las dificultades mencionadas anteriormente, son las causantes del estancamiento en su economía; esta es la razón por lo cual es preciso ofrecer ciertas herramientas para que puedan salir adelante en base a sus emprendimientos. 
Hay varias herramientas que buscan luchar contra la pobreza, una de ellas son las microfinanzas, al hablar de este segmento social es necesario establecer que el microcrédito es el instrumento que mayor huella ha dejado frente a la lucha contra la pobreza, siendo sus principales actores las instituciones microfinancieras especializadas así como los donantes privados que financian a ONG, puesto que varias personas de escasos recursos han logrado ingresar al sistema financiero gracias a estos pequeños préstamos. Hoy en día, con el enfoque en la reducción de la pobreza, las microfinanzas han alcanzado éxito en el ámbito social y económico y se han encauzado en la educación de la sociedad, generando mayor estabilidad en hogares pobres. Cabe recalcar que los servicios financieros son herramientas fundamentales que les ayudan a hacer frente a la pobreza, usan créditos y ahorros no solo para suavizar el consumo, sino también para lidiar con emergencias como problemas de salud y para emprender sus propios negocios aprovechando las oportunidades que se presenten. 






Gráfico No. 1
Beneficios del microcrédito
 (
Fuente: Elaboración propia
)[image: ]


2.1 Sobreendeudamiento
Cuando una persona habla de sobreendeudamiento se refiere al momento en el cual los ingresos no resultan suficientes para cubrir los gastos básicos y las deudas contraídas. Generalmente, este problema surge en economías con gran liquidez, la misma que genera una falsa sensación de estabilidad. De igual manera, el concepto que University of Zurich presenta acerca de sobreendeudamiento es el siguiente:
“El sobreendeudamiento de personas o familias se puede definir como la incapacidad de pagar todas las deudas íntegramente y a tiempo. El sobreendeudamiento sólo se produce cuando esta situación se da de manera crónica, es decir, en diversos períodos consecutivos y contra la voluntad de los prestatarios.” (University of Zurich, 2011)

Según la Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador, el sector de las microfinanzas ha crecido rápidamente en la última década y hoy ofrece acceso a servicios financieros a millones de personas pobres alrededor del mundo. En varios países como Perú y Colombia, los clientes de servicios de microfinanzas no sólo tienen acceso a créditos a través de una sola institución sino que pueden elegir entre una serie de instituciones financieras; en Ecuador, la generalidad de instituciones microfinancieras realizan evaluaciones y controles sobre la voluntad y la capacidad de pago de los prestatarios, lo que se traduce en bajos índices de morosidad. Sin embargo, algunos mercados de microfinanzas se han saturado debido a que prestatarios han tomado tanto crédito que no pueden pagar sus obligaciones.
“Entre los posibles factores de endeudamiento excesivo de un mercado de microfinanzas está el hecho de que las fuentes informales de financiación, al igual que los prestamistas al consumo, se hayan extendido, que no existan bureaus de información crediticia y que algunas instituciones de microfinanzas (IMF) persigan un crecimiento agresivo o no adecuen sus productos a la demanda real.” (University of Zurich, 2011)
El riesgo que las operaciones de crédito conllevan siempre está presente, el sobreendeudamiento forma parte del mismo y las microfinanzas están ligadas a este posible suceso que puede llegar a ser sumamente perjudicial, puesto que influye en el grupo de prestatarios que soliciten el microcrédito[footnoteRef:3]; el exceso de endeudamiento puede afectar al desarrollo del sector microfinanciero, ya que la confianza entre prestamista y prestatario se vería quebrantada puesto que los inversionistas (en el caso de una ONG), dejarán de colocar capital si la cartera se ve afectada. Para evitar caer en el sobreendeudamiento se debe mantener una información crediticia confiable (metodologías y requisitos de préstamos, perfiles de los prestatarios, índices de morosidad bajos); evitar los préstamos múltiples o varios préstamos en diferentes IMF. [3:  Si el microcrédito es solicitado por un grupo de personas, el hecho de que una sola de ellas no pague perjudica al resto e incluso puede llegar a perjudicar a una comunidad.] 

“… Lo cierto es que el crédito se ha incrementado en un 20% anual. Hay más tarjetas de crédito, deudores que enfrentan préstamos en más de una institución financiera y una competencia frenética entre los bancos para colocar su liquidez. La experiencia demuestra que en épocas de prosperidad, la confianza de acreedores y deudores sobre la capacidad de pago se acrecienta mientras la evaluación del riesgo se torna laxa”. (Larreategui, 2012) 
En el caso de Ecuador, el sobreendeudamiento podría afectar a cierto segmento de la población debido a varios factores como el gasto público excesivo,  los altos precios del petróleo y la inyección forzada de las reservas bancarias privadas (traducidas en un aumento del Bono de Desarrollo Humano), que han generado niveles de liquidez nunca antes vistos, están creando una falsa sensación de estabilidad, y si no hay un debido control por parte de las IMF, varios prestatarios podrían tomar sus créditos y gastarlos en consumo en lugar de invertirlos en sus pequeñas empresas, educación o salud; cosa que sucedes en varias Cooperativas de Ahorro y Crédito no reguladas por la Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador, lo que se traduce en un sobreendeudamiento por parte de los prestatarios. 

2.3 Análisis de la cartera de microcrédito en el Ecuador
Las instituciones financieras establecidas en el Ecuador pertenecientes al sector financiero formal son aquellas que están reguladas y deben reportar sus balances a la Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador; para diciembre de 2012 existían 76 entidades entre bancos, cooperativas, mutualistas y sociedades financieras. Por otra parte aquellas pertenecientes al sector financiero informal son entidades que no están reguladas por la SBS, la gran mayoría son Cooperativas de Ahorro y Crédito así como organizaciones no gubernamentales o fundaciones; para diciembre de 2012, “en el país existen más de 3.000 instituciones de este tipo” (Soliz, 2012), las mismas que tienen normativas individuales al no pertenecer al grupo de entidades del sector formal. Es necesario especificar que el 13 de abril de 2011 la asamblea aprobó el proyecto de la “Ley orgánica de la economía popular y solidaria y del sector financiero popular y solidario” como se puede observar en el Anexo No.5; a pesar que la Superintendencia de Economía Popular y Solidaria inició su gestión el 5 de junio de 2012, en noviembre de 2012 continuaban con la implementación del proceso de adecuación de los estatutos sociales de las organización de economía popular y solidaria. En el trabajo se presentarán cifras de acceso público como son aquellas reguladas por la SBS.
 2.3.1 Bancos
Las instituciones bancarias reguladas por la SBS son 24, las mismas que contribuyeron con un total de US$ 1.309´948.000 hasta septiembre de 2012, fecha del último informe macrofinanciero de la Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador. La participación del total del mercado microfinanciero por parte de los Bancos es de 47%, la mayor en comparación con el resto de entidades. Como se puede observar en la Tabla No. 3 a pesar que la cartera bruta ha subido en cantidad, la participación en el mercado ha disminuido, esto quiere decir que los prestatarios han acudido a otras instituciones y no necesariamente a los bancos. Por último cabe recalcar que la cartera bruta microcrediticia de los Bancos ha estado en constante crecimiento, en el periodo 2010-2011 creció un 22%.

Tabla No. 3
Evolutivo de las microfinanzas en Bancos
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2.3.2 Cooperativas
Las Cooperativas de Ahorro y Crédito reguladas por la SBS son 39, las mismas que contribuyeron con un total de US$ 1.160´860.000 hasta septiembre de 2012, fecha del último informe macrofinanciero de la Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador. La participación del total del mercado microfinanciero por parte de las Cooperativas de Ahorro y Crédito es de 41%, la segunda mayor en el sistema después de los Bancos. Como se puede observar en la Tabla No. 4 el crecimiento de la cartera bruta se ha mantenido a lo largo de los años, en el periodo 2010-2011 creció 37% y hasta septiembre de 2012 había crecido un 18%. La participación en el sistema se ha mantenido en un promedio de 39%, siendo las Cooperativas de Ahorro y Crédito sumamente importantes dentro del medio.

Tabla No. 4
Evolutivo de las microfinanzas en Cooperativas
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2.3.3 Mutualistas
Las Mutualistas reguladas por la SBS son 4, las mismas que al no estar enfocadas propiamente a la entrega de microcréditos (su target específicamente el de vivienda y construcción), contribuyeron con un total de US$ 8´553.000 hasta septiembre de 2012, fecha del último informe de la Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador. La participación del total del mercado microfinanciero por parte de las Mutualistas es de 0,3%, la de menor aporte al sistema. Como se puede observar en la Tabla No. 5 el crecimiento de la cartera bruta para 2012 casi se ha duplicado, creciendo en un 90%, mientras que en el periodo 2010-2011 creció 159%.

Tabla No. 5
Evolutivo de las microfinanzas en Mutualistas
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2.3.4 Sociedades Financieras
Las Sociedades Financieras reguladas por la SBS son 7, las mismas que contribuyeron con un total de US$ 32´177.000 hasta septiembre de 2012, fecha del último informe de la Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador. La participación del total del mercado microfinanciero por parte de las sociedades financieras es de 1,1%. Como se puede observar en la Tabla No. 6, las sociedades financieras son las únicas que han presentado decrecimiento de la cartera bruta, en el periodo 2010-2011 decreció un 4% y hasta septiembre de 2012 había presentado una tendencia a la baja de 13%. 

Tabla No. 6
Evolutivo de las microfinanzas en Sociedades Financieras
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2.3.5 Banca Pública
La Banca Pública está compuesta por el Banco Nacional de Fomento y la Corporación Financiera Nacional, instituciones que contribuyeron con un total de US$ 298´000.000 hasta septiembre de 2012, fecha del último informe de la Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador. La participación del total del mercado microfinanciero por parte de la banca pública es de 10,6%. Como se puede observar en la Tabla No. 7 el BNF y la CFN presentaron un decrecimiento de la cartera bruta en el periodo 2010-2011 de 30%, sin embargo hasta septiembre de 2012 había crecido un 22%.

Tabla No. 7
Evolutivo de las microfinanzas en la Banca Pública
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Por último en la Tabla No. 8 se presenta la morosidad por cada conjunto de entidades financieras, los índices a continuación reflejan el porcentaje de personas que han caído en el sobreendeudamiento y no tienen capacidad para devolver el préstamo obtenido ni los intereses generados del mismo.

Tabla No. 8
Morosidad
[image: ]

Las Mutualistas son las que menor porcentaje de morosidad presentan, mientras que las Sociedades Financieras tienen el más alto porcentaje de morosidad que llega hasta 10,24%, esto principalmente a que no hay un análisis individual de las personas que recibirán las tarjetas de crédito otorgadas por estas entidades. De igual manera, la Banca Pública presenta un índice alto debido a la flexibilidad en la forma de otorgar créditos.
Se observa claramente que la morosidad presentada en la cartera de microcréditos por cada tipo de entidad financiera es menor a la morosidad total presentada por cada entidad, con excepción de las mutualistas se puede determinar que los prestatarios de microcréditos cumplen con sus pagos de una manera más puntual que el promedio total de los prestatarios del sistema crediticio tradicional.


CAPÍTULO III: MICROCRÉDITO Y MICROFINANZAS

Las microfinanzas son provisiones financieras en pequeña escala, nacieron para ser enfocadas en aquella porción de la población que no tenía acceso a servicios financieros tradicionales. La necesidad siempre estuvo presente, pero fue en los setentas que estos servicios tomaron impulso gracias al Grameen Bank. El microcrédito es el producto más común de las microfinanzas; como bien menciona el Grupo Consultativo de Ayuda a la Población más Pobre, “… más de cien millones de personas a nivel mundial han logrado impulsar sus propios negocios y salir de la pobreza gracias a las microfinanzas.” 

3.1 Concepto de microcrédito
La SBS define al microcrédito de la siguiente manera: 
“Microcrédito es todo crédito concedido a un prestatario o persona natural o legal o grupo de personas con una garantía solidaria destinada para financiar las actividades en pequeña escala en la producción, comercio o servicios, cuya fuente principal de pago es el producto de las ventas o ingresos generados por tales actividades, como se verifica por la institución prestataria… Los balances y los estados de pérdidas y ganancias no son un requisito para los microempresarios a menos que el monto original del préstamo exceda los USD 20.000.” (Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador, 2012)
La clasificación que la SBS presenta para los microcréditos es la siguiente:
· Microcrédito de subsistencia: Crédito otorgado a microempresarios en el cual el monto de operación no supera los USD 3.000, (las ventas anuales de la empresa no deben exceder los USD 100.000).
· Microcrédito de acumulación simple: Crédito otorgado a microempresarios en el cual el monto de operación oscila entre los USD 3.001 y USD 10.000, (las ventas anuales de la empresa no deben exceder los USD 100.000).
· Microcrédito de acumulación ampliada: Crédito otorgado a microempresarios en el cual el monto de operación supera los USD 10.000, (las ventas anuales de la empresa no deben exceder los USD 100.000).
Por otra parte, para los investigadores del Grupo Spurrier, los clientes del micro financiamiento no sólo son microempresarios buscando financiar sus negocios, sino “… una amplia gama de clientes de bajos recursos que también utilizan los servicios financieros para manejar micro consumo: emergencias, adquirir menaje para el hogar, mejorar sus viviendas, distribuir el consumo en el tiempo y financiar compromisos sociales.” (Grupo Spurrier, 2012, pág. 12)
En resumen, los microcréditos pueden definirse como pequeños montos otorgados a personas naturales o jurídicas por entidades financieras especializadas, generalmente estos pequeños créditos están destinados a la producción, comercio o servicios y sus principales objetivos consisten en la reducción de la pobreza, la generación de empleo, estimulación del sector privado y por ende la contribución para el crecimiento económico y el desarrollo del país. 

3.2 Concepto de microfinanzas
El Banco Mundial define a las microfinanzas de la siguiente manera: “Suministro de servicios financieros en pequeña escala, enfocado a empresas y familias que tradicionalmente se han mantenido al margen del sistema financiero.” (Banco Mundial, 2011)
De igual manera, la Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador define a las microfinanzas como:
“… la provisión de servicios financieros tales como: préstamos, ahorro, seguros o transferencias de recursos hacia hogares con bajos ingresos o hacia actividades u organizaciones económicas cuya administración se encuentra bajo una persona o grupo de personas emprendedoras, que se han organizado para por medio de la autogestión, lograr objetivos económicos que les permita mejorar su calidad de vida.” (Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador, 2011)
Las entidades que proveen este servicio lo hacen principalmente a través del microcrédito, es decir, préstamos pequeños que permiten a las personas u organizaciones que no cumplen con el requisito de una garantía real, iniciar o ampliar su propio emprendimiento y por tanto, aumentar sus ingresos. Existen ocasiones en las que estos créditos no son suficientes para generar desarrollo económico inmediato de los prestatarios, pero les permite iniciar un nuevo negocio, obtener su activo inicial y capital para poder producir. “Las cantidades prestadas, dependiendo de los países oscilan entre US$ 3 y US$ 3.000, en ocasiones pueden llegar hasta los US$ 10.000 o inclusive mayores cantidades.” (CGAP, 2011)
Las razones más importantes por las cuales la gente recurre a las microfinanzas son la facilidad en la aprobación y desembolso de los créditos, las cuales son rápidas y flexibles. Por otra parte, dependiendo del enfoque que cada institución microfinanciera tenga, pueden variar los elementos necesarios para el crédito, es decir el monto; plazo de los préstamos; condiciones de pago; elección de los beneficiarios, los mismos que podrían cambiar entre las diferentes instituciones generando así diversidad para el cliente. Cabe recalcar que si no existe un estudio previo, conociendo las necesidades –individuales- del prestatario no existiría el término microfinanzas, ya que no hay una acción de ayuda a la sociedad; el prestar dinero sin un estudio previo a los pobres solamente generará sobreendeudamiento.
Si se habla del segmento social de las microfinanzas es necesario establecer que el microcrédito es el instrumento que mayor huella ha dejado frente a la lucha contra la pobreza, siendo sus principales actores las instituciones microfinancieras especializadas y donantes privados que financian a ONG, puesto que varias personas de escasos recursos han logrado ingresar al sistema financiero gracias a estos pequeños préstamos. Hoy en día, con el enfoque en la reducción de la pobreza, las microfinanzas han alcanzado éxito en el ámbito social y económico y se han encaminado en la educación de la sociedad, generando mayor estabilidad en hogares pobres.



3.3 Microcrédito alrededor del mundo
El microcrédito surgió gracias a los primeros créditos otorgados a pobres en Bangladesh por el Grameen Bank en los años setenta. La influencia de este negocio tomó fuerza con el pasar de los años, y hoy por hoy está considerada como una herramienta clave para la lucha frente a la pobreza y el crecimiento económico. Son varias las Instituciones Microfinancieras (IMF) encargadas de conceder estos pequeños créditos, que no solamente generan un impacto económico, por el contrario tiene otros efectos positivos como generar una unión entre los individuos de la comunidad y de esta forma emprender nuevos proyectos con funciones para cada participante, así dejarán de depender de los subsidios del gobierno para su desarrollo; de igual forma al tener un rendimiento positivo, genera que el resto de individuos de la comunidad quiera emprender su propio negocio accediendo a los microcréditos. Para generar solidez y respaldo para las IMF, el Consultative Group to Assist the Poor (CGAP) fue creado en 1995 como una iniciativa del Banco Mundial, está conformado por más de treinta fundaciones cuyo objetivo es aliviar la pobreza a nivel mundial. Ofrecen varios servicios y alienta a las IMF a que cuenten con buenos sistemas de información, implementen controles financieros amoldados a estándares internacionales e independientes de cualquier interferencia política, demuestren un desempeño financiero sólido cobrando tasas de interés acordes con el mercado y sobretodo buscan incrementar su autosuficiencia operacional y financiera en el largo plazo. 
A continuación se mencionaran ejemplos de instituciones microfinancieras importantes alrededor del mundo, las mismas que han estado en el mercado por varios años y son un ejemplo del manejo del microcrédito.

3.3.1 Grameen Bank
El Proyecto Grameen Bank nació en Jobra, una aldea de Bangladesh, en 1976. En 1983 se convirtió en un banco formal en virtud de una ley especial aprobada para su creación. Es propiedad de los prestatarios pobres del banco, que en su mayoría son mujeres y trabaja exclusivamente para ellos. “Los deudores del Grameen Bank poseen alrededor del 94% del capital total del banco, mientras que el 6% restante es propiedad del gobierno.” (Grameen Bank, 2007)
El Grameen Bank no pide ninguna garantía para sus microcréditos, puesto que el banco no pretende llevar a los tribunales a ninguno de sus prestatarios en caso de que no devuelvan su préstamo, no les exige que firmen ningún documento legal. Sin embargo, cada prestatario debe pertenecer a un grupo de cinco integrantes, dicho grupo no está obligado a ofrecer ninguna garantía para los préstamos a uno de sus miembros. La responsabilidad de reintegro corresponde en exclusiva al prestatario individual, mientras que el grupo y el centro supervisan que cada uno se comporte de forma responsable y nadie experimente problemas para la devolución del crédito. No se da ninguna modalidad de responsabilidad colectiva, es decir, los miembros del grupo no son responsables de pagar la deuda de un miembro que no satisfaga sus obligaciones. 
“Para 2006, el número total de prestatarios era de aproximadamente 7.34 millones, de los cuales el 97% eran mujeres. El capital total desembolsado en préstamos por el Grameen Bank (desde su creación) ascendía a 347,75 billones de Takas (Tk) (USD 6.55 mil millones). De esta cantidad, USD 5.87 mil millones han sido devueltos. En el año contable (entre noviembre de 2006 y octubre de 2007), el Grameen Bank desembolsó alrededor de USD 733,60 millones y el promedio mensual de desembolsos de préstamo fue de USD 61,13 millones.  Una cifra importante a recalcar es que el índice de devolución de los préstamos es del 98,35%.” (Grameen Bank, 2007)
El Grameen Bank financia el 100% de sus préstamos con fondos de sus depósitos, alrededor del 58% de sus depósitos proviene de los propios prestatarios del banco. Estos depósitos representan el 139% de los préstamos vigentes. Los depósitos, combinados con los recursos propios, suponen el 157% de los préstamos vigentes. Los ingresos totales generados por el Grameen Bank en 2011 fueron de USD 134,90 millones. Los gastos totales fueron de USD 114,90 millones. Los pagos de intereses sobre los depósitos ascendieron a USD 35,35 millones. Este último concepto fue el componente más cuantioso de los gastos (43%). Los gastos salariales y de prestaciones sociales y de pensiones ascendieron a USD 28,97 millones; el segundo mayor componente de la partida total de gastos (25%). En 2006 el Grameen Bank consiguió un beneficio de USD 20 millones, la totalidad de los beneficios se transfiere a un fondo de rehabilitación creado para paliar situaciones de desastre. Ésta es una condición impuesta por el gobierno para eximir al Grameen Bank del pago del impuesto de sociedades. [footnoteRef:4] [4:  Es necesario especificar que la información presentada (hasta 2006) es la más actual ofrecida por el Grameen Bank, la información que presenta hasta 2011 no incluye Capital desembolsado, Ingresos totales, Gastos totales, Índice de devolución de los préstamos, etcétera.] 

El gobierno de Bangladesh ha establecido el tipo de interés aplicable a los programas de microcréditos desarrollados por el estado en un 11% simple, que equivale a un 22% con aplicación a capital decreciente. El tipo de interés que aplica el Grameen Bank es menor que el del gobierno. Existen cuatro tipos de interés que se aplican a los préstamos del Grameen Bank: 20% (con carácter decreciente) para los préstamos que generan ingresos, 8% para los préstamos de vivienda, 5% para los créditos de estudios y 0% (sin intereses) para los mendigos e indigentes. Todos los tipos de interés son simples, y se calculan conforme al método de saldo decreciente. Algunos prestatarios avanzan en los negocios más rápidamente que otros por beneficiarse de diversos factores positivos, como proximidad al mercado, presencia de varones con experiencia en la familia, etcétera. El Grameen Bank ofrece préstamos mayores, denominados créditos para microempresas, para estos miembros más ágiles no existe restricción en cuanto al volumen del préstamo. Hasta ahora 1.229.460 miembros han suscrito préstamos para microempresas. Un total de USD 418,32 millones se han desembolsado en préstamos de esta categoría.  (Grameen Bank, 2007)
Existen varias características del sistema de crédito que define al Grameen Bank, una de ellas es su orientación a los más pobres, que se logra dando prioridad a sectores marginados; por ejemplo mujeres que no tienen educación y trabajo. De igual manera, existen varias opciones de crédito para que los pobres puedan satisfacer sus diversas necesidades, así como capacitaciones básicas para que puedan planear e implementar decisiones para su desarrollo. Es necesario realizar seguimientos a los grupos prestatarios, esto se hace mediante visitas o reuniones periódicas; igualmente el grupo de prestatarios tiene un líder o guía con el cual se podrá tratar cualquier problema que se presente, por ejemplo el incumplimiento de pago, que tiene un riesgo bajo, puesto que existen ahorros obligatorios y voluntarios para evitar este tipo de inconvenientes.

3.3.2 Prisma
Prisma es un organismo no gubernamental de desarrollo fundado en Lima en 1986, a lo largo de su trayectoria ha contado con la cooperación financiera, técnica y la alianza estratégica de instituciones y empresas que han permitido generar asociaciones para alcanzar el desarrollo sostenible de las poblaciones. A través de los diversos programas y proyectos que mantiene, se ha logrado penetrar en más de 125 provincias y 630 distritos de Perú; Prisma financia tanto actividades agrícolas como actividades de comercio y servicios con un funcionamiento mínimo de seis meses y de acuerdo a la capacidad de pago de los prestatarios se conceden préstamos desde US$ 168 hasta US$ 10.077.
Los préstamos otorgados por Prisma no son para el consumo, el estudio previo realizado a cada cliente; que consiste en averiguar la actividad para la cual solicita el crédito, su capacidad de pago, viabilidad del proyecto, análisis financiero, etcétera, se ejecuta para evitar un posible sobreendeudamiento. El propósito de estos créditos es que los prestatarios puedan empezar o mejorar sus negocios, generar estabilidad para poder brindar alimentación a su familia y cubrir los gastos de educación. “Al 30 de septiembre de 2008, tenían 1.426 créditos con una cartera de US$ 1´190.567.” (PRISMA, 2012)
Este organismo se caracteriza por estar comprometido con la sociedad para generar un desarrollo general, no solamente económico. Prisma realiza varias campañas de salud, educación y alimentación, de esta forma los pobres a los que ayuda se sienten respaldados y de esta forma buscan acceder a los programas de microcrédito. Para esto es necesario que cumplan ciertas normas, como por ejemplo: formar una asociación comunal entre un grupo de personas de una misma comunidad, a través del cual se prestan servicios de crédito y ahorro, de allí se forman a su vez grupos de 4 a 5 personas, las que responderán sus pagos de manera colectiva. La tasa de interés para actividades agrícolas es de 4.5%, mientras que la tasa para actividades de comercio es de 4%, que resultan atractivas en el mercado puesto que “la tasa de interés para la microempresa es de 29,96% para enero de 2013” (Superintendencia de Banca, Seguros y AFP, 2013). Los pagos de interés se hacen mensualmente y los pagos de capital al final de cada ciclo. La responsabilidad determina la oportunidad de créditos futuros puesto que el incremento del crédito depende de los niveles de ahorro y cumplimiento de pagos. (Prisma, 2010)
3.3.3 DEPAC
La ONG Central de Servicios para el Desarrollo de Puebla A.C. (DEPAC), fue creada en 1971 por un grupo de empresarios que buscaban promover el desarrollo social en Puebla, México. La estrategia con la que esta institución comenzó en el mercado, fue la formación de grupos solidarios (de 8 a 15 personas), una vez conformado, seleccionaban el proyecto de acuerdo a las necesidades de los clientes y a un respectivo estudio de factibilidad del proyecto.
Para 1998, DEPAC pasó a ser una cooperativa con un modelo crediticio enfocado a las microfinanzas, esta transición surgió puesto que la institución buscaba ser sustentable económicamente en base a su autogestión, con normas propias y definidas. De igual manera, influyó que a principios de los noventa la banca formal en México entró en crisis y DEPAC estuvo a punto de cerrar, pero gracias a un financiamiento del BID pudo operar limitadamente, por eso se tomó la decisión de pasar de ONG a Cooperativa.
La metodología que maneja DEPAC no ha variado, dan preferencias a los sectores rurales, tienen un enfoque incluyente para los más pobres, privilegian el ahorro sobre el préstamo remunerándolo a la tasa real, son flexibles y rápidos al momento de conceder un crédito. El monto máximo que se otorga para los microcréditos es de US$ 1.500, en su mayoría se trabaja con grupos, que de tener buenos antecedentes de ahorro y crédito, pueden pedirlo nuevamente. La tasa que la cooperativa cobraba para diciembre de 2011 era del 38% anual sobre saldos insolutos y era necesaria una garantía -aval- para poder conceder el préstamo.
“Dar servicios financieros a grupos de bajos recursos, y más en zonas rurales marginadas, ha sido una actividad no atractiva ni rentable para el sistema bancario tradicional, caracterizado por trámites rigurosos de admisión y costos operativos relativamente altos… DEPAC promueve un modelo basado en la mezcla de servicios financieros, que priorizan el ahorro sobre el crédito y apoyan al autodesarrollo de las personas y comunidades.” (Programa de Servicios Financieros Rurales en la Sierra Norte, 2004, pág. 142)
Gracias a diferentes estudios, se ha demostrado que la mayoría de los pobres, a quienes se excluye del sector financiero tradicional y formal, pueden ser un nicho de mercado para servicios bancarios innovadores como el microcrédito, cuya rentabilidad ha llamado la atención de varias instituciones financieras como bancos y cooperativas. Las microfinanzas actuales han dejado de ser proyectos de beneficencia y se han convertido en un pilar para el desarrollo del mercado de personas con bajos ingresos.

3.4 Microcrédito en el Ecuador
Actualmente existen varias dificultades para adquirir créditos, como por ejemplo: la escasa inversión en negocios, el estancamiento o desarrollo insipiente de fuentes de trabajo, la falta de servicios o productos financieros escasos, la falta de experiencia de las instituciones financieras, etcétera; esto se da generalmente por la creación de productos no acordes con la realidad, puesto que existen productos limitados para los clientes que desean adquirir préstamos; de igual manera hay desinterés del microempresario para adquirir créditos principalmente por las altas tasas de interés. A pesar de lo antes mencionado, nuestro país ha tenido un gran desarrollo microempresarial en la última década.
Ecuador es un estado atractivo para los inversionistas de microfinanzas, está ubicado en el onceavo puesto entre cincuenta y cinco países en el Puntaje general del entorno de negocios para las microfinanzas. Gracias a las experiencias de países como Bolivia y Perú en los cuales las microfinanzas empezaron casi una década antes que en Ecuador, la industria microfinanciera se desarrolló conociendo anticipadamente los problemas como el sobreendeudamiento que soportaron los países anteriormente mencionados; actualmente la cartera de microcrédito sobrepasa los US$ 2.000 millones y es atractiva para varias instituciones financieras. 
Existen muchas instituciones que ofrecen productos de microcrédito; sin embargo, no hay presencia de organizaciones ofertantes de servicios microempresariales. A pesar de haber una concentración de operaciones en las principales ciudades del Ecuador, las áreas rurales están descuidadas, tampoco se han desarrollado productos suficientes para satisfacer las principales necesidades de los microempresarios como el desarrollo de productos de emprendimiento; puesto que la mayoría están hechos en base a negocios ya establecidos. 
Según el plan nacional de desarrollo 2007-2010, la Superintendencia de Compañías tiene registradas 38.000 compañías, de las cuales el 96% están consideradas como PYMES, de estas, el 56% son microempresas, 30% pequeñas empresas, 10% medianas empresas y 4% grandes empresas.
Los hechos más sobresalientes en la actualidad del entorno de negocios para las microfinanzas son las siguientes:
· El sector de las microfinanzas de Ecuador se  encuentra todavía en un período de transición mientras se pone en práctica la Ley de la Economía Popular y Solidaria (LEPS). 
· Entidades como la Red Financiera Rural organizan eventos anuales para destacar el riesgo del sobreendeudamiento, por otra parte, la Superintendencia de Bancos también imparte programas de educación financiera y protección a los clientes.
· En Ecuador, existen límites en las tasas de interés para cada entidad financiera. Las organizaciones que operan fuera de la supervisión formal tienen cierto margen para aplicar tasas de interés más altas, pero estarán sujetas a una regulación más estricta en el marco de la LEPS.
· Cuando acabe la transición en la que se encuentran varias Cooperativas por la LEPS, empezarán a sentirse varios cambios, más aún cuando la Superintendencia de la Economía Popular y Solidaria (SEPS) regule y vigile a aquellas instituciones que venían trabajando sin control alguno (esto sucederá hasta mayo de 2013).
· De igual manera, se establecerán condiciones para un número mínimo de miembros y una base mínima de capital para constituir una cooperativa, por último la LEPS permitirá a las cooperativas e instituciones de ahorro y crédito ofrecer servicios de ahorro y depósitos a plazo fijo.
· Al haber sido reelegido nuevamente como presidente, Rafael Correa pondrá en marcha su promesa de campaña, en la cual anunció que reducirá las utilidades de la banca para pagar un Bono de Desarrollo Humano de US$50 a los pobres. Esto se traduce en un recorte de recursos utilizados como capital y para financiamiento.
3.5 Instituciones de microcrédito en el Ecuador
En nuestro país existen varias instituciones financieras dedicadas a las microfinanzas, las mismas que pueden ser reguladas o no por la Superintendencia de Bancos y Seguros, como bancos privados, sociedades financieras, cooperativas de ahorro y crédito y organizaciones no gubernamentales. En Ecuador los microcréditos en su mayoría son dirigidos al sector de los microempresarios, que al emprender un negocio necesitan financiamiento; en los últimos años, se ha observado un crecimiento positivo en los depósitos, gracias al trabajo de instituciones financieras públicas y privadas, cooperativas y ONG.
La fijación de los límites de las tasas de interés puede representar un obstáculo para las instituciones que operan en el sector, si no logran cubrir sus costos de operación, sin embargo, sigue existiendo un número significativo de instituciones dedicadas a las microfinanzas formales en el país y el sector sigue siendo uno de los más desarrollados de América Latina. El gobierno mediante el ministerio de Industrias y Productividad ha tomado acciones como el fondepyme que busca de manera integral apoyar a los pequeños y medianos empresarios en sus proyectos. Su meta es potenciar el crecimiento tanto de las pequeñas y medianas empresas manufactureras y de servicios, procurando siempre la generación de valor agregado en su producción y la generación de empleo. De igual manera, instituciones privadas hacen capacitaciones periódicas para sus clientes, así como un seguimiento controlado.
A continuación se presentarán varios ejemplos de instituciones que están algunos años en el mercado y que son importantes en el entorno microfinanciero.

3.5.1 Banco Solidario
Banco Solidario se constituyó en 1995, fue creado con el objetivo de atender las necesidades financieras de la población desatendida por la banca tradicional; buscando convertirse en una solución práctica y de largo plazo para el país a través de la atención de las necesidades financieras del sector informal de la economía. Hasta noviembre de 2008 recibió US$ 14 millones de varios organismos internacionales, que -de igual manera- buscan combatir la pobreza a través de la microempresa, con lo que lograron, para el primer semestre de 2008 colocar más de US$ 100 millones en microcréditos.
Las estrategias que Banco Solidario tiene para ser considerado líder de microcréditos en el mercado son las siguientes:
· El microcrédito debe ser masivo para que sea rentable, esto quiere decir que existe la apertura de manejar créditos individuales de bajo monto, de igual forma existe una gran diversificación del riesgo de cartera.
· El manejo del riesgo es central para la rentabilidad del negocio, es por esta razón que es necesario establecer mecanismos de préstamo así como de recuperación de valores prestados.
· La segmentación de mercado es clave para enfocar la fuerza de ventas y riesgo de cartera, ya que existen diferentes tipos de microempresas con características y necesidades diferentes, por esta razón el banco considera que es necesario rediseñar productos y servicios adaptados a estas necesidades individuales
Las captaciones de la banca mostraron un crecimiento estable a lo largo del año, sin embargo, la estructura de captación del sistema tiende al corto plazo. El saldo promedio del Banco Solidario en este mismo año fue de US$ 2.335, generando un indicador de riesgo de la cartera de microempresa del 2,10%, índice que está alineado dentro de los parámetros del sistema financiero. El saldo de fondos disponibles e inversiones se registró en US$ 68,8 millones a diciembre del 2011, el índice de liquidez interno cerró en 49,94%, el saldo de cartera bruta consolidado fue de US$ 325 millones, es decir US$ 43 millones más que en el 2010, lo que representó una tasa anual de crecimiento del 15,5%. 
La estructura de cartera al 31 de diciembre del 2011 ha mantenido su enfoque en cuanto a la estrategia de negocio, es así que la cartera de microcrédito y Olla de Oro (créditos inmediatos con garantía de joyas de oro) representa actualmente el 97% de la cartera total bruta, mientras que en el año 2006 representaba el 74%. Estos indicadores reflejan el constante compromiso de la Institución al atender a los sectores menos favorecidos de la población ecuatoriana con productos diseñados en función de sus necesidades. La colocación total de US$ 350 millones (99,1% en cartera de microcrédito y Olla de Oro), en 174 mil operaciones, se logró a través de una estrategia de metodologías diferenciadas por segmento de cliente, perfil de riesgo, zona geográfica, actividad económica y estacionalidad; además de procesar las operaciones en tiempos que satisfagan la necesidad del cliente. 
Desde el punto de vista de alcance y penetración de mercado, pilares fundamentales de la industria de las microfinanzas, el Banco Solidario S.A. atiende con productos que responden a los requerimientos de emprendedores  y de la población no atendida, es así que cuenta con 135 mil clientes, que representan el 99% de su portafolio de clientes activos.
La principal fuente de ingresos del Banco, está representada por los rendimientos de sus activos productivos; específicamente por los intereses de la cartera de crédito, que representaron el 86,7% del total de ingresos del 2011. A pesar del control de los precios dispuestos por el Banco Central, el Banco Solidario S.A. ha adoptado una serie de medidas encaminadas a aumentar niveles de eficiencia y productividad cuyo resultado se reflejó en sus ingresos operacionales de US$ 81,7 millones durante el 2011, alineados con el crecimiento de la Institución. (Banco Solidario, 2011, págs. 52-53)

3.5.2 Cooperativa 13 de abril
En 1966 se crea la Cooperativa “13 de abril” como una institución financiera no regulada, encargada del pago de salarios a maestros de escuelas fiscales del cantón Ventanas en la provincia de Los Ríos. Sin embargo, es a partir del año 2007 que la Cooperativa empieza a trabajar con microempresarios, sus beneficiarios son gente pobre que no tiene acceso a los préstamos institucionales de la banca comercial o de otras instituciones públicas; no obstante, estos pobres tienen la capacidad de emprender actividades que eventualmente aumentarán sus ingresos. La buena identificación de la población objetivo es importante para la creación y el mantenimiento de la disciplina crediticia, que es una condición necesaria para la sustentación de este tipo de programas.
Las mujeres constituyen un grupo objetivo común en los programas de microcrédito, esto se debe entre otras razones, a que las mujeres han demostrado mejores cualidades empresariales y mejores tasas de repago que las registradas por los hombres. La manera típica en la que se entrega un microcrédito es otorgando un préstamo pequeño, cuyo monto está determinado por la capacidad de pago del prestatario durante un período corto. Una vez pagado el primer préstamo, el prestatario puede optar por un segundo préstamo mayor, si el beneficiario continúa pagando puntualmente puede optar a préstamos cada vez mayores. El tamaño máximo del próximo préstamo se determina por el desempeño en los pagos, declinando en una cantidad previamente establecida por cada cuota no pagada a tiempo. 
Las diferencias entre los créditos convencionales y los microcréditos radican en la metodología crediticia, la integración de la cartera de préstamos y las características institucionales. Ya que los préstamos otorgados a los microempresarios por lo general vencen en un plazo corto de tiempo, el índice de rotación de la cartera es bastante elevado. Adicionalmente las carteras de la microempresa por lo general son menos diversificadas que las carteras convencionales en cuanto a producto, tipo de cliente, sector y área geográfica.
La función principal de Cooperativa 13 de abril es captar recursos del público y con ellos otorgar préstamos, mantiene parte de sus fondos en activos líquidos o activos de reserva, para cubrir retiros de fondos por parte de sus asociados. Las microfinanzas, las microempresas y los microemprendimientos para autoconsumo constituyen un fenómeno en ascenso, impulsado tanto por la crisis económica y social como por la gradual expansión de una filosofía emprendedora en determinados grupos de la sociedad. Para finales de 2010 tenía un total de 5.039 clientes los mismos que dejaron una cartera de US$ 6,07 millones. (Cooperativa 13 de abril, 2008)

3.5.3 Fundación Alternativa
La Fundación Alternativa (FA), se creó en 1992, y desde entonces ha logrado integrarse como un actor en la provisión de servicios de desarrollo empresarial, trabajando en el fortalecimiento de cadenas productivas, empresas asociativas y metodologías que buscan el mejoramiento de las microempresas rurales y la calidad de vida de la población más pobre. Es a partir del año 2005 que empieza a otorgar créditos a la gente más pobre y vulnerable. “Para 2011 sus activos llegaron a US$ 12,4 millones y sus pasivos a US$ 10,6 millones aproximadamente, sus ingresos operacionales llegan a los US$ 2,8 millones.” (Red Financiera Rural, 2011, págs. 34-35)
FA tiene varias fuentes de fondeo, su base de crecimiento sin embargo se centra en la cartera de créditos, la misma que se ha desarrollado gracias a los microcréditos. El objetivo que tiene es crear nuevas fuentes de trabajo evitando así emigración y reduciendo la pobreza; para finales de 2010 el número total de clientes había sobrepasado los cinco mil. La Fundación Alternativa acompaña a las microempresas nacientes durante su primer año de vida incentivando la creación de cadenas productivas; en una alianza estratégica con la Cooperación Belga, desarrolló el componente de asistencia técnica y Servicios de Desarrollo Empresarial del programa de Profundización de Servicios Financieros en la Sierra Norte de Ecuador, en este marco, se crearon tres cadenas productivas rurales en la zona, con una metodología de identificación de la demanda potencial de servicios, y asistencia técnica focalizada en las debilidades y fortalezas encontradas. 
Los productos que Fundación Alternativa ofrece son los siguientes:
· Microcrédito de capital de trabajo: destinado para la compra de materia prima, insumos, mercadería, gastos operativos, etcétera (es el producto básico que se ofrece).
· Microcrédito de activo fijo: destinado para la compra de bienes muebles, terrenos, vehículos relacionados con el negocio.
· Microcrédito mejoramiento de vivienda: destinado para la ampliación, remodelación y construcción de la vivienda.
· Microcrédito de consumo: destinado para que el microempresario satisfaga necesidades de tipo personal, con tasas distintas a las otorgadas en el microcrédito de capital.
· Microcrédito migrantes: destinado a financiar actividades de comercio y servicios en el entorno de los migrantes y sus familias, la tasa de este producto es atractiva en el mercado ya que no sobrepasa el 10,5%.
· Microcrédito oportunidad: destinado a solventar necesidades urgentes de liquidez para emprender nuevos negocios.
· Microcrédito grupo solidario: destinado a aquellas personas que al no poder ingresar al sistema financiero tradicional tienen que agruparse para poder conseguir un préstamo, son montos pequeños que se otorgan a grupos entre tres y veinticinco personas.
· Microcrédito cajas comunales: destinado a financiar actividades microcomunitarias.
· Microcrédito clientes triple A: destinado a clientes que no conllevan riesgo en la cartera de crédito, así como clientes fieles, se los premia con una tasa baja en comparación al mercado.
Fundación Alternativa (FA) realiza encuestas de satisfacción a cada uno de sus clientes, entre los resultados más destacados del beneficio de su servicio -microfinanciero-, cabe recalcar ciertos datos[footnoteRef:5]: [5:  Exposición realizada por la Fundación Alternativa en la que tomaron 234 encuestas aleatorias y generaron un estudio muestral con las estadísticas presentadas.] 

· Un 78% de los prestatarios declaró que el monto entregado por FA satisfizo sus necesidades, un 14% manifestó que se le ayudó parcialmente y tan solo un 8% creyó que el monto recibido no ayudó con sus necesidades.
· Un 69% de los encuestados declaró que invirtió su crédito en Capital de Trabajo, un 16% lo hizo en Activos Fijos, un 7% lo utilizó para mejorar su vivienda, un 5% para Consumo y el otro 3% lo destinó para otras actividades.
· Un 61% de los clientes manifestó que la tasa de interés cobrada fue moderada, un 27% creyó que fue alta y por último un 12% expuso que fue baja.
· Un 93% considera que la calidad de vida mejoró mientras que un 7% cree que no les ayudó a mejorar su calidad de vida
· Un 76% de los clientes considera que gracias a la obtención de microcréditos sus ventas y clientes crecieron, un 18% consideró que se mantuvieron y un 6% manifestó que no crecieron.
· Un 59% manifestó que gracias a la obtención del microcrédito han creado nuevas fuentes de trabajo mientras que un 41% dijo que no lo han hecho. 
· Un 76% de los clientes manifestó que el microcrédito recibido ayudó a disminuir la pobreza mientras que un 24% opinaron que siguen igual.

3.6 La microempresa en el Ecuador
Tal como se aprecia en la Tabla No. 9, las empresas están clasificadas como Microempresas, Pequeñas, Medianas y Grandes empresas. Los parámetros de calificación se realizan de acuerdo al número de empleados, ingresos y total de activos.

Tabla No. 9
Clasificación de las empresas
[image: ]

La crisis económica del 99[footnoteRef:6] trajo un mayor número de personas desempleadas en nuestro país, las consecuencias, sociales y económicas, forzaron a varias familias a encontrar maneras de salir adelante; dedicarse a negocios propios, emprender nuevos proyectos fueron algunas de las alternativas que tomaron, esto dio paso al crecimiento del sector informal que en los últimos años ha mantenido esta tendencia. “La microempresa ecuatoriana está conformada por más de dos millones de trabajadores, de los cuales el 69% corresponde a microempresarios urbanos, mientras que el otro 31% son microempresarios rurales.” (Araque, 2012)  [6:  Factores como el Fenómeno del Niño de 1998, el constante precio a la baja del petróleo (principal suministro de ingresos del país), la devaluación del sucre en comparación al dólar por la desconfianza generalizada de la población, y por último, el fallido salvataje bancario fueron las razones para que el Ecuador sufra  una de las peores  crisis en su historia.] 

“Considerando la distribución del ingreso, el número de microempresarios rurales de los deciles más ricos ascendería a 23.549; y de los 7 deciles más pobres, ascenderían a 429.109 microempresarios rurales. A nivel urbano, el número de microempresarios urbanos de los 7 deciles más pobres ascenderían a 657.887, lo que da un total de 1.086.996 microempresarios de los 7 deciles más pobres a nivel nacional.” (Palán, 2006, pág. 31)
Según el observatorio de la pequeña y mediana empresa de la Universidad Andina Simón Bolívar, de la totalidad de empresas en el mercado ecuatoriano, un 95,4% corresponden a microempresas; el 3,8% son empresas pequeñas; un 0,6% son empresas medianas, mientras que el restante 0,2% pertenece a empresas grandes. El aporte a la generación de empleo es el siguiente: la microempresa genera un 44% del total de empleos en el país, la pequeña empresa aporta con un 17%, mientras que la mediana empresa participa en un 14%, por último la gran empresa genera un 25% del total de empleos en el Ecuador. La microempresa constituye gran parte o la totalidad del ingreso familiar para 24% de los empresarios. (Araque, 2012)
Tomando en cuenta los datos mencionados anteriormente, es importante determinar el nivel de ocupación que existe en nuestro país, puesto que hay un alto índice de subempleo, en el que varias personas en edad para trabajar, con las calificaciones necesarias; toman trabajos “pequeños” por necesidad, generalmente considerados dentro de las microempresas. “Para diciembre de 2012 el porcentaje de la población económicamente activa con empleo es de 41,2%, los subempleados ascienden al 53,3%, mientras que los desempleados suman un 4,1%.” (INEC, 2012), tal como se observa en la Tabla No. 10.

Tabla No. 10
Ocupación de la Población Económicamente Activa (PEA)
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Los principales problemas que afectan a los microempresarios ecuatorianos están determinados por la ausencia de gestión empresarial, la mínima capacidad de ahorro y la poca aplicación de tecnología en los negocios; por otra parte, el mercado laboral para los microempresarios tiene varios competidores, por lo que el crecimiento de las empresas es limitado. 
Para el entorno de los microempresarios, el microcrédito entra como una herramienta de solución, no solamente porque genera una fuente extra de financiamiento, sino por el valor agregado para los prestatarios; como las visitas periódicas para la evaluación del negocio; las capacitaciones y talleres para el desarrollo de las empresas (gestión administrativa); la posibilidad de invertir en nuevas tecnologías que generen mayor eficiencia en sus negocios o para mejorar infraestructura y maquinaria; así como la posibilidad de adquirir productos financieros (en un corto plazo) que se adapten a las necesidades que presentan.
Cabe recalcar la ayuda que instituciones internacionales han brindado en nuestro país, por ejemplo el Banco Interamericano de Desarrollo ha estado presente en Ecuador por más de 5 décadas, es una de las entidades precursoras en la implementación de programas de apoyo a la microempresa desde finales de los años setenta. El Banco Interamericano de Desarrollo ha ejecutado varios programas especialmente dirigidos a impulsar el desarrollo de la microempresa, con montos que superaron los US$ 42 millones -hasta 2006-. Estos proyectos incluyen programas para el desarrollo de mecanismos de apoyo de empresas asociativas rurales, fortalecimiento de cadenas productivas en comunidades afroecuatorianas, consolidación de bancos comunales de mujeres en la sierra, mejorar las condiciones de vida en los suburbios de Guayaquil, y proveer servicios sociales y viviendas para mujeres en zonas marginales. Los programas del Fondo Multilateral de Inversiones (fondo creado por el Banco Interamericano de Desarrollo que promueve el desarrollo del sector privado) en ejecución apoyan la profundización de servicios financieros rurales, desarrollo de mecanismos y productos innovadores para el crédito rural, fortalecimiento de la competitividad, desarrollo de cadenas productivas y redes de comercialización, fortalecimiento institucional de las Cooperativas de Ahorro y Crédito en proceso de regulación y líneas de crédito para las microfinanzas. (Banco Interamericano de Desarrollo, 2006, pág. 69)

CAPÍTULO IV: EVIDENCIA DEL IMPACTO ECONÓMICO Y SOCIAL DEL MICROCRÉDITO EN EL ECUADOR

El microcrédito es una herramienta financiera que ha mitigado los efectos de la pobreza alrededor del mundo y ha logrado que varios emprendedores puedan salir adelante con sus proyectos incentivando la economía, el empleo y en general, su desarrollo. 
Lo interesante de los programas microfinancieros es su bajo nivel de morosidad, no solamente en el Ecuador, sino a nivel mundial; la confianza en la única institución que ha abierto sus puertas al mercado financiero, genera que los pobres sientan la obligación de pagar sus deudas para eventualmente poder contraer otro préstamo. A pesar de los costos de esta autofinanciación, este instrumento es una de las pocas oportunidades que tienen y es por esto que generan sus propios recursos para lograr cumplir con las deudas a tiempo. No solamente la gente pobre, también los microempresarios, al tener varios productos financieros a disponibilidad para sus negocios, escogen de acuerdo a sus necesidades y es por esto que la microempresa ha crecido en nuestro país, con más opciones de financiamiento.
 
4.1 Política económica del microcrédito en el Ecuador
El desarrollo de las microfinanzas en el Ecuador ha ido acompañado de una ruptura de los paradigmas tradicionales de administración de riesgos, según los cuales, se recomendaba prestar dinero a clientes ya probados en el ámbito financiero, capaces de presentar información financiera formal de sus actividades que aseguren su capacidad de pago y de presentar garantías reales con el nivel de suficiencia requerida para respaldar sus operaciones crediticias. 
“El problema con este tipo de tecnología de crédito es que se quedaban fuera del acceso a servicios financieros, la absoluta mayoría de potenciales clientes, que no tienen historial crediticio, que no cuentan con información financiera formal de sus actividades que les permita demostrar su factibilidad económica; y, tampoco cuentan con activos que puedan garantizar sus operaciones crediticias.” (Salgado, 2010, pág. 50)
Todas las instituciones crediticias se rigen a las tasas máximas de interés determinadas por el gobierno de turno de acuerdo al panorama económico, las tasas de interés guardan estrecha relación con variables macroeconómicas como el ahorro, la inversión, las decisiones de consumo del gobierno y de los hogares, los flujos de capital, el crédito bancario, entre otras; es por esto que es necesario determinar un límite dentro del mercado para evitar abusos.

Tabla No. 11
Tasas de interés activas efectivas
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Al observar los datos de la Tabla No. 11, se evidencia que las tasas de interés para el sector microfinanciero, resultan ser las más altas de todas las tasas que el Banco Central ha definido para los distintos tipos de financiamientos. 
“Su razón se basa en que los costos que incurre la entidad que otorga un microcrédito, son superiores a otras clases de préstamos, debido que éstas incurren en mayores niveles de riesgo y gastos operativos elevados dada la tecnología crediticia particular para este tipo de créditos.” (Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador, 2011)
 
Hay varias razones por las cuales las tasas de interés del microcrédito son las más altas del mercado; primeramente, la información crediticia de los microempresarios es incierta, razón por la cual el riesgo es mayor y otorgar créditos a los pobres se vuelve más complicado, esto desencadena en la existencia de un respaldo para evitar impago. De igual manera, al otorgar créditos en montos pequeños hay un mayor costo unitario para su procesamiento y, por último, otorgar créditos a personas que viven en zonas lejanas y poco pobladas representa un mayor costo en el proceso de cobranza.
Por otra parte, la restricción de las tasas de interés puede reducir la posibilidad del sistema financiero de cubrir sus costos de operación bajo la metodología microcrediticia. La oferta de crédito para el segmento de la población de menores ingresos se reduce y migra hacia segmentos que impliquen menores costos de operación y menor riesgo, es decir segmentos con mayores ingresos.
De acuerdo a las experiencias de microcrédito presentadas, es necesario determinar el papel del Estado en lo que respecta al sector de las microfinanzas, la función que el gobierno debe tener es la creación de un entorno favorable para el desarrollo de las instituciones de microfinanzas. El Estado es el ente encargado de la regulación y supervisión de los mercados de microfinanzas, siendo la estabilidad macroeconómica (tasas de inflación moderada, divisa estable) su principal instrumento para el perfeccionamiento del sector financiero.
En el Ecuador, el incremento de las instituciones de microfinanzas ha generado que el Estado tome un mayor control en el sector, con la Ley de Economía Popular y Solidaria por ejemplo, busca la protección de los depósitos de los clientes, evitando que las IMF se dediquen exclusivamente a la entrega de créditos, y ofrezcan facilidades de depósito y ahorro. Según estudios de la CEPAL, 
“… una más amplia supervisión pública probablemente generaría mayor confianza como consecuencia de la fijación de reglas y controles a las actividades de las IMF. En este sentido, la mayor formalización del sector redundaría en un aumento de la confianza tanto entre las instituciones financiadoras como entre los beneficiarios mismos, de lo cual derivaría un progresivo incremento del acceso al financiamiento y del número de clientes atendidos.” (Foschiatto & Siovani, 2006, pág. 29)  
La regulación y supervisión de este nuevo sector financiero es un reto importante para el sector público y requiere capacidades específicas, es necesario diseñar y analizar modelos de regulación adaptados a las características y necesidades del mercado microfinanciero, así como también nuevos mecanismos para operar de una manera eficiente.
“Varias experiencias muestran que el microcrédito puede tener un impacto mucho más profundo si es utilizado en conjunto con otras herramientas en el marco de una estrategia de intervención “integrada”. Cualquier programa, sea de carácter público o privado, puede ser más eficaz si logra aprovechar las sinergias que se generan entre diferentes iniciativas. En este sentido, los programas de microcrédito ofrecen la posibilidad de integrar directamente las actividades crediticias con servicios no financieros.” (Foschiatto & Siovani, 2006, pág. 32)
Como hemos podido observar en los ejemplos tomados de Grameen Bank o Fundación Alternativa, el microcrédito puede convertirse en un instrumento “integrado” de servicios relacionados con la lucha contra la pobreza o el desarrollo de la producción de las comunidades con actividades de capacitación, asistencia técnica o ambas, para que los beneficiarios mejoren sus capacidades empresariales y así disminuya el riesgo de un manejo ineficiente de los fondos y de un posible sobreendeudamiento. De igual manera, hay varias instituciones, como Prisma que tienen programas de educación básica, alimentación y salud, además los programas brindan un respaldo permanente a los empresarios para la generación de ideas, el desarrollo de un plan estratégico detallado y el tratamiento de otros temas de gestión empresarial a través de actividades específicas de formación y asistencia técnica. Lo que se pretende con este monitoreo es asegurar la sostenibilidad y el desarrollo productivo de los emprendimientos atendidos y reducir el riesgo financiero para la institución que otorgó el crédito, sin embargo, este tipo de asesoría técnica implica un elevado costo operativo.
El programa de Servicios Financieros Rurales en la Sierra Norte, recomienda lo siguiente para obtener mejores resultados en el ámbito microfinanciero.
· Las microfinanzas deben realizarse conjuntamente con el aporte al conocimiento del empresario y sus trabajadores, en el campo técnico y en el de gestión administrativa y financiera. Se incluye capacitación, asistencia técnica y consultoría.
· Información comercial y tecnológica, para que el empresario esté informado de los avances generados en el ámbito local e internacional.
· Apoyo a la producción, para mejorar la calidad y valor agregado mediante equipos y maquinarias que para el empresario son de difícil acceso, ya sea por su costo o por las limitaciones de su uso.
· Motivación a la creatividad e innovación. Desarrollo de maracas propias, visitas y pasantías en empresas nacionales y del exterior, ruedas de negocios, ferias, etcétera. Además de contribuir con la reducción de costos para los empresarios, estos servicios proveen el acceso a nuevos productos, locales o importados, de modo que el empresario que desea un producto de mayor calidad.

4.2 Análisis del PIB en Ecuador
La meta que el Gobierno buscaba al establecer las condiciones del microcrédito era estimular el crecimiento de las Pymes, y una mayor profundización financiera[footnoteRef:7] a nivel nacional, con lo cual se promueve el acceso al crédito a un mayor número de clientes favoreciendo contratos de crédito en mejores condiciones con tasas de interés de mercado y evitando prácticas comunes como la usura. El grado de profundización financiera del país en términos de microcrédito se mide gracias a la comparación de la cartera bruta del microcrédito frente a la producción nacional, el resultado que genera es una tendencia positiva que demuestra que mientras la profundización del microcrédito con respecto al PIB aumenta, el mismo también ha crecido, tal como se puede observar en la Tabla No. 12. [7:  Se entiende por profundización financiera el grado de penetración de los servicios financieros hacia una mayor cantidad de demandantes de una sociedad. (Banco Central del Ecuador, 2012)] 






Tabla No. 12
Ecuador: Profundización PIB – Microcrédito
[image: ]

Gráfico No. 2
Ecuador: Profundización financiera PIB – Microcrédito
[image: ]

A pesar que el aporte del microcrédito en el PIB llega a 4,13%, la tendencia de crecimiento se ha mantenido a través de los años, desde 2006 el microcrédito ha llegado a tener aproximadamente un 23% de crecimiento anual, lo que resalta su impacto en la economía y la aceptación del producto. Ya que el crecimiento del PIB es un indicador de desarrollo en una economía, y al constatar que ha crecido conjuntamente con la profundización financiera del microcrédito, se entiende entonces que el grado de penetración de los servicios financieros hacia un porcentaje de demandante en el Ecuador ha crecido y gracias a esto (aunque sea en un porcentaje pequeño) la economía también ha crecido y se ha desarrollado.
La profundización del microcrédito en el PIB por entidades nos demuestra que la entidad que más ha aportado al producto interno bruto son los Bancos Privados, que solamente en 2009 aportó menos en comparación con la Banca Pública. En 2012, la cartera bruta de los Bancos Privados representó un 47% del total de la cartera microcrediticia; por otra parte, la cartera de las Cooperativas un 39%; mientras que la de las Mutualistas fue la más baja con un 0,003%; de igual manera las Sociedades Financieras aportaron solamente con un 0,011%; por último la Banca Pública contribuyó con un 0,12%. Como podemos observar en la Tabla No. 13, la cartera de microcrédito ha crecido en un promedio de 26% desde 2007 hasta 2012; con excepción de 2009, año en el cual la cartera disminuyó en 19%.

Tabla No. 13
Ecuador: Sistema financiero nacional / Profundización SFN – PIB
[image: ]




4.3 Microcrédito como herramienta de desarrollo 
La reducción de pobreza es otro indicador de desarrollo en una economía, como se puede observar en la Tabla No. 14, la pobreza disminuye de acuerdo al incremento del PIB, por lo tanto, mientras se mantenga su crecimiento, la pobreza se reducirá y combinado con herramientas como el microcrédito la brecha de desigualdad cada vez será menor. Desde 2006, la pobreza ha disminuido en casi 13 puntos porcentuales, teniendo en cuenta el crecimiento que la profundización del microcrédito ha tenido en el PIB se puede decir que es un aporte para la disminución de la pobreza.

Tabla No. 14
Ecuador: Relación PIB – Pobreza
[image: ]

A continuación, en el Gráfico No. 3 será factible observar como la línea de tendencia de la pobreza disminuye a medida que el Producto Interno Bruto aumenta, claramente se observa que en el año 2009 en el cual hubo un crecimiento negativo de 9,64% del PIB la pobreza aumentó; sin embargo, a partir del mismo año hasta 2012 la tendencia de la línea de pobreza se mantiene a la baja puesto que el Producto Interno Bruto ha aumentado.



Gráfico No. 3
Ecuador: Relación PIB – Pobreza
[image: ]

La construcción de espacios de diálogo entre el gobierno, sector privado y sociedad civil, es indispensable para la construcción de una visión compartida, especialmente al tratarse de un sector tan importante como el microempresarial, sin embargo, podría ser insuficiente si no se traduce en un apoyo participativo, integral y sobre todo coordinado. Como se mencionó anteriormente, la profundización de los servicios microfinancieros depende del campo que tengan los prestamistas para fijar tasas de interés más elevadas, que permitan cubrir los altos costos de concesión de préstamos pequeños. En el momento que el Estado regula las tasas efectivas (referencial y máxima) debe hacerlo teniendo en cuenta que las restricciones excesivas a tasas de interés hacen que el negocio de microcrédito deje de ser rentable y que las instituciones financieras no puedan prestar sus servicios a prestatarios pequeños. 
Las iniciativas microfinancieras están en línea con el objetivo constitucional de impulsar la economía popular y solidaria, para que las microfinanzas sean un instrumento de acceso a los más pobres y generen un verdadero impacto en la economía,
“Se establecen dos esquemas posibles de operación en el campo de las microfinanzas: un esquema con tratamiento preferencial y diferenciado a través del sector financiero popular y solidario y otro que no recibe tratamiento diferenciado que está compuesto por entidades del sistema financiero privado. Un esquema óptimo de supervisión y control del sistema financiero debe fomentar el acceso a los servicios financiero para la población de menores ingresos. Bajo este sustento, se requiere la aplicación de una política de control y supervisión que permita sumar esfuerzos para el desarrollo de la oferta de productos microfinancieros para mejorar el nivel de vida de la población de menores ingresos.” (Grupo Spurrier, 2012, pág. 38)
Para determinar el impacto que tiene el microcrédito en el desarrollo del Ecuador se realizó una correlación lineal entre variables, tal como se puede observar en la Tabla No.15. De esta forma, se busca establecer cómo afecta a la variable dependiente Desigualdad (Y) los cambios en cada una de las variables independientes Pobreza (X1), Indigencia (X2), Cartera Microfinanciera (X3) y Producto Interno Bruto (X4).

Tabla No. 15
Correlación lineal de variables
[image: ]
Una vez analizados los datos y realizada la Estadística descriptiva[footnoteRef:8], los resultados que proporciona el modelo son los que se puede observar en la Tabla No. 16. [8:  La herramienta de análisis Estadística descriptiva genera un informe estadístico para los datos del rango de entrada, y proporciona información acerca de la tendencia central y dispersión de los datos.
] 


Tabla No. 16
Estadísticas de regresión
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Donde:
- Coeficiente de correlación múltiple: Es la relación o dependencia entre las variables, medida de acuerdo al grado en el que las variables “cambian” o “varían”.
- R^2 ajustado: Se interpreta como la proporción de la varianza de la Desigualdad (Y) que puede atribuirse a la varianza de cada una de las variables independientes.
- Error típico: Es una medida de la cuantía de error en el pronóstico del valor de cada variable independiente para el valor de cada variable dependiente.
- Observaciones: Es el número de datos de la muestra.
Gracias a estos resultados podemos determinar que la relación entre la variable dependiente Desigualdad, con las variables independientes Pobreza, Indigencia, Cartera de microcrédito y Producto Interno Bruto, es una relación fuerte, puesto que el resultado del Coeficiente de correlación múltiple es de 0,988908242, lo que significa que existe una asociación lineal positiva perfecta ya que el resultado se acerca al número 1 (en el rango entre -1 y 1).
De igual manera, el coeficiente de determinación R^2 que mide la proporción de variabilidad total de la desigualdad (Y) respecto a su media, arrojó un resultado de 0,977939512, lo que significa una relación positiva o creciente ya que el intervalo se acerca a 1.
Para ejemplificar los resultados de la correlación se realizaron gráficos de la variable dependiente con cada una de las variables independientes, en los cuales se especifica la tendencia lineal (especificada por la ecuación que se encuentra en cada gráfico) que la desigualdad sigue de acuerdo a los cambios en la Pobreza, Indigencia, Cartera de Microcrédito y Producto Interno Bruto.

Gráfico No. 4
Pobreza, curva de regresión ajustada
[image: ]
Fuente: Elaboración Propia




Gráfico No. 5
Indigencia, curva de regresión ajustada
[image: ]
Fuente: Elaboración Propia

Gráfico No. 6
Cartera microcrédito, curva de regresión ajustada
[image: ]
Fuente: Elaboración Propia

Gráfico No. 7
PIB, curva de regresión ajustada
[image: ]
Fuente: Elaboración Propia












CAPÍTULO V: CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

5.1 Conclusiones
Los aspectos de desarrollo que el microcrédito genera, los cuales han sido observados a lo largo del trabajo, se resumen en los siguientes:
· Abre el mercado financiero formal a personas de escasos recursos, permitiendo que puedan emprender proyectos que antes parecían imposibles de alcanzar, permitiendo su crecimiento económico y desarrollo.
· Los prestamistas proporcionan productos específicos de acuerdo a las necesidades de los pobres, lo que evita sobreendeudamiento con controles y seguimientos apropiados.
· A pesar de las altas tasas de intereses de microcrédito cobradas es la mejor opción de endeudamiento para los pobres, puesto que al no poder ingresar al mercado financiero, deben recurrir préstamos irregulares, usura, etcétera.
· El hecho de que una persona pueda salir de la pobreza con sus emprendimientos, genera que el resto de la gente pobre de la comunidad busque desarrollarse de igual manera, es por esto que el microcrédito resulta como una oportunidad para la gente de escasos recursos. 
· Para que las instituciones de microfinanzas sean catalogadas como organismos de desarrollo, es necesario que tenga recursos financieros disponibles, ya sean ahorros o líneas de crédito locales o extranjeras. 
· La cobertura del mercado tiene que estar presente para todos aquellos que sean potenciales clientes de la IMF, es decir que tengan necesidades que la empresa microfinanciera pueda cumplir. 
· El volumen de operaciones, el monto de los créditos y los ahorros deben crecer constantemente, mientras que los índices de morosidad deben ser bajos y disminuir con el tiempo.
· El sector microfinanciero podría mejorar si se permite la coexistencia de instituciones con planes de negocios variados, por ejemplo se podría otorgar facilidades a aquellas instituciones en las que el crédito funcione en un esquema de apoyo social, las mismas que no pueden ser comparadas con Bancos o Sociedades Financieras privadas especializadas en microcrédito de consumo. Esto no es posible con una política inflexible de control de costos de operaciones financieras.
· Un mercado microfinanciero transparente es el mejor antídoto al sobreendeudamiento de los clientes y al incremento del riesgo en la institución prestadora, hacer inversiones inmediatas de recursos y tecnología. 
· En este año se han tomado ciertas medidas que equivocadas por parte del gobierno, como la fijación de techos a las tasas de interés de los microcréditos, que solamente han generado dificultad en la concesión de préstamos y en casos determinados mayores índices de endeudamiento. 
· Como podemos observar en el Gráfico 6, la relación que hay entre el aumento del microcrédito con la disminución de la desigualdad es inversa perfecta en proporción constante tal como determina la ecuación.
· Por último, es clave recalcar que la propuesta del presidente Correa de reducir las utilidades de la banca para pagar un bono solidario de US$50 a los pobres es equivocada, la restricción en los incentivos para la reinversión afectan directamente a la fortaleza patrimonial del sistema y disminuyen la disponibilidad de recursos adicionales para el financiamiento. Se trata de un factor que tendrá un impacto en la sostenibilidad de largo plazo del crecimiento del financiamiento y que en la mayoría de los casos disminuirá el ritmo de crecimiento del crédito.

5.2 Recomendaciones
Después de observar cómo se manejan las microfinanzas en el país así como en el exterior, y el aporte que generan para el desarrollo de los pobres, es necesario tener en cuenta ciertos aspectos. Primeramente, proveer asistencia técnica e incentivos especiales para ampliar y diversificar la oferta de servicios disponibles para los microempresarios, así se impulsará el desarrollo de empresas asociativas que generen encadenamientos productivos y sean el motor del desarrollo local. De igual manera lograr la profundización y mayor alcance de los servicios financieros a los más pobres en las zonas marginadas, a través del fortalecimiento de las redes regionales de instituciones de microfinanzas y así determinar la aceptación que tienen en las poblaciones, así como el crecimiento de sus carteras en áreas rurales. 
Fomentar un clima de política favorable es indispensable para el desarrollo de las microfinanzas. El Gobierno debe actuar como facilitador y valorar la importancia del sector de la microempresa a nivel nacional, así como promover el desarrollo de un marco legal y regulador que simplifique la entrada de las microempresas a la formalidad. De igual manera es preciso regular una normativa que vaya de acuerdo a las necesidades actuales del mercado para poder ejercer una mejor supervisión.
Los gobiernos deben de facilitar las operaciones microfinancieras, las autoridades deben asegurar que la regulación no resulte en represión financiera que dificulte la operación de las instituciones de servicios financieros para los pobres, como por ejemplo los techos de tasas de interés, el crédito subsidiado y estructuras impositivas que desalientan la inversión en este tipo de negocios.
No restringir el uso de los préstamos, las organizaciones de microfinanzas deben permitir a sus clientes utilizar los fondos en distintas actividades. Sería muy riesgoso para los mismos pobres depender de una sola actividad. Por otra parte se debe complementar este tipo de acciones con programas de infraestructura social (educación, salud, acceso a agua potable) y productiva (transportes, capacitación, fuentes de energía, canales de distribución), para crear un verdadero desarrollo. Sin embargo, las microfinanzas no se deben confundir, el servicio que ofrecen es el de provisión de servicios financieros y no de subsidios, los pobres valoran la oportunidad de pedir prestado y ahorrar con instituciones de microfinanciamiento porque estas ofrecen servicios que resultan más baratos que el crédito de la banca tradicional o de personas que les aplican tasas elevadas de interés ya que desean obtener mayores fondos y flexibilidad. 
Son necesarias instituciones de largo plazo que les provean de servicios financieros adecuados a las necesidades de los pobres, fomentar y fortalecer las instituciones de microcrédito es esencial para llegar a todas las personas con necesidades, para que las mismas sean sostenibles por sí solas en el largo plazo. En el mercado ecuatoriano es necesario cambiar plataformas tecnológicas, crear canales accesibles y cómodos para el usuario, cambiar las metodologías de evaluación de riesgo y simplificar las exigencias para la apertura de cuentas, entre otras acciones para abrir el mercado a más clientes.
De igual manera es necesario educar a la gente para que eviten las prácticas de financiamiento ilegal o “chulco”, puesto que la irregularidad de este sistema que trabaja sin ningún tipo de control ya ni si quiera debería ser tomada en cuenta por los prestatarios, puesto que existen varias opciones para financiarse en el mercado.
Por último, no está de más que las instituciones de microfinanzas realicen la denominada “Inteligencia de mercado”, en la cual para sobresalir frente a la competencia, es necesario que su estrategia de marketing se enfoque en temas como por ejemplo:
· Ubicación de las agencias: Que estén al alcance de la mayor cantidad de sus clientes.
· Promoción del producto: El microcrédito se propaga de acuerdo a las experiencias de los clientes, por esta razón se debe trabajar para su bienestar.
· Tasa: Trabajar con una tasa que sea competitiva en el mercado pero que genere beneficios para la IMF.
· Satisfacción al cliente: Si el cliente no está satisfecho no volverá a realizar otro préstamo y su descontento puede afectar con las demás personas de la comunidad.
· Rentabilidad: Reinvertir utilidades para el desarrollo de la institución.
· Mejoramiento y creación de productos: de acuerdo a las necesidades de los clientes.
· Desarrollar estrategias de comunicación / promociones: para captar más clientes, de igual manera analizar nuevos mercados y penetrar en los mismos.
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Anexos

Anexo No. 1
Puntos necesarios para el otorgamiento de crédito
1. Carácter, se evalúa la reputación y estabilidad del cliente, a través del análisis de los siguientes factores:
· El historial de cumplimiento en obligaciones crediticias anteriores, tanto en la institución como en el sistema financiero.
· La condición residencial y el tiempo de residencia.
· La condición laboral y tiempo de trabajo.
2. Capacidad de pago, se identifica la posibilidad de reembolso del crédito requerido bajo las condiciones pactadas las mismas que son: plazo, taza y frecuencia de pago. Se debe analizar lo siguiente:
· Valor, frecuencia y estabilidad de las fuentes de ingresos monetarios.
· Valor de todos los egresos periódicos permanentes o recurrentes.
· Flujo de efectivo del cliente.
· Capacidad de pago de las cuotas del crédito solicitado.
3. Capital, esta variable busca establecer la solidez financiera del solicitante, para lo cual se evalúa:
· La estructura de activos, pasivos y patrimonio
· La posición de endeudamiento, tanto la actual como la resultante de incluir el préstamo solicitado.
4. Condiciones, sirve para identificar cualquier evento que afecte la posibilidad de pago de la obligación crediticia a contraer, ya sea en forma directa o a su negocio. Se analiza lo siguiente:
· El entorno sectorial de las principales actividades generadoras de ingresos del cliente.
· El medioambiente macroeconómico y sus impactos en las actividades generadoras de ingresos.
· La estabilidad de la fuente principal de ingresos.
5. Colateral o Garantía, es  determinar la disponibilidad de una fuente secundaria de pago, que el cliente pone a consideración de la institución financiera. Se deben tomar en cuenta los siguientes factores:
· La cantidad y el valor de los activos fijos que el cliente tiene para asegurar el pago del  crédito.
· El estado, vida útil y la condición legal de los bienes que se colocan como garantía.
· Las garantías cubran suficientemente el valor del crédito, de acuerdo a la política interna de la entidad financiera y/o a los requerimientos legales del órgano de control. (finanzas populares, 2011)











Anexo No. 2
Razones financieras
	Sustentabilidad Financiera

	Retorno sobre cartera activa
	Ingreso financiero/ Cartera activa promedio

	Tasa de Costo financiero
	Costos financieros/ Cartera activa promedio

	Tasa de Costo operativo
	Gastos operativos/ Cartera activa promedio

	Eficiencia Operativa

	Costo por unidad monetaria prestada
	Costos operativos/ Préstamos desembolsados

	Costo por préstamo
	Costos operativos/ Número de préstamos

	Número de prestatarios por oficial
	No. prestatarios/ No. oficiales de crédito

	Calidad de la cartera

	Cartera en atraso
	Pagos atrasados/ Cartera de préstamos

	Préstamos perdidos
	Préstamos perdidos/ Cartera de préstamos

	Razón de reserva
	Reserva para incobrables/ Cartera de préstamos








Anexo No. 3
Ecuador: Cartera Bruta, comparativo por líneas de negocio
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Anexo No. 4
Ecuador: Profundización financiera, comparativo por líneas de negocio
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Anexo No. 5
Ley orgánica de la economía popular y solidaria y del sector financiero popular y solidario

Considerando:
Que, el artículo 311 de la misma Constitución señala que el sector financiero popular y  solidario se compondrá de cooperativas de ahorro y crédito, entidades asociativas o  solidarias, cajas y bancos comunales, cajas de ahorro y que las iniciativas de  servicios del sector financiero popular y solidaria y de las micro, pequeñas y  medianas unidades productivas, recibirán un tratamiento diferenciado y preferencial  del Estado, en la medida en que impulsen el desarrollo de la economía popular  y solidaria.

Sección 3
De las organizaciones del sector cooperativo
Art. 21.-Sector Cooperativo.- Es el conjunto de cooperativas entendidas como  sociedades de personas que se han unido en forma voluntaria para satisfacer sus  necesidades económicas, sociales y culturales en común, mediante una empresa de  propiedad conjunta y de gestión democrática, con personalidad jurídica de derecho  privado e interés social. Las cooperativas, en su actividad y relaciones, se sujetarán  a los principios establecidos en esta Ley y a los valores y principios universales del  cooperativismo y a las prácticas de Buen Gobierno Corporativo. 
Art. 22.- Objeto.- El objeto social principal de las cooperativas, será concreto y  constará en su estatuto social y deberá referirse a una sola actividad económica,  pudiendo incluir el ejercicio de actividades complementarias ya sea de un grupo, sector o clase distinto, mientras sean directamente relacionadas con dicho objeto social. 
Art. 23.- Grupos.- Las cooperativas, según la actividad principal que vayan a desarrollar, pertenecerán a uno solo de los siguientes grupos: producción, consumo, vivienda, ahorro y crédito y servicios. En cada uno de estos grupos se podrán organizar diferentes clases de cooperativas, de conformidad con la clasificación y disposiciones que se establezcan en el Reglamento de esta Ley. 
Art. 24.- Cooperativas de producción.- Son aquellas en las que sus socios se dedican personalmente a actividades productivas lícitas, en una sociedad de  propiedad colectiva y manejada en común, tales como: agropecuarias, huertos familiares, pesqueras, artesanales, industriales, textiles. 
Art. 25.- Cooperativas de consumo.- Son aquellas que tienen por objeto abastecer a  sus socios de cualquier clase de bienes de libre comercialización; tales como: de consumo de artículos de primera necesidad, de abastecimiento de semillas, abonos y  herramientas, de venta de materiales y productos de artesanía. 
Art. 26.- Cooperativas de vivienda.- Las cooperativas de vivienda tendrán por objeto  la adquisición de bienes inmuebles para la construcción o remodelación de viviendas  u oficinas o la ejecución de obras de urbanización y más actividades vinculadas con  éstas en beneficio de sus socios. En estas cooperativas la adjudicación de los bienes  inmuebles se efectuará previo sorteo, en Asamblea General, una vez concluidas las obras de urbanización o construcción; y, se constituirán en patrimonio familiar. Los  cónyuges o personas que mantienen unión de hecho, no podrán pertenecer a la  misma cooperativa. 
Art. 27.- Cooperativas de ahorro y crédito.- Estas cooperativas estarán a lo  dispuesto en el Título III de la presente Ley.  
Art. 28.- Cooperativas de servicios.- Son las que se organizan con el fin de  satisfacer diversas necesidades comunes de los socios o de la colectividad, los  mismos que podrán tener la calidad de trabajadores, tales como: trabajo asociado,  transporte, vendedores autónomos, educación y salud.  En las cooperativas de trabajo asociado sus integrantes tienen, simultáneamente, la  calidad de socios y trabajadores, por tanto, no existe relación de dependencia.
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image6.emf
Año Bancos Crecimiento (%)Total SistemaParticipación (%)

2006

487.037 - 871.190 0,56

2007

608.158 0,25 1.113.067 0,55

2008

834.216 0,37 1.517.246 0,55

2009

847.268 0,02 1.623.033 0,52

2010

998.184 0,18 2.110.481 0,47

2011

1.219.403 0,22 2.493.031 0,49

*2012 

(septiembre)

1.309.948 0,07 2.809.797 0,47

Fuente: SBS, Diciembre 2012

Total cartera bruta (miles US$)


image7.emf
Año CooperativasCrecimiento (%)Total SistemaParticipación (%)

2006

354.134 - 871.190 0,41

2007

443.298 0,25 1.113.067 0,40

2008

557.963 0,26 1.517.246 0,37

2009

601.544 0,08 1.623.033 0,37

2010

721.479 0,20 2.110.481 0,34

2011

986.635 0,37 2.493.031 0,40

*2012 

(septiembre)

1.160.860 0,18 2.809.797 0,41

Fuente: SBS, Diciembre 2012

Total cartera bruta (miles US$)


image8.emf
Año Mutualistas Crecimiento (%)Total SistemaParticipación (%)

2006

265 - 871.190 0,0003

2007

177 -0,33 1.113.067 0,0002

2008

585 2,31 1.517.246 0,0004

2009

1.357 1,32 1.623.033 0,0008

2010

1.740 0,28 2.110.481 0,0008

2011

4.507 1,59 2.493.031 0,0018

*2012 

(septiembre)

8.553 0,90 2.809.797 0,0030

Fuente: SBS, Diciembre 2012

Total cartera bruta (miles US$)


image9.emf
Año

Sociedades 

Financieras

Crecimiento (%)Total SistemaParticipación (%)

2006

28.089 - 871.190 0,032

2007

33.066 0,18 1.113.067 0,030

2008

21.292 -0,36 1.517.246 0,014

2009

33.161 0,56 1.623.033 0,020

2010

38.594 0,16 2.110.481 0,018

2011

37.068 -0,04 2.493.031 0,015

*2012 

(septiembre)

32.177 -0,13 2.809.797 0,011

Fuente: SBS, Diciembre 2012

Total cartera bruta (miles US$)


image10.emf
Año Banca PúblicaCrecimiento (%)Total SistemaParticipación (%)

2006

1.665 - 871.190 0,002

2007

28.368 16,04 1.113.067 0,025

2008

103.190 2,64 1.517.246 0,068

2009

139.703 0,35 1.623.033 0,086

2010

350.484 1,51 2.110.481 0,166

2011

245.418 -0,30 2.493.031 0,098

*2012 

(septiembre)

298.259 0,22 2.809.797 0,106

Fuente: SBS, Diciembre 2012

Total cartera bruta (miles US$)


image11.emf
Bancos CooperativasMutualistas

Sociedades 

Financieras

Banca Pública

Cartera microcrédito 

(% de la cartera bruta)

3,23 4,15 5,34 7,99 6,91

Total por entidad       

(% de la cartera bruta)

4,51 5,17 3,31 10,24 6,95

Fuente: SBS, Diciembre 2012

Morosidad (% de la cartera bruta)


image12.emf
Micro Pequeñas Medianas Grandes

Número de empleados

1 - 9 10 - 49 50 - 199 200 o más

Valor bruto de ventas anuales

100.000 hasta 1´000.000

1´000.001 hasta 

5´000.000

más de 5´000.000

Valor activos totales menos de 100.000

100.001 hasta 

750.000

750.001 hasta 

4´000.000

más de 4´000.000

Fuente: Plan Nacional de Desarrollo 2007 - 2010, Senplades


image13.emf
Año Empleo SubempleoDesempleo

2005

41 47,3 10,7

2006

41,2 47,6 10,1

2007

42,6 50,2 6,1

2008

43,6 48,8 7,3

2009

38,8 52,5 7,9

2010

37,3 56,8 5

2011

40,5 54,7 4,2

2012

41,2 53,3 4,1

Fuente: INEC, Diciembre 2012


image14.emf
Tasa activa referencial 

(% anual)

Tasa activa máxima 

(% anual)

Productivo Corporativo 8,17 9,33

Productivo Empresarial 9,53 10,21

Productivo PYMES 11,2 11,83

Consumo 15,91 16,3

Vivienda 10,64 11,33

Microcrédito Acumulación Ampliada 22,44 25,5

Microcrédito Acumulación Simple 25,2 27,5

Microcrédito Acumulación Minorista 28,82 30,5

Fuente: BCE, Diciembre 2012


image15.emf
año PIB (US$ millones)Microcrédito (%)

2006

41.763 2,08

2007

45.789 2,43

2008

54.686 2,77

2009

52.022 3,12

2010

57.978 3,64

2011

67.427 3,70

2012

72.231 4,13

Fuente: BCE, Diciembre 2012
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2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

PIB (US$ millones)

41.76345.78954.68652.02257.97867.42772.231

Microcrédito (%) 2,08 2,43 2,77 3,12 3,64 3,70 4,13
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Fuente: 

BCE, 

2012


image17.emf
año PIB

Total 

Bancos 

Privados

Total 

Coperativas

Total 

Mutualistas

Total 

Sociedades 

Financieras

Total Banca 

Pública (BNF 

y CFN)

Total 

Sistema

Profundización 

del sistema / 

PIB

Tasa de 

variación 

anual (%)

2007

45.789.374 608.158 443.298 177 33.066 28.368 1.113.067 2,43 28,35

2008

54.686.881 834.216 557.963 585 21.292 103.190 1.517.246 2,77 36,31

2009

52.021.864 847.268 601.544 1.357 33.161 1.139.703 2.623.033 3,12 72,88

2010

57.978.116 998.184 721.479 1.740 38.594 350.484 2.110.481 3,64 -19,54

2011

67.426.686 1.219.403 986.635 4.507 37.068 245.418 2.493.031 3,70 18,13

* previsión 

2012

73.231.929 1.432.630 1.184.881 9.338 33.957 361.854 3.022.660 4,13 21,24

Fuente: Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador / BCE, Diciembre 2012


image18.emf
año PIB (US$ millones) Pobreza (%)

2006

41.763 38

2007

45.789 37

2008

54.686 35

2009

52.022 36

2010

57.978 33

2011

67.427 29

2012

72.231 25

Fuente: BCE, Diciembre 2012
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2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

PIB (US$ millones)

41.76345.78954.68652.02257.97867.427 72.231

Pobreza (%) 38 37 35 36 33 29 25
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2012


image20.emf
Año Desigualdad Pobreza Indigencia

Cartera MF

PIB

2000

0,67 58,3 31,4 39.827 15.934

2001

0,65 52,1 24,1 51.513 21.250

2002

0,64 49 19,4 73.244 24.899

2003

0,63 48 19,2 168.438 28.636

2004

0,60 45 18,7 329.859 32.642

2005

0,58 40 17,5 659.766 37.187

2006

0,54 38 16,89 871.190 41.763

2007

0,55 37 16,45 1.113.067 45.789

2008

0,51 35 15,69 1.517.246 54.686

2009

0,504 36 15,37 1.623.033 52.022

2010

0,505 33 13,09 2.110.481 57.978

2011

0,473 29 11,61 2.493.031 67.427

*2012 

(septiembre)

0,47 25,3 9,4 2.809.797 72.231

Fuente: INEC, Diciembre 2012
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image21.emf
Coeficiente de correlación múltiple 0,988908242

R^2  ajustado 0,966909268

Error típico 0,012667847

Observaciones 13
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y = 0,0071x + 0,2746

R² = 0,9749
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y = 0,0111x + 0,3675

R² = 0,8116
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y = -7E-08x + 0,6361

R² = 0,9287
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y = -4E-06x + 0,727

R² = 0,9868
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image26.emf
año PIB Comercio Consumo Vivienda Microcrédito

2006

41.763 4.419 2.845 1.076 867

2007

45.789 4.726 3.341 1.356 1.113

2008

54.686 6.158 4.152 1.640 1.517

2009

52.022 6.529 4.265 1.622 1.623

2010

57.978 7.781 5.559 1.827 2.110

2011

67.427 9.126 7.427 1.755 2.493

* previsión 

2012

72.231 10.586 9.061 1.948 3.022

Fuente: Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador / BCE, Diciembre 2012

Saldos Cartera de crédito (US$ millones)


image27.emf
año PIB Comercio Consumo Vivienda Microcrédito

2006

41.763 10,58 6,81 2,58 2,08

2007

45.789 10,32 7,30 2,96 2,43

2008

54.686 11,26 7,59 3,00 2,77

2009

52.022 12,71 8,3 3,16 3,16

2010

57.978 13,42 9,59 3,15 3,64

2011

67.427 13,54 11,02 2,61 3,70

2012

72.231 14,66 12,54 2,69 4,13

Fuente: Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador / BCE, Diciembre 2012

Profundización financiera (%)


image28.emf
año PIB

Total 

Bancos 

Privados

Profundización 

cartera bancaria 

/ PIB

Total 

Coperativas

Profundización 

cartera 

cooperativas / 

PIB

Total 

Mutualistas

Profundización 

cartera 

mutualistas / 

PIB

Total 

Sociedades 

Financieras

Profundización 

cartera 

sociedades 

financieras / PIB

Total 

Banca 

Pública 

(BNF y 

CFN)

Profundización 

cartera Banca 

Pública / PIB

Total 

Sistema

Profundización 

del sistema / 

PIB

Tasa de 

variación 

anual (%)

2007

45.789.374 608.158 1,33 443.298 0,97 177 0,0004 33.066 0,070 28.368 0,06 1.113.067 2,43 28,35

2008

54.686.881 834.216 1,53 557.963 1,02 585 0,0011 21.292 0,040 103.190 0,19 1.517.246 2,77 36,31

2009

52.021.864 847.268 1,63 601.544 1,16 1.357 0,0026 33.161 0,060 1.139.703 0,27 2.623.033 3,12 72,88

2010

57.978.116 998.184 1,72 721.479 1,24 1.740 0,0030 38.594 0,070 350.484 0,60 2.110.481 3,64 -19,54

2011

67.426.686 1.219.403 1,81 986.635 1,46 4.507 0,0067 37.068 0,050 245.418 0,36 2.493.031 3,70 18,13

* previsión 

2012

73.231.929 1.432.630 1,96 1.184.881 1,62 9.338 0,0128 33.957 0,046 361.854 0,49 3.022.660 4,13 21,24

Fuente: Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador / BCE, Diciembre 2012

Microempresa: Cartera bruta / PIB


image3.emf
2006 2007 2008 2009 201020112012

desigualdad (%) 0,54 0,55 0,51 0,504 0,505 0,473 0,47

Fuente: INEC, Diciembre 2012


image4.emf
2006 2007 2008 2009 201020112012

pobreza (% población) 38 37 35 36 33 29,0 25,3

indigencia (% población) 16,89 16,45 15,69 15,37 13,09 11,61 9,4

Fuente: INEC, Diciembre 2012


