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Formulacién del problema

s (La implementacion de un sistema de informacion
Cadena de Suministro (SCM) permitira a una
empresa optimizar procesos?




Objetivos SMART

m Implementar un nuevo sistema SCM que conduce a una total
conciliacion con todos los proveedores a fin de asegurar la
sincronizacion de entregas de materiales, para proceso de
ensamblaje y luego envid del producto terminado con maxima calidad

durante 1 ano.




Justificacion

m Este presente trabajo se enfocara en una investigacion acerca del
tema de sistemas de informacion, la herramienta SCM (Cadena de
Suministro) y la empresa Schréder Ecuador S.A.

m Se realizara la investigacion a la empresa Schréder Ecuador sobre los
implementos, herramientas o métodos que utiliza para la venta de
luminarias.
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¢ Por qué implementar un SCM?
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Schréder Ecuador S.A

m Mision
m Brindamos asesoria técnica y desarrollamos proyectos de iluminacion,

utilizando herramientas tecnolégicas, cumpliendo con normas
nacionales e internacionales vigentes con personal capacitado.

m Vision

m Al 2018, mantenernos como Empresa lider y referente de innovacion y
calidad de soluciones de iluminacion, segura, confortable vy
sustentable en el mercado ecuatoriano, incrementando nuestra
participacion, con un crecimiento sostenido, integrando en sus

procesos, productos y servicios, normas de calidad, responsabilidad
ambiental, social, seguridad y eficiencia energética
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Optimizacion

m Pedido Local (Postes y brazos)
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Tiempo Real

A.Pedido

Smin
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Tiempo Real

A.Pedido Smin
B.Daniel Davila Import/Compras Smin
C.Julio Castillo G. Comercial 30min
C.Contrato 30min
D.Roberto Guerra General 25min
E.Aprobacién cliente 1d 15d
F.lulio Padilla y Daniel Davila, verificacién |1h
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Maritimo 124d

Aéreo 41d

l.Bodega: limpieza y preparacion 1h 30 min
J.Bodega, Embalado 20min




Produccion

Maritimo 65,4
Aéreo 20,6
Transito
Maritimo 50,9]
Aéreo 10,7
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Propuesta
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m La clasificacion de licencias es:
m Starter

m Limitada (CRM, Logistica, Financiera) o
Personalizado

m SAP Business One (Profesional)




Costos

m Starter $1,140
m Limitada (CRM, Logistica, Financiera) o Personalizado $1.400
m SAP Business One (Profesional) $2,700
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cCual es el costo de no tener SAP Business
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Resultados
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Conclusiones

» Consolidacion de informacion automatizada con
distintas opciones de opciones de idioma, tipo de
cambio, etc.

* Busqueda de inventarios inmediata

* Pedidos del exterior en menor tiempo

* Mejor planificacion entre sedes de la empresa

* Optimizacion de recursos

CONTINU/
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Recomendaciones

e Infraestructura
* Manera adaptarse
e Beneficio
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